Mozliwo$¢ dofinansowania

o en Planowanie, mierzenie postepow w 3 500,00 PLN brutto
P . . g .
(S) docieraniu do 101 Zrédet pozyskiwanych 3 500,00 PLN  netto
X 4 iento i 175,00 PLN brutto/h
X i) klientow - szkolenie , rutto/
PN v 175,00 PLN
SPATIUM Numer ustugi 2025/02/20/43841/2571952 : netto/h
Spatium © Biatystok / stacjonarna
Development Group ~ ® Ustuga szkoleniowa
Sp. zo.o. ® 20h
* % % kK 5 22.05.2025 do 23.05.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Sprzedaz

Sposoéb dofinansowania wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Przedmiotowa ustuga szkoleniowa dedykowana jest pracownikom,
wiascicielom i managerom z branzy nieruchomosci, ktérzy chca

Grupa docelowa ustugi poszerzy¢ swoje kompetencje w zakresie analizy rynku, wspotpracy z
deweloperami oraz optymalizacji procesow inwestycyjnych. Uczestnik nie
musi posiadac wiedzy w zakresie niniejszego szkolenia.

Minimalna liczba uczestnikow 5
Maksymalna liczba uczestnikow 15

Data zakornczenia rekrutacji 21-05-2025
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 20

Znak Jakosci Matopolskich Standardéw Ustug Edukacyjno-Szkoleniowych

Podstawa uzyskania wpisu do BUR (MSUES) - wersja 2.0

Cel

Cel edukacyjny

Ustuga "Planowanie, mierzenie postepéw w docieraniu do 101 zrédet pozyskiwanych klientéw - szkolenie" przygotowuje
do samodzielnego analizowania rynku nieruchomosci, identyfikacji kluczowych trendéw inwestycyjnych, wspétpracy z



deweloperami, co przetozy sie na zwigkszenie rentownosci inwestycji i skuteczniejszg wspotprace z partnerami
biznesowymi.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

- przeprowadza analizy rynkowe
Przygotowuje analizy rynkowe. dotyczace dziatalnosci deweloperskiej
- interpretuje wyniki analiz

Test teoretyczny z wynikiem
generowanym automatycznie

- wskazuje kluczowe czynniki
wptywajace na rozwdj rynku
deweloperskiego

T iKi
- formutuje prognozy dotyczace rynku est teoretyczny z wynikiem

generowanym automatycznie

Interpretuje trendy rozwoju rynku i

prognozy inwestycyjne. . L.
nieruchomosci

- okresla zasady wspétpracy z
deweloperami

- identyfikuje kluczowe przepisy prawa

. . dotyczacych rynku deweloperskiego Test teoretyczny z wynikiem
Interpretuje regulacje prawne. o .
- analizuje etapy procesu generowanym automatycznie
inwestycyjnego

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji
Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
Tak, dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Tak, dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie
kryteria ich weryfikacji.

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

Tak, dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od
walidacji.

Program

Dzien |



1. Wprowadzenie do dziatalnosci deweloperéw
e o Przedstawienie kluczowych informacji na temat dziatalnosci deweloperéw oraz ich roli na rynku nieruchomosci.
2. Rodzaje inwestycji deweloperskich
e ¢ Omowienie réznych rodzajow i typdw inwestycji deweloperskich dostepnych na polskim rynku.
3. Udziat inwestycji deweloperskich w rynku
e ¢ Analiza udziatu inwestycji deweloperskich zaréwno w segmencie mieszkaniowym, jak i komercyjnym.
4. Biezagce analizy rynkowe
e ¢ Przeprowadzenie biezacych analiz rynkowych z udziatem uczestnikéw oraz dyskusja nad ich wynikami.
5. Prognozy na rozwéj rynku deweloperskiego

e o Przedstawienie prognoz dotyczacych dalszego rozwoju rynku deweloperskiego, wiaczajac w to warsztatowe elementy dla lepszego
zrozumienia trendéw.

6. Wspotpraca z deweloperami

e o Omodwienie pdl wspétpracy doradcow/agentéw rynku nieruchomosci z deweloperami w obszarach takich jak wyszukiwanie
lokalizacji, analiza lokalizacji oraz przygotowanie inwestycji.

DzieA ll

1. Proces inwestycyjny

e ¢ Prowadzenie warsztatu dotyczacego procesu inwestycyjnego w projektach deweloperskich "krok po kroku".
2. Okotorynkowy zawrét gtowy: Regulacje prawne

e o Omodwienie regulacji prawnych dotyczacych dziatalnosci deweloperskiej oraz umoéw i standardéw regulujacych dzisiejszy rynek
deweloperski.

3. Umowy posrednictwa z deweloperami

e ¢ Analiza umoéw posrednictwa oraz innych uméw regulujgcych wspotprace posrednika/agenta z deweloperami, z elementami
warsztatu dla lepszego zrozumienia ich zastosowania i implikaciji.

4. Walidacja ustugi

Szkolenie adresowane jest pracownikom, wtascicielom i managerom z branzy nieruchomosci, ktérzy chca poszerzy¢ swoje kompetencje
w zakresie analizy rynku, wspétpracy z deweloperami oraz optymalizacji proceséw inwestycyjnych. Szkolenie trwa 20 godzin
dydaktycznych. Przerwy wliczaja sie do czasu trwania ustugi. Maksymalna ilos¢ oséb w grupie wynosi 15. Realizacja zadan i ¢wiczen
bedzie przeprowadzona w taki sposéb, aby stopniowo narastat ich stopien trudnosci, ale ich realizacja byta w zasiegu mozliwosci
uczestnikéw. Szkolenie przewiduje prace catej grupy, jak réwniez w podziale na grupy.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajeé: 13

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina . .
L Prowadzacy . . . i Liczba godzin
zajec zajeé rozpoczecia zakonczenia
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do dziatalnosci
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llona Mastalerz 22-05-2025 08:30 10:30 02:00
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zajec
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Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 3 500,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 3 500,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 175,00 PLN
Koszt osobogodziny netto 175,00 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

O
)

1z1

llona Mastalerz

0d ponad dekady dziata w branzy nieruchomosci jako praktyk i szkoleniowiec, zdobywajac szerokie
doswiadczenie i uznanie. Jest pionierka w szkoleniu z organizacji Doméw Otwartych w réznych
miastach Polski oraz specjalistkg w pracy na wytagcznos$¢ z klientami kupujgcymi i w tematach
gwarantowanych wynagrodzen.

Brata udziat w licznych prestizowych szkoleniach miedzynarodowych, odwiedzajgc takie miejsca jak
Berlin, Rzym, Porto, Lizbona, Barcelona, oraz uczestniczac w wielu wydarzeniach w Polsce. Jest
autorka cenionego szkolenia na temat Ewolucji systemoéw wynagrodzen w branzy nieruchomosci.
Wspotorganizuje PRO-PER-TY Polska, prowadzace Ogdlnopolskie Centrum Szkolen, zarzadzajac
biurami w Katowicach, Krakowie i Warszawie. Aktywnie wystepuje jako prelegentka i organizatorka
innowacyjnych wydarzen, w tym pierwszej konferencji online dla klientéw z branzy nieruchomosci.
Jest autorka wielu artykutéw dotyczacych rynku nieruchomosci, co potwierdza jej ekspercka wiedze
i zaangazowanie w rozwdj branzy.

Jej praktyczne podejscie, potgczone z bogatym doswiadczeniem i zaangazowaniem w rozwoj rynku
nieruchomosci, sprawia, ze jest cenionym trenerem, ktory inspiruje i edukuje kolejne pokolenia
profesjonalistéw. Posiada doswiadczenie zawodowe zdobyte nie wczesniej niz 5 lat od dnia
rozpoczecia szkolenia. Email: ilona.mastalerz@pro-per-ty.pl.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Materiaty szkoleniowe, ankiety, test.

Informacje dodatkowe

* Po szkoleniu uczestnik otrzyma zaswiadczenie.
e Warunkiem uzyskania zaswiadczenia jest uczestnictwo w co najmniej 80% zajec¢ ustugi rozwojowej oraz zaliczenie zajec.



¢ 1 godzina rozliczeniowa = 45 minut dydaktycznych.

¢ Szkolenie trwa 20 godzin dydaktycznych.

e Zwolnienie z VAT na podstawie § 3 ust. 1 pkt 14 Rozporzadzenia Ministra Finanséw z dnia 20 grudnia 2013 r. w sprawie zwolnien od podatku
od towaréw i ustug oraz warunkéw stosowania tych zwolnien (tekst jednolity Dz.U. z 2020r., poz. 1983).

¢ Organizator zapewnia dostepnos¢ osobom ze szczegdlnymi potrzebami podczas realizacji ustug rozwojowych zgodnie z Ustawg z dnia 19
lipca 2019 r. o zapewnianiu dostepnosci osobom ze szczegdlnymi potrzebami (Dz.U. 2022 poz. 2240) oraz ,Standardami dostepnosci dla
polityki spéjnosci 2021-2027".

Adres

ul. Romualda Traugutta 3
15-145 Biatystok
woj. podlaskie

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
e Klimatyzacja
o Widfi

Kontakt

ﬁ E-mail ewa.wasowicz@spatiumdg.pl

Telefon (+48) 733 250 350

Ewa Wasowicz



