Mozliwo$¢ dofinansowania

Zawodowy Kurs Fundraisera CFR15 15 000,00 PLN brutto
(Certified Fundraiser) - zostan 15000,00 PLN netto
profesjonalnym posrednikiem dobra 176,47 PLN  brutto/h

Numer ustugi 2025/02/13/135482/2558427 17647 PLN netto/h
FUNDRAISINGU

POLSKIE Warszawa / mieszana (stacjonarna potaczona z ustuga
STOWARZYSZENIE

FUNDRAISINGU

zdalng w czasie rzeczywistym)
& Ustuga szkoleniowa

Kk KK 44/5  (© g5h
24 oceny B 26.03.2025 do 30.09.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Inne / Edukacja

Fundraising to dynamicznie rozwijajaca sie dyscyplina. Obecnie dotyczy
wielu organizacji pozarzadowych, ale takze instytucji zajmujacych sie kulturg,
badaniami medycznymi, szkolnictwem, opiekg zdrowotng i spoteczng,
Srodowiskiem lub pomoca humanitarng.W kontekscie malejagcego
finansowania publicznego pozyskiwanie funduszy jest nie tylko zbiorem
metod i narzedzi operacyjnych, ale takze niezbednym ogniwem w strategii
rozwoju tych organizaciji.

Dla kogo przeznaczone jest kurs CFR?
Grupa docelowa ustugi
- dla poczatkujacych, jak i doswiadczonych fundraiseréw,
- dla wszystkich dziataczy trzeciego sektora i spotecznikéw,
- dla zarzadow i dziatéw marketingu fundacji i stowarzyszen,

- dla wszystkich, ktérzy mysla o przebranzowieniu sie,

- dla oséb, ktére chcg zapoznac¢ sie z nowg, dynamicznie rozwijajgca sie
dziedzing zycia spotecznego.

Minimalna liczba uczestnikow 15
Maksymalna liczba uczestnikow 30
Data zakonczenia rekrutacji 21-03-2025

mieszana (stacjonarna potaczona z ustugg zdalng w czasie

Forma prowadzenia ustugi .
rzeczywistym)

Liczba godzin ustugi 85



Podstawa uzyskania wpisu do BUR Znak Jakosci TGLS Quality Alliance

Cel

Cel edukacyjny

Absolwent bedzie przygotowany do samodzielnego planowania, realizowania i rozliczania kampanii fundraisingowych
oraz do prowadzenia fundraisingu dla organizacji w sposdéb ciggty. Bedzie potrafit ustalaé cele fundraisingowe, dobiera¢
do ich realizacji odpowiednie metody a takze raportowac¢ postepy i wspotpracowac z zespotem w celu poprawienia
perspektyw finansowych instytucji. Absolwent pozna réwniez metody komunikowania wynikéw na zewnatrz, za
posrednictwem mediéw spotecznosciowych.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

1. Zarzadzania organizacjq i jej

otoczeniem.

2. Planowania strategicznego i Kryterium weryfikacji jest zdany

budowania relacjji, egzamin po zakonczeniu kursu oraz Test teoretyczny z wynikiem
3. Narzedzi i metod pozyskiwania przeprowadzenie zbiérki na dziatania generowanym automatycznie
funduszy, organizac;ji.

4. Komunikacji i wizerunku z
darczyncami.

Cel biznesowy

Cel biznesowy polega na zdobyciu kompetencji, dzieki ktérym absolwenci szkolenia bedg w stanie zaprojektowaé
dziatania fundraisingowe oraz kampanie crowdfundingowe przynoszgce mierzalne zyski. Pierwsza kampania zostaje
uruchomiona juz w trakcie trwania kursu, co pozwala uzyskiwaé organizacji realne przychody juz w czasie szkolenia.
Osoba lub organizacja inwestujgca w ten kurs uzyska, w przypadku aktywnego w nim uczestnictwa, wartosciowe i
cenione na rynku pracy umiejetnosci ktore bedg mogty zosta¢ wykorzystane po zakornczeniu kursu, a wiec okoto pot roku
od daty jego rozpoczecia. Kurs korficzy sie egzaminem, ktérego zaliczenia uprawnia do otrzymania Polskiego Certyfikatu
Fundraisera.

Efekt ustugi

Certified Fundraiser to kurs oparty na standardach miedzynarodowych, opracowany dla potrzeb profesjonalnego i efektywnego ksztatcenia
fundraiseréw. To 5-miesieczne szkolenie zawodowe, odpowiadajace aktualnym potrzebom organizacji pozarzagdowych. Wéréd absolwentéw CFR
mozna znalez¢ cztonkdw, treneréw, konsultantéw, a nawet osoby wchodzace w sktad Zarzadu Polskiego Stowarzyszenia Fundraisingu.

Czego nauczysz sie dzieki Zawodowemu Kursowi Fundraisera CFR?

e Zarzadzania organizacjg i jej otoczeniem,

¢ Planowania strategicznego i budowania relacji,
¢ Narzedzi i metod pozyskiwania funduszy,

e Komunikacji i wizerunku z darczyrncami.

To nie wszystko! Uczestnicy podczas kursu CFR15 otrzymujg indywidualne wsparcie od trenera, z ktérym omawiane sg szczeg6ty planowane;j
kampanii fundraisingowej. Oznacza to, ze po szkoleniu Zawodowy Fundraiser nie bedzie miat watpliwosci, jak efektywnie przeprowadza¢
kampanie fundraisingowe dopasowane do potrzeb wtasnej organizacji. Pierwszg z nich uruchomi juz w czasie trwania kursu, a jej celem bedzie
zebranie przynajmniej rbwnowartosci ceny kursu. Z naszego do$wiadczenia wynika, ze kursanci sg w stanie uzyska¢ wielokrotno$¢ tej kwoty.



Metoda potwierdzenia osiagniecia efektu ustugi

Zawodowy Kurs Fundraisera koniczy sie egzaminem, ktérego zaliczenia uprawnia do otrzymania Polskiego Certyfikatu Fundraisera. W trakcie
Kursu prowadzony jest réwniez Dziennik Kursu, w ktérym na biezagco monitorowane sg efekty pracy i postepy uczestnikéw.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetenc;ji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

TAK

Program

1. Zarzadzania organizacjg i jej otoczeniem.
2. Planowania strategicznego i budowania relaciji.
3. Narzedzi i metod pozyskiwania funduszy.

4. Komunikacji i wizerunku z darczyricami.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajec: 32



Przedmiot /

. Prowadzacy
temat zajeé

Podstawy
fundraisingu:
prezentacja
uczestnikow,
celéw kursu i
warunkéw -
zaliczenia;
kwestie
organizacyjne
i techniczne
przebiegu
szkolenia.

Kulturalny,
polityczny i
spoteczny
kontekst
fundraisingu,
realia
wykonywania
zawodu
fundraisera

Sciezka

fundraisera -

jak pracowaé,

zeby polubié¢ -
SWojg prace i
odnosié

sukcesy?

Planowanie
strategiczne:
rola misji,
wizji i strategii
w
fundraisingu; -
planowanie
fundraisingu:
case for
support
(zadanie
kursowe)

Data realizacji
zajeé

26-03-2025

26-03-2025

27-03-2025

27-03-2025

Godzina
rozpoczecia

10:00

14:00

08:00

11:00

Godzina
zakonczenia

14:00

17:00

11:00

13:00

Liczba godzin

04:00

03:00

03:00

02:00

Forma
stacjonarna

Tak

Tak

Tak

Tak



Przedmiot /
temat zajeé

Zdrowe

finanse
organizacji —
4 typy
funduszy,
dywersyfikacj
a zrodet
przychodéw;
piramida
fundraisingow
a, gift range
calculator;
model AIDA

Fundraising w
praktyce -
organizacja
pracy
fundraisera i
jego miejsce
w organizaciji.
Jak kierowaé
zespotem
fundraiseréw?
Etyczne
aspekty
fundraisingu.

Wizyta

studyjna w
dziale
fundraisingu
#1

Plan

kampanii
fundraisingow
ej - jak
zaliczyé
najwazniejsze
zadanie
kursowe.

Prowadzacy

Data realizacji
zajeé

27-03-2025

28-03-2025

28-03-2025

28-03-2025

Godzina
rozpoczecia

13:00

09:00

11:00

13:00

Godzina
zakonczenia

16:00

11:00

13:00

15:00

Liczba godzin

03:00

02:00

02:00

02:00

Forma
stacjonarna

Tak

Tak

Tak

Tak



Przedmiot /
temat zajeé

Crowdfunding
dla
zaawansowan
ych - rynek
crowdfunding
uw Polscei
na $wiecie -
statystyki i
liczby. Proces
kreacji i
wdrozenia
kampanii CF -
udana zrzutka
krok po kroku.

Etyka
fundraisingu:
5
podstawowyc
h wartosci,
samoregulacj
e, praktyczne
zastosowanie
Miedzynarodo
wej Deklaraciji
Etycznej w
Fundraisingu.
Jak
funkcjonuja
zasady
etyczne w FR
na $wiecie.

- B

metod
zbierania
pieniedzy i
przyktady ich
zastosowania

12232 {0]0]6}

fundraisingu
- jak tworzy¢
bazy; co
wolno, a
czego nie
wolno robi¢ z
danymi
darczyncow.

Prowadzacy

Data realizacji
zajeé

07-04-2025

07-04-2025

08-04-2025

08-04-2025

Godzina
rozpoczecia

10:00

12:00

09:00

11:00

Godzina
zakonczenia

12:00

14:00

11:00

13:00

Liczba godzin

02:00

02:00

02:00

02:00

Forma
stacjonarna

Nie

Nie

Nie

Nie



Przedmiot /
temat zajeé

Wspétpraca z
biznesem.
Oferta
sponsorska.
Warsztat
komunikaciji z
darczyrica
biznesowym

Systemy CRM
i narzedzia
informatyczne
w pracy
fundraisera.
Jak sprawnie i
efektywnie
wykonywaé
codzienne
zadania dzieki
sprawdzonym
narzedziomi
metodom.

Jak sie

to robi w
Ameryce?
Spotkanie z
fundraserem
pracujgcym w
USA.

@ vizyta

studyjna #2.
Pomoc
humanitarna

@D CsRi

ESG -
wspoétpraca z
firmami
odpowiedzial
nymi
spotecznie.

Prowadzacy

Data realizacji
zajeé

08-05-2025

08-05-2025

08-05-2025

09-05-2025

09-05-2025

Godzina
rozpoczecia

10:00

13:00

15:00

09:00

12:00

Godzina
zakonczenia

13:00

15:00

18:00

12:00

14:30

Liczba godzin

03:00

02:00

03:00

03:00

02:30

Forma
stacjonarna

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak



Przedmiot /
temat zajeé

Networking
na poziomie
mistrzowskim
. Budowanie
sieci
kontaktow.
Jak
maksymalnie
wykrzystaé
udziat w
eventach i
spotkaniahc
biznesowych.

Fundraising
on-line.
Zasady
inwestowania
w kampanie,
komponowani
agrafik i
postoéw,
wyznaczania
parametréw,
ewaluacja.

Kapitaty
zelazne -
droga do
petnej
stabilnosci
finansowe;j.

Wolontariat w
dziataniach
FR.

Podatki i
rachunkowos
¢ w pracy
fundraisera.
Jak by¢
partnerem dla
ksiegowe;j.

Prowadzacy

Data realizacji
zajeé

09-05-2025

26-05-2025

26-05-2025

26-05-2025

27-05-2025

Godzina
rozpoczecia

14:30

09:00

11:00

13:00

11:00

Godzina
zakonczenia

17:00

11:00

13:00

17:00

14:00

Liczba godzin

02:30

02:00

02:00

04:00

03:00

Forma
stacjonarna

Tak

Nie

Nie

Nie

Nie



Przedmiot /

. Prowadzacy
temat zajeé

Networking
na poziomie
mistrzowskim
. Budowanie
sieci
kontaktow.
Jak
maksymalnie
wykrzystaé
udziat w
eventach i
spotkaniach
biznesowych.

@D Zasady

i strategie
wspétpracy z
biznesem,
oferta
sponsorska.
Wolontariat
pracowniczy.

Motywacja -
fundraisera.

Techniki

sprzedazy i
marektingu
przydatne w

pracy -
fundraisera.

Jak polubié¢
spotkania,

rozmowy i
negocjacje.

Psychologia
fundraisingu - -
jak zrozumieé
darczyrice?

Data realizacji
zajeé

16-06-2025

16-06-2025

17-06-2025

15-09-2025

15-09-2025

Godzina
rozpoczecia

09:00

12:00

10:00

09:00

11:00

Godzina
zakonczenia

12:00

16:00

12:00

11:00

13:00

Liczba godzin

03:00

04:00

02:00

02:00

02:00

Forma
stacjonarna

Tak

Tak

Tak

Nie

Nie



Przedmiot /

L, Prowadzacy
temat zajeé

Fundraising
oczami
darczyncy
korporacyjneg
0.CSRi ESG
od kuchni -
czego
oczekuje, a
czego unika
firma. Czes¢
2: Jak zbieraé
pieniadze
poprzez
Allegro
Charytatywni.

Jak
wygladaja w
praktyce
dziatania CSR
w korporaciji -
kto wyznacza
cele, kto
podejmuje
decyzje, co
sie liczy.
Przyktady
dobrychii
ztych
pomystéw na
wspoétprace z
biznesem.

€ sesic

powtdrkowa
przed
egzaminem.

EIEEA Wizyta
studyjna #3

Egzamin
koncowy i
ewaluacja kur

Data realizacji Godzina

zajeé rozpoczecia

29-09-2025 09:00

29-09-2025 13:00

29-09-2025 15:30

30-09-2025 09:00

30-09-2025 13:00

Godzina
zakonczenia

13:00

15:30

18:00

12:00

17:00

Liczba godzin

04:00

02:30

02:30

03:00

04:00

Forma
stacjonarna

Tak

Tak

Tak

Tak

Tak

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena



Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 15000,00 PLN

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 15000,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 176,47 PLN
Koszt osobogodziny netto 176,47 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 0

Brak wynikow.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Informacje o materiatach dla uczestnikéw ustugi

Cena udziatu w Zawodowym Kursie Fundraisera CFR15 zawiera:

- zajecia teoretyczne

- zajecia praktyczne (w grupie, z mentorem oraz pracy wtasnej)

- Pakiet Fundraisera, czyli zestaw materiatéw biurowych

- materiaty dydaktyczne z kazdej sesji

- zapis wideo sesji odbywajacych sie na platformie Zoom

- dodatkowe, nieujete w planie sesje Action Learning

- wyzywienie w trakcie trwania sesji stacjonarnych (obiady + przerwy kawowe)
- dla chetnych: wspdlne wyjscie kursantéw i treneréw na kolacje

To nie wszystko! Uczestnicy podczas kursu CFR15 otrzymuja indywidualne wsparcie od trenera, z ktérym omawiane sg szczeg6ty planowanej
kampanii fundraisingowej. Oznacza to, ze po szkoleniu Zawodowy Fundraiser nie bedzie miat watpliwosci, jak efektywnie przeprowadzaé
kampanie fundraisingowe dopasowane do potrzeb wtasnej organizacji. Pierwszg z nich uruchomi juz w czasie trwania kursu, a jej celem bedzie
zebranie przynajmniej rownowartosci ceny kursu. Z naszego doswiadczenia wynika, ze kursanci sg w stanie uzyskac wielokrotnos¢ tej kwoty.

Warunki uczestnictwa

Warunkiem uczestnictwa jest zgtoszenie sie oraz optacenie kursu.

Liczba miejsc ograniczona. Przy zapisie wazna jest kolejno$¢ zgtoszen.

Informacje dodatkowe



Wiecej informaciji na https://fundraising.org.pl/cfr15/

W razie pytan, zapraszamy do kontaktu z Biurem Polskiego Stowarzyszenia Fundraisingu pod numerem +48 698 150 342

Warunki techniczne

0d strony technicznej wymagamy jedynie posiadania komputera z kamera, tgcza internetowego i dyspozycyjnosci w podanych terminach.

Adres

ul. Okopowa 55
31-043 Warszawa

woj. mazowieckie

Stacjonarne sesje Zawodowego Kursu Fundraisera CFR15 bedg odbywac sie w Centrum Okopowa - Caritas Polska przy
ulicy Okopowej 55 w Warszawie. Ewentualne noclegi sg indywidualng kwestig uczestnikéw. Istnieje mozliwos¢
powotania sie na Polskie Stowarzyszenie Fundraisingu, aby uzyskaé znizke na rezerwacje w Centrum Okopowa.

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
e Klimatyzacja
o Wi

Kontakt

m E-mail b.motyka@fundraising.org.pl

Telefon (+48) 698 150 342

Beata Motyka



