Mozliwos$¢ dofinansowania

WLASNA FIRMA - stwérz biznesplan i 2 399,00 PLN brutto

opracuj strategie firmy 2399,00 PLN netto
99,96 PLN brutto/h

99,96 PLN netto/h

FORCONCEPT Numer ustugi 2024/10/18/55719/2368108

FORCONCEPT © Torun / stacjonama
Katarzyna Bawolak- ~® Ustuga szkoleniowa
Tokarczyk ® 24h

Y % % Y K 5 24.01.2025 do 26.01.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Zarzadzanie przedsiebiorstwem
Identyfikator projektu Kierunek - Rozwoj

wsparcie dla oséb indywidualnych

Sposoéb dofinansowania . L o
wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Osoby indywidualne, ktore:

¢ planuja rozpocza¢ prowadzenie wtasnej dziatalnos$ci gospodarczej,

e potrzebujg praktycznej wiedzy i umiejetnosci biznesowych, aby
wdrozy¢ w zycie swoj pomyst biznesowy,

¢ chca zbudowaé model biznesowy swojej firmy, ustali¢ strategie i
zarejestrowa¢ dziatalnos¢ gospodarcza,

¢ biorag udziat w projektach "Ustugi rozwojowe dla Os6b Dorostych”,
Grupa docelowa ustugi * ustuga adresowana réwniez dla Uczestnikéw Projektéw:
- Kierunek - Rozwdj,
- Matopolski Pociag do Kariery
- Nowy start w Matopolsce z EURESEM

UWAGA: Jesli interesuje Cie:

* inny termin lub lokalizacja
« inna forma (stacjonarna/zdalna w czasie rzeczywistym, wspoétpraca
indywidualna 1:1)

napisz (biuro@forconcept.pl) lub zadzwon (+48 609 300 482).

Minimalna liczba uczestnikow 5

Maksymalna liczba uczestnikow 12



Data zakonczenia rekrutacji 13-01-2025
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 24

Certyfikat systemu zarzgdzania jakos$cig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN 1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR
y P 9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny

Szkolenie przygotowuje uczestnikow do zbudowania biznesplanu i strategii firmy. Celem szkolenia jest podniesienie
kompetenciji biznesowych uczestnikdéw z zakresu transformowania pomystéw biznesowych na modele biznesowe
gotowe do wdrozenia na rynek. Uczestnicy nauczg sie okreslac cele strategiczne i operacyjne firmy. Poznajg formalnosci
zwigzane z rejestracjg dziatalnosci gospodarczej.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

- Zna sktadowe modelu (Business

Test teoretyczn
Canvas Model - BCM). yezny

- Opisuje produkt jezykiem korzysci i

Buduje model biznesowy (Business o
wartosci klienta. Test teoretyczny

Canvas Model - BCM
) - Wykonuje segmentacje klientow.

- Wyréznia kluczowe dziatania i zasoby

Test teoretyczn
dla dziatania modelu biznesowego. yezny

- Definiuje cele biznesowe w

perspektywie dtugoterminowej (3lata).

- Przektada cele strategiczne na Test teoretyczny
operacyjne w perspektywie

krétkoterminowej.

Zna zasady budowania strategii firmy - Definiuje kluczowe procesy, deleguje

. X : Test teoretyczny
zadania oraz monitoruje KPI.

- Wie jakie cechy osobowosci
odgrywaja gtéwna role w zyciu
przedsigbiorcy i jaki majg wptyw na
prowadzenie wiasnej firmy.

Test teoretyczny



Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

- Rozréznia formy organizacyjno -

i . Test teoretyczny
prawne dziatalnosci gospodarczych.

Potrafi zarejestrowaé jednoosobowa

dziatalnos$¢ gospodarcza
- Wie jak przejs$¢ proces rejestracji w

Test teoretyczny
CEIDG.

Kwalifikacje

Kompetencje
Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.
Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sig?
Tak, dokument zawiera opis efektéw uczenia sie.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Tak, dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie
kryteria ich weryfikacji.

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

Tak, dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od
walidacji.

Program

Z doswiadczenia wiem, ze suche, teoretyczne szkolenia, nie dziatajg, poniewaz po ich ukorczeniu i tak pozostajesz ,sam z problemem”.
W zwigzku z tym proponujemy Ci PRAKTYCZNE WARSZTATY BIZNESOWE, a na nich:

¢ porcje takiej wiedzy, jakiej doktadnie potrzebujesz w Twojej przysztej firmie, bez zbednej teorii i zagmatwanych szczegétéw,
e maximum praktyki w trakcie trwania zaje¢ w celu opracowania wtasnego pomystu biznesowego,

e kameralne grupy (max. 12 oséb),

¢ networking - poznanie nowych ludzi i wymiana doswiadczen,

¢ spotkania stacjonarne, na zywo,

¢ konkretne efekty dotyczace optacalnosci Twojego pomystu biznesowego.

W czasie prowadzonych przeze mnie szkolen skupiam sie na przekazaniu praktycznych informacji, skutecznych strategii i sprawdzonych
narzedzi, ktére sg gotowe do wykorzystania w Twojej firmie.

Dziern 1 JAK ZBUDOWAC FIRME NA BAZIE WLASNEGO POMYStU?,
1 Model biznesowy, czyli w jaki sposob stworzysz dochodowa firme - wstep

e Czym jest model biznesowy (Business Canvas Model — BCM)?



e 9elementéw BCM: segmenty klientéw, propozycja wartosci, relacje i kanaty, kluczowe dziatania i zasoby, partnerzy, struktura
kosztéw i przychodow.

e Poznasz réznice pomiedzy modelem biznesowym a biznesplanem.

e Dowiesz sig jak przygotowac biznesplan o dotacje na otwarcie dziatalnosci gospodarcze;j.

2 Dlakogo jest Twdj produkt? - Segmentacja klientow.

e  Strategia ,produktu dla wszystkich” — unikniesz 3 putapek myslenia o uniwersalnym kliencie
e Wybierzesz docelowe grupy klientéw.

e Opiszesz profil klienta — pierwsza rzecz, o ktérg zapyta Cig agencja marketingowa.

e Okreslisz kanaty dotarcia do klientédw i sposoby budowania relaciji.

w

Dlaczego klienci kupia Twéj produkt i - Propozycja wartosci

e Okreslisz dlaczego klienci wybiorg wtasnie Ciebie.
e Zrozumiesz czym sie réznig cechy produktéw od wartosci.
e Opracujesz wyréznik produktu, ktéry bedzie przepustka do Twojego sukcesu.

DN

0d produktu do dochodu - Kluczowe dziatania i zasoby

e Jak stworzy¢ produkt?

e Dowiesz sie jak pozyskac klientow oraz jakie dziatania prospektingowe i marketingowe sa najskuteczniejsze i ile kosztuja.
e Dowiesz sie jak zbudowac¢ proces sprzedazy.

e Opracujesz strukture kosztéw i przychodow

Dzien 2 STRATEGIA FIRM

5 Budowanie strategii firmy (perspektywa diugoterminowa 3 lata)

e Rodzaje staregii biznesowych — wstep

e QOcenisz potencjat wtasnej firmy i okreslisz jakg strategie przyjac.
e  Ustalisz cele strategiczne, taktyczne i operacyjne.

e Nakreslisz kierunek rozwoju, misje i wizje Twojej firmy.

(=)}

Zaplanujesz dziatania firmy (perspektywa krétkoterminowa 1 rok)

e Dowiesz sie jakie sg sposoby finansowania swojej dziatalnosci.
e Zaplanujesz budzet firmy na rok do przodu.

e Zrobisz prognoze przychoddw firmy z wyprzedzeniem.

e Ocenisz wielkos¢ kosztéw Twojej dziatalnosci.

~N

Nauczysz sie efektywnie zarzadzaé wtasna firma.

e Kto, coijak ma robié, czy wszystko zrobisz sam?

e Poznasz KPI - kluczowe wskazniki sukcesu, ktére majg znaczenie w matej firmie.

e Nauczysz sie zarzadza¢ czasem, energig i przestrzenig w Twojej firmie.

e Poznasz umowy, dokumenty i narzedzia, ktére zautomatyzuja i uporzadkujg Twoja firme od poczatku dziatania.

8 Jakim przedsigebiorca bedziesz ?

e Poznasz style zachowania i dziatania oraz jaki majg wptyw na prowadzenie firmy.

e Poznasz wtasny styl dziatania — dzieki krétkiemu testowi.

e Zrozumiesz, w jaki spos6b mozesz wykorzystaé swoje mocne strony w prowadzeniu biznesu.
e  Zastanowisz sie nad tym, co moze stanowi¢ dla Ciebie wyzwanie?

Dzien 3 JAK ZALOZYC FIRME?

9 Formy prawno-organizacyjne dziatalnosci gospodarczych

e Dziatalnos$¢ nierejestrowana — sposéb na przetestowanie pomystu bez sktadek ZUS.
¢ Jednoosobowa dziatalno$¢ gospodarcza (JDG), spétka cywilna czy Spotka z 0. 0., co masz wybraé?
e Co musisz wiedzie¢ o odpowiedzialnosci majgtkowej przedsiebiorcy a wspolnocie majatkowej matzonkow

10 Rejestracja JDG - wszystko, co musisz wiedzieé

e Jakich danych potrzebujesz do rejestracji dziatalno$ci gospodarczej?



e Dowiesz sie jak masz wybra¢ nazwe Twojej firmy — jaka bedzie najlepsza, jak unikng¢ btedoéw?
e Adres — Gdzie mozesz zarejestrowac firme?
e Kody PKD - jak wybrac¢ te, ktore dotyczg Twojej dziatalnosci?

11 Wniosek CEIDG-1 - co jeszcze trzeba uzupetnic¢?

e Czy musisz mie¢ konto firmowe w banku?

e Kto bedzie prowadzit dokumentacjg rachunkowg Twojej firmy

e Wybierzesz stawke ZUS — na co szczegdlnie musisz zwréci¢ uwage?
e Dowiesz sie jak udzieli¢ petnomocnictwa

12 Inne formalnosci

e Licencje, pozwolenia
e Wpis do rejestru BDO
e Inne formalnosci

Podczas tego 3 - dniowego warsztatu

e ZAPLANUJESZ EFEKTYWNE DZIALANIE TWOJEJ FIRMY
jesli nadal zastanawiasz sie

o ILE ZAROBISZ NA TWOIM POMYSLE BIZNESOWYM?

zapraszam Cie na 2-dniowy warsztat na ktérym przeprowadzisz analize rentownosci dla swojego biznesu, czyli obliczysz ile musisz
sprzedaé produktéw, aby wyjs¢ na zero, a ile aby zarobi¢. Ta wiedza jest niezbedna, aby podjg¢ wtasciwe dziatania, ktére doprowadza Cie
do wymarzonych dochodéw.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zaje¢: 0

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina . .
L Prowadzacy o i . i Liczba godzin
zajec zajeé rozpoczecia zakorczenia

Brak wynikoéw.

Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 2 399,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 2 399,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 99,96 PLN



Koszt osobogodziny netto 99,96 PLN

Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 1

Katarzyna Bawolak - Tokarczyk

Trener biznesu, Konsultant, Doradca

Ostatnich kilka lat poswiecitam przede wszystkim na opracowywanie i wdrazanie réznorodnych
projektéw biznesowych z obszaru doradztwa (ponad 3 500h) i szkoler biznesowych (ponad 1100h).
Chetnie dziele sie moja interdyscyplinarng wiedzg biznesowg i specjalistyczng wiedzg techniczna.

Wspieram firmy w zakresie wyznaczania strategicznych kierunkdéw rozwoju oraz zarzadzania. Jako
trener pracuje w sposob interaktywny i warsztatowy. Z sukcesami pomagam aplikowac¢ o srodki
finansowe z funduszy unijnych.

Zrozumienie realiow biznesowych, znajomos¢ Zrédet finansowania oraz stosowanie sprawdzonych
narzedzi pozwalajg mi skutecznie pomagac¢ w tworzeniu nowych firm oraz rozwijaniu tych juz
dziatajgcych na rynku.

www.ForConcept.pl

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnicy otrzymujg bogate materiaty w postaci:

e skryptow szkoleniowych zawierajacych praktyczne modele, formularze, zadania do pracy nad swoim pomystem biznesowym zaréwno
na zajeciach jak i poza nimi
e prezentacje szkoleniowe zawierajgce merytoryczny zakres szkolen.

Warunki uczestnictwa

Warsztaty biznesowe sg przeznaczone dla wszystkich oséb pragnacych postawié
PIERWSZE KROKI NA DRODZE DO WLSANEJ FIRMY

¢ Masz Swietny pomyst, ale obawiasz sie wystartowac?

e Formalnosci Cie przerazajg?

¢ Najblizsi odradzajg?

e ATy jestes na skraju rezygnacji ze swoich marzen o wtasnej firmie?

Powiem Ci jedno, ,béj sie i dziataj”.
Tylko nie réb tego pochopnie, bo skoriczysz jak 9 na 10 firm, ktére zamykaja sie wkrétce po otwarciu.

Chcesz by¢ ta jedna firma, ktdra odniesie sukces?



Zamien pomyst na konkretny model biznesowy, ktory wdrozysz na rynku i obierz strategie prowadzaca wprost do Twoich celow.
To szkolenie w tym wtasnie Ci pomoze!

Informacje dodatkowe

INFORMACJE ORGANIZACYJNE:

e Rezerwacja: Przed zapisaniem sie na ustuge prosimy o kontakt w celu weryfikacji wolnych miejsc na szkoleniu (biuro@forconcept.pl,
+48 609 300 482).

e Ustuga realizowana jest w godzinach dydaktycznych tj.1 Godzina utugi szkoleniowej = 45 minut, tgcznie 16 godzin.

¢ Cena szkolenia: Cena netto dotyczy uczestnikéw, ktérych szkolenie jest w co najmniej 70% finansowane ze $rodkéw publicznych
(Zgodnie z trescig art. 43 ust. 1 pkt 29 lit. C ustawy z dnia 11.03.2004 o podatku od towaréw i ustug - Dz.U. 2011.177.1054 z p6zn.
zm.) - wtedy cena netto = cena brutto. Dla pozostatych uczestnikéw do kwoty netto nalezy doliczy¢ 23% podatku VAT.

e Zawarto umowe z WUP w Toruniu w ramach Projektu Kierunek — Rozw¢j.

INNE TERMINY | FORMA REALIZACJI SZKOLENIA DO USTALENIA
Jesli interesuje Cie

e inny termin,

e inna lokalizacja lub

» forma (stacjonarna/zdalna w czasie rzeczywistym, wspétpraca indywidualna 1:1)

napisz (biuro@forconcept.pl) lub zadzwon (+48 609 300 482).

Adres

Torun
Torun

woj. kujawsko-pomorskie

Kontakt

Katarzyna Bawolak - Tokarczyk

. E-mail kbawolak@forconcept.pl

N \‘\ (“ Telefon (+48) 609 300 482



