Mozliwos$¢ dofinansowania

WLASNA FIRMA - sprawdz czy twoj
pomyst biznesowy sie optacaiiile
zarobisz?

Numer ustugi 2024/10/18/55719/2368100

FORCONCEPT © Torun / stacjonama
Katarzyna Bawolak- ~® Ustuga szkoleniowa
Tokarczyk ® 16h

Y % % Y K 5 11.01.2025 do 12.01.2025

Informacje podstawowe

1 599,00 PLN
1599,00 PLN

99,94 PLN

99,94 PLN

brutto
netto
brutto/h
netto/h

Kategoria

Identyfikator projektu

Sposoéb dofinansowania

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikow

Maksymalna liczba uczestnikow

Biznes / Zarzadzanie przedsiebiorstwem

Kierunek - Rozwoj

wsparcie dla oséb indywidualnych
wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Osoby indywidualne, ktore:

¢ planuja rozpoczaé prowadzenie wiasnej dziatalnosci gospodarczej,

e potrzebujg praktycznej wiedzy i umiejetnosci biznesowych, aby
wdrozy¢ w zycie swoj pomyst biznesowy,

¢ chca konkretnie przeprowadzi¢ analize rentownosci swojego pomystu
biznesowego,

¢ biorag udziat w projektach "Ustugi rozwojowe dla Os6b Dorostych”,
¢ ustuga adresowana réwniez dla Uczestnikow Projektéw:

- Kierunek - Rozwdj,

- Matopolski Pociag do Kariery

- Nowy start w Matopolsce z EURESEM

UWAGA: Jesli interesuje Cie:

* inny termin lub lokalizacja
« inna forma (stacjonarna/zdalna w czasie rzeczywistym, wspoétpraca
indywidualna 1:1)

napisz (biuro@forconcept.pl) lub zadzwon (+48 609 300 482).
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Data zakonczenia rekrutacji 30-12-2024
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 16

Certyfikat systemu zarzgdzania jakos$cig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN 1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR
y P 9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny

Szkolenie przygotowuje uczestnikdw do zatozenia i prowadzenia wtasnej dochodowej dziatalnosci gospodarczej. Celem
szkolenia jest podniesienie kompetencji biznesowych uczestnikdw z zakresu analizy pomystu biznesowego pod katem
jego optacalnosci i mozliwosci wdrozenia na rynek. Uczestnicy nauczg sig liczy¢ rentownos$¢ oraz analizowaé pomysty
biznesowe pod katem potrzeb klientéw i rynku.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

- Zna czynniki decydujace o sukcesie
firmy.
- Zna pojecia popytu, podazy, trendéw

Test teoretyczn
konsumenckich, wyréznikéw yezny
rynkowych.

- Zna metody analizy rynku.
- Przeprowadza analize potrzeb
klientow.
- Analizuje warunki rynkowe, w tym sit
Wie jakie czynniki wptywaja na ! . y y ¢
konkurencji. Test teoretyczny

optacalno$é pomystu biznesowego. - Poréwnuje whasny produkt do

konkurencji w celu okreslenia wyréznika
rynkowego.

- Na podstawie analizy potrzeb klientow
i rynku okresla cele firmy.

- Do okreslenia celéw stosuje regute
SMART.

- Dzieli cele firmy na strategiczne i
operacyjne

Test teoretyczny



Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

- Zna podstawowe pojecia
ekonomiczne, rodzaje podatkow i Test teoretyczny
modele rozliczen podatkowych.

- Oblicza prég rentownosci (BEP).

- Prognozuje koszty state, koszty

zmienne i przychody przysziej firmy. Test teoretyczny
- Zna pojecie kosztéw uzyskania

przychodéw (KUP).

Przeprowadza analize rentownosci
pomystu biznesowego

- Tworzy budzet firmy.
- Przygotowuje prognoze przychodow i Test teoretyczny
zyskow.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
Tak, dokument zawiera opis efektéw uczenia sie.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikacji?

Tak, dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie
kryteria ich weryfikacji.

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

Tak, dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych rozdzielenie procesoéw ksztatcenia i szkolenia od
walidaciji.

Program

Z doswiadczenia wiem, ze suche, teoretyczne szkolenia, nie dziatajg, poniewaz po ich ukorfczeniu i tak pozostajesz ,sam z problemem”.
W zwigzku z tym proponujemy Ci PRAKTYCZNE WARSZTATY BIZNESOWE, a na nich:

¢ porcje takiej wiedzy, jakiej doktadnie potrzebujesz w Twojej przysztej firmie, bez zbednej teorii i zagmatwanych szczegétow,
e maximum praktyki w trakcie trwania zaje¢ w celu opracowania wtasnego pomystu biznesowego,

¢ kameralne grupy (max. 12 oséb),

¢ networking - poznanie nowych ludzi i wymiana doswiadczen,

¢ spotkania stacjonarne, na zywo,

¢ konkretne efekty dotyczgce optacalnosci Twojego pomystu biznesowego.



W czasie prowadzonych przeze mnie szkolen skupiam sie na przekazaniu praktycznych informacji, skutecznych strategii i sprawdzonych
narzedzi, ktére sg gotowe do wykorzystania w Twojej firmie.

Dzien1 POMYSL | CO DALEJ? Analiza rynku i potrzeb kliento

1 0d czego zalezy sukces Twojego pomystu biznesowego?

e Produkt jako Zrédto Twojego pomystu na wtasng firme.

e Poznasz potrzeby klientéw i czynniki rynkowe, ktére decydujg o powodzeniu Twojej firmy.
e Jak zmienisz pomyst w biznesplan - czyli model biznesowy.

e  Tyjako przedsiebiorca — wptyw Twojej osobowosci na sukces firmy.

N

Twéj pomyst a potrzeby klientow? Analiza potrzeb.

e Potrzeby, problemy, bél klientéw — jaki jest popyt na Twoje produkty?

e Segmentacja klientéw — czy lepsza dla Ciebie bedzie waska nisza klientéw, czy odbiorca masowy?
e  Liczba klientéow - ilu klientéw kupi Twéj produkt?

e Jak trendy konsumenckie wpywajg na zainteresowanie Twoim produktem?

w

Czy ktos juz to robi? Wykonaj wtasna analize rynku.

e Narzedzia analizy rynku: Analiza PEST i Model 5 sit Portera

e Wykonasz analize konkurencji bezposredniej i posredniej.

e Comusisz bra¢ pod uwage poréwnujac konkurencje?

e Stworzysz swdj USP (unikatowa cecha produktu), dzieki czemu wyréznisz sie na rynku i wygrasz z konkurencja.

4 Naucz sie podstaw budowania wtasnej firmy

e  Cele - ile chesz zarabia¢, jak dtugo pracowac i co osiagng¢? Reguta SMART i okreslanie KPI .
e Biznesplan - po co, dla kogo i jak masz go przygotowac?

e  Strategia — w jaki sposodb zrealizujesz swoj pomyst biznesowy?

e Plan operacyjny — jakie dziatania potrzebujesz po kolei wykonaé¢?

5 Podstawowe pojecia ekonomiczne dla nie-finansowcow - wstep

e Przychody, Dochody, Zyski, Netto, Brutto.

e Jakie podatki musisz placi¢ prowadzac firme?

e Jaki model podatkowy bardziej sie optaca: zasady ogdlne czy ryczatt?
e Czy musisz by¢ VAT-owcem?

6 Analiza rentownosci - jak masz sie dowiedzie¢ czy biznes Ci sie optaci?

e Coto jest BEP (Break event point) prog rentownosci?

e Obliczysz BEP, czyli ile produktéw potrzebujesz sprzedac, aby wyjsé na zero, a ile zeby zarobié?
e Skad wezmiesz dane niezbedne do obliczen: koszty state, koszty zmienne, przychody?

e Przygotujesz prognoze przychodéw Twojej firmy.

~N

Koszty state i zmienne prowadzenia dziatalnosci

e Coto sg koszty uzyskania przychodu (KUP)

e Czym sg koszty state i zmienne oraz dlaczego to dla Ciebie wazne?

e Comozesz wpisaé w koszty firmowe? Jak rozliczysz samochdd, lokal mieszkalny, pracownikéw i inne?
e lle ZUS-u zaptacisz na start i p6zniej?

©

Zysk netto - sprawdz ile zarobisz na Twoim pomysle biznesowym

e Jaki wktad finansowy jest Ci niezbedny, aby wystartowac?

e Zaplanujesz koszty, przychody i zyski na caty rok.

e Wybierzesz $wiadomie najbardziej optacalny model podatkowy dla Twojej firmy.
e Obliczysz, ile finalnie zarobisz, po optaceniu ZUSu, podatkéw i innych kosztow.

Podczas tego 2 - dniowego warsztatu

 OBLICZYSZ, ILE ZAROBISZ NA TWOIM POMYSLE BIZNESOWYM



w kolejnym kroku zapraszam Cie do
e ZAPLANOWANIA EFEKTYWNIE DZIALAJACEJ FIRMY

podczas 3-dniowego warsztatu na ktérym przeksztatcisz pomyst biznesowy w konkretny i praktyczny biznesplan, z ktérym zatozysz,
zorganizujesz i sprawnie poprowadzisz swoja firme.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zaje¢: 0

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina

i Prowadzacy L . . . Liczba godzin
zaje¢ zajec rozpoczecia zakornczenia

Brak wynikéw.

Cennik
Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 1 599,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 1 599,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 99,94 PLN
Koszt osobogodziny netto 99,94 PLN
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1
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Katarzyna Bawolak - Tokarczyk

Trener biznesu, Konsultant, Doradca

Ostatnich kilka lat poswiecitam przede wszystkim na opracowywanie i wdrazanie réznorodnych
projektow biznesowych z obszaru doradztwa (ponad 3 500h) i szkolen biznesowych (ponad 1100h).
Chetnie dziele sie mojg interdyscyplinarng wiedzg biznesowa i specjalistyczng wiedzga techniczna.

Wspieram firmy w zakresie wyznaczania strategicznych kierunkéw rozwoju oraz zarzadzania. Jako
trener pracuje w sposob interaktywny i warsztatowy. Z sukcesami pomagam aplikowac o $rodki



finansowe z funduszy unijnych.

Zrozumienie realiéw biznesowych, znajomos¢ zrédet finansowania oraz stosowanie sprawdzonych
narzedzi pozwalajg mi skutecznie pomagac¢ w tworzeniu nowych firm oraz rozwijaniu tych juz
dziatajgcych na rynku.

www.ForConcept.pl

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikéw ustugi

Uczestnicy otrzymuja bogate materiaty w postaci:

¢ skryptow szkoleniowych zawierajacych praktyczne modele, formularze, zadania do pracy nad swoim pomystem biznesowym zaréwno
na zajeciach jak i poza nimi
¢ prezentacje szkoleniowe zawierajgce merytoryczny zakres szkolen.

Warunki uczestnictwa

Warsztaty biznesowe sa przeznaczone dla wszystkich oséb pragnacych postawi¢
PIERWSZE KROKI NA DRODZE DO WLSANEJ FIRMY

¢ Masz Swietny pomyst, ale obawiasz sie wystartowaé?

e Formalnosci Cie przerazajg?

e Najblizsi odradzajag?

e ATy jestes na skraju rezygnacji ze swoich marzen o wtasnej firmie?

Powiem Ci jedno, ,bdj sie i dziataj".
Tylko nie réb tego pochopnie, bo skorfczysz jak 9 na 10 firm, ktére zamykaja sie wkrétce po otwarciu.

Chcesz byé¢ ta jedna firma, ktéra odniesie sukces?

Sprawdz optacalnos$¢ i wykonalnosé swojego pomystu, a takze zasoby i dziatania niezbedne do tego, aby Twéj biznes wypalit.
To szkolenie w tym wtasnie Ci pomoze!

Informacje dodatkowe

INFORMACJE ORGANIZACYJNE:

* Rezerwacja: Przed zapisaniem sie na ustuge prosimy o kontakt w celu weryfikacji wolnych miejsc na szkoleniu (biuro@forconcept.pl,
+48 609 300 482).

¢ Ustuga realizowana jest w godzinach dydaktycznych tj.1 Godzina utugi szkoleniowej = 45 minut, tgcznie 16 godzin.
¢ Cena szkolenia: Cena netto dotyczy uczestnikéw, ktérych szkolenie jest w co najmniej 70% finansowane ze srodkéw publicznych
(Zgodnie z trescig art. 43 ust. 1 pkt 29 lit. C ustawy z dnia 11.03.2004 o podatku od towardw i ustug - Dz.U. 2011.177.1054 z pdzn.

zm.) - wtedy cena netto = cena brutto. Dla pozostatych uczestnikéw do kwoty netto nalezy doliczy¢ 23% podatku VAT.

e Zawarto umowe z WUP w Toruniu w ramach Projektu Kierunek — Rozwdj.

INNE TERMINY | FORMA REALIZACJI SZKOLENIA DO USTALENIA



Jesli interesuje Cie

e inny termin,
¢ inna lokalizacja lub
 forma (stacjonarna/zdalna w czasie rzeczywistym, wspotpraca indywidualna 1:1)

napisz (biuro@forconcept.pl) lub zadzwon (+48 609 300 482).

Adres

Torun
Torun

woj. kujawsko-pomorskie

Kontakt

Katarzyna Bawolak - Tokarczyk

E-mail kbawolak@forconcept.pl

“ \V \ “ Telefon (+48) 609 300 482



