Mozliwo$¢ dofinansowania

UNICO

UNICO SP.Z 0.0.
& ok ok

Unico Marketing: Stworz swoj pierwszy
produkt online. Weekendowe szkolenie
online oraz cykl konsultacji dotyczacych
marki osobistej z Anng Diller. Ustuga
skierowana rowniez dla systemoéw
rozliczanych poprzez bony rozwojowe i
bony szkoleniowe.

Numer ustugi 2024/10/14/160223/2360826

© zdalna w czasie rzeczywistym
& Ustuga szkoleniowa

®© 42h

£ 23.11.2024 do 08.12.2024

Informacje podstawowe

Kategoria

Sposoéb dofinansowania

Biznes / Marketing

wsparcie dla oséb indywidualnych

wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

3 780,00 PLN brutto
3780,00 PLN netto

90,00 PLN brutto/h

90,00 PLN netto/h

* wiasciciele firmy, osoby zarzadzajgce, menedzerowie
e pracownicy dziatu marketingu i dziatéw kreatywnych

¢ wirtualne asystentki

e praktykancii stazysci dziatu marketingu

Grupa docelowa ustugi

Ustuga adresowana jest rowniez do uczestnikdw rozliczajgcych sie w

systemie bonowym: projekt ,Kierunek — Rozwdj”, Lubuskie Bony
Rozwojowe, Matopolskie Bony Rozwojowe, bony z urzedéw pracy i inne.

Minimalna liczba uczestnikow 2

Maksymalna liczba uczestnikow 8

Data zakonczenia rekrutacji 22-11-2024

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym

Liczba godzin ustugi

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

42

Certyfikat systemu zarzgdzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN ISO

9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych



Cel

Cel edukacyjny

Szkolenie przygotowuje uczestnikdw do samodzielnego tworzenia i efektywnego zarzadzania pierwszym produktem
online. Szkolenie prowadzi do samodzielnego planowania celdw biznesowych, przeprowadzania badan rynku, a takze
wykorzystywania narzedzi online, takich jak Canva, GetResponse, Chat GPT, StreamYard, Zoom i Zencal, w celu
stworzenia, promowania i sprzedazy produktu online. Szkolenie prowadzi réwniez do samodzielnego przygotowania

ofert, stron lgdowania oraz kampanii marketingowych.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie

Postuguje sie narzedziami online
wspierajgcymi proces tworzenia
produktow:

Przygotowuje oferte oraz strone
ladowania (landing page):

Projektuje kampanie sprzedazowa:

Tworzy lead magnet (np. ebook,
wyzwanie, webinar):

Kryteria weryfikacji

Charakteryzuje i rozréznia narzedzia
takie jak Canva, GetResponse, Chat
GPT, StreamYard, Zoom, Zencal.

Wybiera odpowiednie narzedzie do
konkretnego etapu tworzenia i promoc;ji
produktu online.

Tworzy petng oferte oraz przygotowuje
strone ladowania zgodna z zasadami
marketingu online.

Okresla elementy skutecznej oferty i
strony ladowania.

Charakteryzuje etapy tworzenia
kampanii sprzedazowej online.

Opracowuje tresci do social media i
sekwencje mailowe wspierajace
sprzedaz.

Charakteryzuje rodzaje lead magnetow i
ich zastosowanie w pozyskiwaniu
klientow.

Tworzy lead magnet dopasowany do
grupy docelowe;j.

Metoda walidacji

Wywiad ustrukturyzowany

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Wywiad swobodny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Wywiad swobodny

Wywiad ustrukturyzowany

Wywiad ustrukturyzowany

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Wywiad swobodny

Wywiad ustrukturyzowany

Obserwacja w warunkach

symulowanych

Wywiad swobodny



Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Omawia zasady tworzenia skutecznej

" . . Wywiad ustrukturyzowany
prezentacji sprzedazowe;j.

Przeprowadza prezentacje

. . Obserwacja w warunkach
sprzedazowa online:

Przeprowadza prezentacje w symulowanych
symulowanych warunkach.

Wywiad swobodny

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji
Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
Tak, zaswiadczenie potwierdzajgce uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Tak, zaswiadczenie potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie
kryteria ich weryfikacji.

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

Tak, zaswiadczenie potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia
od walidacji.

Program

Marzysz o stworzeniu wtasnego produktu cyfrowego, ktéry nie tylko pozwoli Ci zarabiaé, ale réwniez zyskaé¢ wiekszg swobode czasowg i
realizowaé swoje pasje? Szkolenie "STWORZ SWOJ PIERWSZY PRODUKT ONLINE" to doskonata okazja, aby w petni wykorzysta¢ swoj
potencjat i wiedzg do stworzenia czego$ wyjatkowego!

To praktyczne szkolenie zostato zaprojektowane specjalnie dla osob, ktére chcg zwigkszy¢ swojg widoczno$é w internecie, rozwingé swoj
biznes i skutecznie dociera¢ do klientéw. Jesli chcesz mie¢ wiekszg kontrole nad swoim czasem i czerpa¢ satysfakcje z prowadzenia
wiasnej dziatalnosci, ten kurs jest dla Ciebie!

Na szkoleniu dowiesz sie:

e Jak zaplanowa¢ swdj cel w biznesie online na 2024 rok?

e Jak zrobi¢ badanie rynku i wybraé najlepszy pomyst na swéj produkt?

e Narzedzia pomocne w dziataniu online (Canva, GetResponce, Chat GPT, StreamYard, Zoom, Zencal itp)
e Jak od podstaw stworzy¢ swdj pierwszy produkt online?

¢ Jak przygotowac oferte oraz strone lgdowania (landing page)?

e Jak pisa¢ skuteczne teksty promujgce produkt online - do social mediéw, mailingu, na landing page itp
e Jak stworzy¢ swoj bonus - lead magnet dla potencjalnych klientéw (ebook, wyzwanie lub webinar)?



e Jak stworzy¢ swojg pierwsza kampanie sprzedazowa do produktu online? (zaplanowanie tresci do social media + sekwencja maili)
e Jak zrobi¢ skuteczna prezentacje sprzedazowa w trakcie szkolenia online/webinaru/wyzwania?
¢ Jak stworzy¢ idealng oferte sprzedazowa dla réznych typow klientéw (stworzenie lejka sprzedazowego)

Program szkolenia

Pretest.

9:00 - 9:05 Sprawdzian wiedzy uczestnikéw przed rozpoczeciem szkolenia.Test teoretyczny wykonany przy pomocy narzedzi cyfrowych.
| dzieri szkolenia (godz 9-17)

9.00 Jak zaplanowa¢ swdj cel w biznesie online na 2025 rok? Jak zrobi¢ badanie rynku i wybra¢ najlepszy pomyst na swéj produkt? teoria
10.00 Jak zrobié badanie rynku i wybraé najlepszy pomyst na swéj produkt? praktyka

12.45 Jak od podstaw stworzy¢ swéj pierwszy produkt online? teoria

14.15 Jak od podstaw stworzyé swoj pierwszy produkt online? praktyka

16.45 Weryfikacja postepdw w uczeniu sie oraz uwagi trenera

Il dzien szkolenia (godz 9-17)

9.00 Jak przygotowac oferte oraz strone lagdowania (landing page)? teoria

10.00 Jak przygotowac oferte oraz strone lgdowania (landing page)? praktyka

12.45 Jak pisa¢ skuteczne teksty promujgce produkt online - do social mediéw, mailingu, na landing page itp. teoria

14.15 Jak pisa¢ skuteczne teksty promujgce produkt online - do social mediéw, mailingu, na landing page itp. praktyka

16.45 Weryfikacja postepdw w uczeniu sie oraz uwagi trenera

Il dzien szkolenia (godz 9-17)

9.00 Jak stworzy¢ swoj bonus - lead magnet dla potencjalnych klientéw (ebook, wyzwanie lub webinar)? (teoria)

10.00 Jak stworzy¢ swoj bonus - lead magnet dla potencjalnych klientéw (ebook, wyzwanie lub webinar)? praktyka

12.45 Jak stworzy¢ swojg pierwsza kampanie sprzedazowg do produktu online? (zaplanowanie tresci do social media + sekwencja maili)
teoria

14.15 Jak stworzy¢ swoja pierwsza kampanie sprzedazowa do produktu online? praktyka

16.45 Weryfikacja postepdw w uczeniu sie oraz uwagi trenera

IV dzieri szkolenia (godz 9-17)

9.00 Jak zrobi¢ skuteczna prezentacje sprzedazowa w trakcie szkolenia online/webinaru/wyzwania? (teoria)

10.00 Jak zrobi¢ skuteczna prezentacje sprzedazowa w trakcie szkolenia online/webinaru/wyzwania? (praktyka)

12.45 Dopracowanie idealnej oferty sprzedazowej dla réznych typow klientéw (stworzenie lejka sprzedazowego) - teoria
14.15 Dopracowanie idealnej oferty sprzedazowej dla réznych typéw klientéw (praktyka)

16.15 Walidacja efektow uczenia sie

e Szkolenie prowadzone jest w grupach od 2 do 8 0sdb.

e Uczestnik posiada samodzielne stanowisko pracy.

e Warunkiem koniecznym do osiagniecia celu szkolenia jest 100% frekwencja oraz zaangazowanie Uczestnika.

e Ustuga realizowana jest w 42 godzinach dydaktycznych (godzina dydaktyczna = 45 minut).

e Przerwy na lunch i kawe nie wliczaja sie do godzin ustugi.

» Zajecia praktyczne: 20 godzin dydaktycznych / zajecia teoretyczne: 22 godzin dydaktycznych

e Podstawa do rozliczenia ustugi, jest wygenerowanie z systemu raportu, umoZzliwiajgcego identyfikacje wszystkich uczestnikow oraz
zastosowanego narzedzia



Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zaje¢: 21

Przedmiot / temat
zajec

Pretest.

Sprawdzian
wiedzy
uczestnikow
przed
rozpoczeciem
szkolenia | Test
teoretyczny
wykonany przy
pomocy narzedzi
cyfrowych

Dzien 1.

Jak zaplanowaé
swoj cel w
biznesie online
na 2025 rok? Jak
zrobi¢ badanie
rynku i wybraé
najlepszy pomyst
na swoj produkt?
(teoria) |
Rozmowa na
Zywo,
wspotdzielenie
ekranu

Dzien 1.

Jak zrobi¢
badanie rynku i
wybraé najlepszy
pomyst na swdéj
produkt?
(praktyka) |
Rozmowa na
Zywo,
wspoétdzielenie
ekranu

Dzieri 1.
Jak od podstaw
stworzy¢ swoj
pierwszy produkt
online? (teoria) |
Rozmowa na
zywo,
wspétdzielenie
ekranu

Prowadzacy

Anna Diller

Anna Diller

Anna Diller

Anna Diller

Data realizacji
zajeé

23-11-2024

30-11-2024

30-11-2024

30-11-2024

Godzina
rozpoczecia

09:00

09:00

10:00

12:45

Godzina
zakonczenia

09:05

10:00

12:45

14:15

Liczba godzin

00:05

01:00

02:45

01:30



Przedmiot / temat
zajec

Dzien 1.

Jak od podstaw
stworzy¢ swoj
pierwszy produkt
online?
(praktyka) |
Rozmowa na
zywo,
wspétdzielenie
ekranu

Dzien 1.

Weryfikacja
postepow w
uczeniu sie oraz
uwagi trenera |
Rozmowa na
Zywo,
wspoétdzielenie
ekranu

Dzien 2.

Jak przygotowac
oferte oraz
strone ladowania
(landing page)?
(teoria) |
Rozmowa na
Zywo,
wspoétdzielenie
ekranu

Dzien 2.

Jak przygotowac
oferte oraz
strone ladowania
(landing page)?
(praktyka) |
Rozmowa na
Zywo,
wspotdzielenie
ekranu

Prowadzacy

Anna Diller

Anna Diller

Anna Diller

Anna Diller

Data realizacji
zajeé

30-11-2024

30-11-2024

01-12-2024

01-12-2024

Godzina
rozpoczecia

14:15

16:45

09:00

10:00

Godzina
zakonczenia

16:45

17:00

10:00

12:45

Liczba godzin

02:30

00:15

01:00

02:45



Przedmiot / temat

L, Prowadzacy
zajec

Dzien 2.

Jak pisaé
skuteczne teksty
promujace
produkt online -
do social
medidw,
mailingu, na
landing page itp.
(teoria) |
Rozmowa na

Anna Diller

Zywo,
wspétdzielenie
ekranu

Dzier 2.

Jak pisa¢
skuteczne teksty
promujace
produkt online -
do social
medidw,
mailingu, na
landing page itp.
(praktyka) |
Rozmowa na
zywo,
wspotdzielenie
ekranu

Anna Diller

Dzien 2.

Weryfikacja

postepow w

uczeniu sie oraz

uwagi trenera | Anna Diller
Rozmowa na

Zywo,

wspoétdzielenie

ekranu

Dzien 3.
Jak stworzy¢
swdj bonus - lead
magnet dla
potencjalnych
klientéw (ebook,
wyzwanie lub Anna Diller
webinar)?
(teoria) |
Rozmowa na
Zywo,
wspoétdzielenie
ekranu

Data realizacji
zajeé

01-12-2024

01-12-2024

01-12-2024

07-12-2024

Godzina
rozpoczecia

12:45

14:15

16:45

09:00

Godzina
zakonczenia

14:15

16:45

17:00

10:00

Liczba godzin

01:30

02:30

00:15

01:00



Przedmiot / temat
zajec

Dzien 3.

Jak stworzy¢
swdj bonus - lead
magnet dla
potencjalnych
klientéw (ebook,
wyzwanie lub
webinar)?
(praktyka) |
Rozmowa na
Zywo,
wspétdzielenie
ekranu

Dzieri 3.

Jak stworzyé
SWoj3 pierwsza
kampanie
sprzedazowa do
produktu online?
(zaplanowanie
tresci do social
media +
sekwencja maili)
(teoria) |
Rozmowa na
zywo,
wspotdzielenie
ekranu

Dzien 3.

Jak stworzyé
SWoja pierwsza
kampanie
sprzedazowa do
produktu online?
(praktyka) |
Rozmowa na
Zywo,
wspotdzielenie
ekranu

Dzien 3.

Weryfikacja
postepow w
uczeniu sie oraz
uwagi trenera |
Rozmowa na
zywo,
wspétdzielenie
ekranu

Prowadzacy

Anna Diller

Anna Diller

Anna Diller

Anna Diller

Data realizacji
zajeé

07-12-2024

07-12-2024

07-12-2024

07-12-2024

Godzina
rozpoczecia

10:00

12:45

14:15

16:45

Godzina
zakonczenia

12:45

14:15

16:45

17:00

Liczba godzin

02:45

01:30

02:30

00:15



Przedmiot / temat
zajec

Dzien 4.

Jak zrobié
skuteczng
prezentacje
sprzedazowa w
trakcie szkolenia
online/webinaru/
wyzwania?
(teoria) |
Rozmowa na
Zywo,
wspétdzielenie
ekranu

Dzier 4.

Jak zrobié¢
skuteczna
prezentacje
sprzedazowa w
trakcie szkolenia
online/webinaru/
wyzwania?
(praktyka) |
Rozmowa na
Zywo,
wspotdzielenie
ekranu

[CEZZ) Dzien 4.
Dopracowanie
idealnej oferty
sprzedazowej dla
réznych typéw
klientow
(stworzenie lejka
sprzedazowego)
(teoria) |
Rozmowa na
Zywo,
wspotdzielenie
ekranu

Dzien 4.

Dopracowanie
idealnej oferty
sprzedazowej dla
réznych typow
klientow
(praktyka) |
Rozmowa na
Zywo,
wspoétdzielenie
ekranu

Prowadzacy

Anna Diller

Anna Diller

Anna Diller

Anna Diller

Data realizacji
zajeé

08-12-2024

08-12-2024

08-12-2024

08-12-2024

Godzina
rozpoczecia

09:00

10:00

12:45

14:15

Godzina
zakonczenia

10:00

12:45

14:15

16:15

Liczba godzin

01:00

02:45

01:30

02:00



Przedmiot / temat
zajec

Dzien 4.

Walidacja
efektéw uczenia
sie | Rozmowa na
Zywo,
wspotdzielenie
ekranu

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Data realizacji Godzina Godzina

Prowadzac
cy zajeé rozpoczecia zakonczenia

Liczba godzin

- 08-12-2024 16:15 16:30 00:15

Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 3780,00 PLN

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 3 780,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 90,00 PLN

Koszt osobogodziny netto 90,00 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

O
M

1z1

Anna Diller

Pomystodawczyni i organizatorka spotkan Rozwijalni Kobiet, ktére przez 5 lat odwiedzito kilka
tysiecy przedsiebiorczych pan z Wielkopolski, autorka vloga ,Anka do $niadanka”, w ramach ktérego
prowadzi rozmowy z przedsiebiorcami z ré6znych branz.

Od kilku lat rozwija biznes online w branzy eko zarzadzajac zespotem sprzedazowym ponad 1700
osob. Trener kreowania wizerunku, przez kilka lat cztonek zarzgdu organizacji Toastmasters Poznan.

W ciggu ostatnich 5 lat przeprowadzita ponad 2000 godzin szkoleniowych na temat profesjonalnego
wizerunku oraz marki osobiste;j.

Za swoje dziatania na rzecz kobiet nominowana w plebiscycie ,Kobiety-Kobietom” miesiecznika
Uroda, laureatka konkursu ,Solidarno$¢ kobiet ma Sens” miesiecznika Zwierciadto.

Posiada doswiadczenie zaréwno w sprzedazy jak i w prowadzeniu dziataniach marketingowych w
branzy: eventowej, kosmetycznej, szkoleniowej oraz administracyjne;j.
W ciggu ostatnich 5 lat prowadzita szkolenia na temat profesjonalnego wizerunku oraz budowania



marki osobistej dla klientow takich jak: Volkswagen, Oriflame Sweden, Urzad Miasta Poznania,
Towarzystwo Biznesowe, Poznarskie Centrum Swiadczen, Klub Aktywnego Trenera, Dress for
Success, Cowalski Aleja Inspiracji, Toastmasters Poznan, Organiclife.

Absolwentka Akademii Trenera na WSB w Poznaniu oraz SWPS na kierunku Kreowanie wizerunku.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnik otrzymuje skrypt szkoleniowy przygotowany przez Unico Sp. z 0.0.

Informacje dodatkowe

Mozliwosé dostosowania terminu: Rafat Lisser, tel: (+48) 724 787 771
Jezeli ztozytes wniosek u Operatora, ale nie zapisates$ sie na ustuge, skontaktuj sie z nami w celu rezerwacji.

Unico Sp. z 0.0. zapewnia sale szkoleniowg z osobnymi stanowiskami dla kazdego Uczestnika. Sale sg dostosowane do wymogoéw
sanitarno-epidemiologicznych oraz wymogéw BHP. Kazde szkolenie w Unico jest ubezpieczone.

Ustuga szkoleniowa jest zwolniona z podatku VAT, pod warunkiem Ze dofinansowanie pokrywa co najmniej 70% kosztow szkolenia. W
przypadku mniejszego wsparcia finansowego, do ceny netto ustugi dodawany jest podatek VAT w wysokosci 23%.

Przepis na podstawie ktdrego stosowane jest zwolnienie od podatku (stawka VAT zw.): Zwolnienie z podatku VAT na podstawie §3 ust.1
pkt 14 rozporzadzenia Ministra Finansow z dnia 20.12.2013 r. w sprawie zwolnieri od podatku od towardw i ustug oraz warunkow
stosowania tych zwolnien (Dz.U. z 2015, poz.73

Warunki techniczne

Platforma / rodzaj komunikatora, za posrednictwem ktérego prowadzona bedzie ustuga
* Platforma Zoom (https://zoom.us/)
Minimalne wymagania sprzetowe, jakie musi spetnia¢ komputer uczestnika lub inne urzadzenie do zdalnej komunikacji

e Komputer, laptop lub tablet z dostepem do internetu.
e Procesor: Minimalnie jednordzeniowy 1 GHz, zalecany dwurdzeniowy 2 GHz lub lepszy (np. Intel i3/i5/i7 lub AMD ekwiwalent).
e Pamie¢ RAM: Minimalnie 2 GB, zalecane 4 GB lub wiecej.

Minimalne wymagania dotyczace parametréw tacza sieciowego, jakim musi dysponowac¢ uczestnik

e Minimalna predkosé tacza: 600 kb/s dla wideo wysokiej jakosci, zalecane minimum 1,2 Mb/s dla wideo 720p i 3,8 Mb/s dla wideo
1080p.

Niezbedne oprogramowanie umozliwiajgce uczestnikom dostep do prezentowanych tresci i materiatéw

e System operacyjny: Windows 7 lub nowszy, macOS 10.10 lub nowszy, Linux, iOS, Android.
e Zainstalowana aktualna wersja jednej z przegladarek: Google Chrome, Mozilla Firefox, Safari, Edge lub Opera.
¢ Nie ma potrzeby instalowania specjalnego oprogramowania, ale dostep do aplikacji Zoom moze poprawi¢ jakos¢ potaczenia.

Okres waznosci linku umozliwiajgcego uczestnictwo w spotkaniu online
e Link jest wazny do momentu zakonczenia spotkania lub webinaru.

Zalecane parametry tacza internetowego



tacze internetowe o minimalnej przepustowosci 600 kb/s dla wideo wysokiej jakosci, zalecane minimum 1,2 Mb/s dla wideo 720p i
3,8 Mb/s dla wideo 1080p. Dla grupowych potaczen wideo zalecane 1,0 Mb/s dla wideo wysokiej jakosci i do 3,8 Mb/s dla wideo

1080p. Udostepnianie ekranu bez miniaturki wideo wymaga 50-75 kb/s, z miniaturkg 50-150 kb/s. Audio VolP: 60-80 kb/s, Zoom
Phone: 60-100 kb/s.

Kontakt

: Rafat Lisser
ﬁ E-mail kontakt@unico.org.pl

Telefon (+48) 724 787 771



