Mozliwo$¢ dofinansowania

Business English: Zielone Kompetencje - 5040,00 PLN brutto

Konwersacje Biznesowe Poziom A2. 5 040,00 PLN netto
180,00 PLN brutto/h

180,00 PLN netto/h
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Informacje podstawowe

Kategoria Jezyki / Angielski

Sposoéb dofinansowania wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Grupg docelowa sg osoby doroste, ktére postuguja sie jezykiem
angielskim na poziomie A1 i chcg podwyzszy¢ swoje kompetencije
komunikacyjne w jezyku angielskim, szczegolnie w obszarze
nowoczesnych technologii oraz zielonej gospodarki. Uczestnicy kursu to
osoby pragnace zdoby¢ specjalistyczne umiejetnosci jezykowe zwigzane
z

e zréwnowazonym rozwojem,

Grupa docelowa ustugi e energig odnawialna,
e zarzgdzaniem srodowiskowym w przedsiebiorstwach,
¢ niskoemisyjnymi technologiami,

Kurs jest skierowany do tych, ktérzy chcg zwigkszy¢ swoja
konkurencyjno$¢ na rynku pracy, rozwijajac tzw. zielone kompetencje, co
umozliwi im swobodng komunikacje z miedzynarodowymi partnerami w
sektorze zielonej energii, ochrony srodowiska oraz innych branzach
zwigzanych z ekologiczng transformacjg gospodarki.

Minimalna liczba uczestnikow 1
Maksymalna liczba uczestnikow 1
Data zakornczenia rekrutacji 03-12-2024
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna

Liczba godzin ustugi 28



Podstawa uzyskania wpisu do BUR Znak Jakosci TGLS Quality Alliance

Cel

Cel edukacyjny

Ustuga przygotowuje uczestnikow do postugiwania sie biznesowym jezykiem angielskim na poziomie A2 w sektorze
zielonej gospodarki. Umozliwia prowadzenie negocjacji, rozméw handlowych i prezentacji z miedzynarodowymi
partnerami w obszarach energii odnawialnej i ochrony srodowiska. Uczestnicy zdobedg umiejetnosci efektywnej
komunikacji w biznesie, co zwiekszy ich konkurencyjno$¢ na rynku pracy i pomoze rozwija¢ zielone kompetencje w
miedzynarodowym srodowisku.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie

Definiuje podstawowg terminologie
zielonej gospodarki i zrdwnowazonego

rozwoju w biznesie w jezyku angielskim.

Charakteryzuje podstawowe zasady
zrébwnowazonego modelu biznesowego
i ich znaczenie w handlu

migdzynarodowym w jezyku angielskim.

Przedstawia swojg role zawodowa oraz
dziatania firmy zwigzane z zielong
gospodarka w jezyku angielskim.

Postuguje sie jezykiem angielskim
podczas prezentacji zielonych
produktéw i ustug w kontekscie handlu
miedzynarodowego.

Prowadzi negocjacje handlowe z
partnerami anglojezycznymi,
uwzgledniajac zréwnowazone praktyki.

Stosuje poprawne struktury
gramatyczne i stownictwo biznesowe w
jezyku angielskim (poziom A2).

Buduije relacje z anglojezycznymi
partnerami biznesowymi, opierajac sie
na zielonych kompetencjach.

Kryteria weryfikacji

Uczestnik poprawnie definiuje kluczowe
pojecia takie jak ,sustainable
development”, ,carbon footprint”, ,eco-
friendly products”.

Uczestnik opisuje zasady
zréwnowazonego biznesu i wymienia
korzysci zwigzane z jego wdrazaniem w
firmach migedzynarodowych.

Uczestnik jasno przedstawia swoja
funkcje w firmie oraz opisuje dziatania
zwigzane z ekologia.

Uczestnik poprawnie prezentuje
produkty i ustugi ekologiczne, uzywajac
odpowiednich zwrotow.

Uczestnik skutecznie negocjuje warunki
umowy w jezyku angielskim,
uwzgledniajac aspekty ekologiczne.

Uczestnik poprawnie stosuje czasy
gramatyczne (Present Simple, Present
Continuous) oraz wyrazenia modalne
(can, must) w kontekscie biznesowym.

Uczestnik prowadzi rozmowy w jezyku
angielskim, budujac trwate relacje
biznesowe w oparciu o wartosci
ekologiczne.

Metoda walidacji

Test teoretyczny

Test teoretyczny

Wywiad ustrukturyzowany

Wywiad ustrukturyzowany

Wywiad ustrukturyzowany

Test teoretyczny

Wywiad ustrukturyzowany



Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji
Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
Uczestnik otrzymuje zaswiadczenie o ukoriczeniu szkolenia z opisem efektow uczenia sie.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Uczestnik otrzymuje zaswiadczenie o ukoniczeniu szkolenia potwierdzajace, ze walidacja zostata przeprowadzona w
oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie kryteria ich weryfikacji.

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

Uczestnik otrzymuje zaswiadczenie o ukoniczeniu szkolenia potwierdzajgce zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych
rozdzielenie procesow ksztatcenia i szkolenia od walidacji. Osoba prowadzgca szkolenie - Bernadeta Szydziak. Osoba
prowadzgca walidacje - Wojciech Kostecki

Program

Kurs jest skierowany do oséb dorostych, ktére pracuja lub planujg prace w migdzynarodowym srodowisku biznesowym, szczegélnie w
sektorach zwigzanych z zielong gospodarka, zréwnowazonym rozwojem oraz handlem. Uczestnicy powinni posiada¢ podstawowa
znajomosc¢ jezyka angielskiego (poziom A1) i chca rozwijaé swoje kompetencje jezykowe w kontekscie biznesowym.

Kurs jest idealny dla:

¢ Pracownikéw i menedzeréw firm, ktére angazuja sie w miedzynarodowe projekty zwigzane z zielong gospodarka i zréwnowazonym
rozwojem.

¢ Specjalistow ds. sprzedazy, marketingu i handlu miedzynarodowego, ktérzy wspétpracuja z partnerami anglojezycznymi i chca
promowac zréwnowazone praktyki oraz produkty ekologiczne.

¢ Przedsiebiorcow planujacych rozwdj dziatalnosci na rynkach miedzynarodowych z naciskiem na ekologiczne produkty i ustugi.

¢ 0Osob odpowiedzialnych za strategie biznesowe, ktére uwzgledniaja kwestie zwigzane z zielong gospodarka, zréwnowazonym
rozwojem oraz odpowiedzialnos$cia spoteczna.

Kurs pomaga uczestnikom rozwija¢ zielone kompetencje, ktére sg coraz bardziej pozgdane na miedzynarodowych rynkach, a takze
podnosi ich konkurencyjnos$é na globalnym rynku pracy.

Spotkanie 1: Przedstawianie siebie i swojej roli zawodowej w kontekscie zielonej gospodarki z partnerami anglojezycznymi (3h)

¢ Nauka przedstawiania swojej roli zawodowej i opisywania dziatan zwigzanych z zielong gospodarka w rozmowach z partnerami
anglojezycznymi.

e Zielone kompetencje: Omdwienie doswiadczen zawodowych w konteks$cie zrbwnowazonego rozwoju i ekologicznych praktyk
biznesowych, takich jak redukcja odpadéw, oszczednos¢ zasobdw.

Spotkanie 2: Zréwnowazony rozwdj w biznesie — stownictwo i konwersacje z partnerami anglojezycznymi (3h)

e Wprowadzenie do pojec¢ zwigzanych ze zréwnowazonym rozwojem w biznesie (np. ,sustainable business models”, ,carbon footprint”)
w komunikacji z partnerami anglojezycznymi.

e Zielone kompetencje: Omawianie wptywu strategii zréwnowazonego rozwoju na dziatalno$¢ firm oraz korzysci ptynacych z ich
wdrazania, prowadzac dyskusje w jezyku angielskim.

Spotkanie 3: Promowanie zielonych produktéw i ustug w handlu z partnerami anglojezycznymi (3h)

* Nauka przedstawiania i opisywania zielonych produktéw i ustug w kontaktach z partnerami anglojezycznymi.



e Zielone kompetencje: Promowanie zalet ekologicznych produktéw w handlu miedzynarodowym oraz wyrazanie wartosci
ekologicznych (np. ,eco-friendly products”, ,sustainable packaging”).

Spotkanie 4: Negocjacje handlowe z partnerami anglojezycznymi z naciskiem na zréwnowazone praktyki (3h)

e Techniki negocjacji w handlu miedzynarodowym z partnerami anglojezycznymi, koncentrujgce sie na zrbwnowazonych praktykach.
¢ Zielone kompetencje: Negocjowanie umdéw handlowych z uwzglednieniem ekologicznych kryteridéw, takich jak certyfikaty ekologiczne
oraz odpowiedzialne zarzgdzanie zasobami, prowadzac rozmowy w jezyku angielskim.

Spotkanie 5: Zréwnowazony rozwoj a strategie sprzedazy w relacjach z partnerami anglojezycznymi (3h)

e Strategie sprzedazy zielonych produktéw i ustug na rynku miedzynarodowym, omawiane z partnerami anglojezycznymi.
¢ Zielone kompetencje: Prowadzenie dyskusji w jezyku angielskim na temat wprowadzania na rynek ekologicznych produktéw oraz
argumentowanie ich wartosci dla klientow.

Spotkanie 6: Budowanie relacji z klientami anglojezycznymi w oparciu o zielone kompetencje (3h)

¢ Nauka budowania relacji biznesowych z klientami anglojezycznymi poprzez komunikowanie wartosci zwigzanych z ekologia.
e Zielone kompetencje: Komunikowanie strategii zréwnowazonego rozwoju firm oraz wartosci zielonych produktéw podczas spotkan z
anglojezycznymi klientami (np. tworzenie ,green brand loyalty”).

Spotkanie 7: Rozwigzywanie probleméw handlowych z partnerami anglojezycznymi w kontekscie zielonej gospodarki (3h)

« Cwiczenia z rozwigzywania probleméw handlowych w rozmowach z partnerami anglojezycznymi.
e Zielone kompetencje: Proponowanie ekologicznych rozwigzan w odpowiedzi na problemy klientéw i partneréw biznesowych w jezyku
angielskim (np. minimalizacja wptywu produkcji na srodowisko).

Spotkanie 8: Etyka biznesowa i odpowiedzialno$é spoteczna w relacjach z partnerami anglojezycznymi — konwersacje (3h)

¢ Dyskusja na temat etyki w biznesie, odpowiedzialnosci spotecznej firm oraz wptywu dziatalnosci gospodarczej na srodowisko w
kontekscie miedzynarodowym.

e Zielone kompetencje: Omawianie strategii odpowiedzialnego zarzgdzania firmg w rozmowach z anglojezycznymi partnerami, z
naciskiem na odpowiedzialno$¢ ekologiczng (np. CSR — Corporate Social Responsibility).

Spotkanie 9: Podsumowanie zielonych kompetencji w biznesie i handlu — ¢wiczenia praktyczne z partnerami anglojezycznymi (3h)

e Powtdrzenie kluczowych zwrotéw i struktur gramatycznych w kontekscie zielonych kompetenciji.
¢ Zielone kompetencje: Praktyczne ¢wiczenia z prezentowania ekologicznych rozwigzan biznesowych oraz dyskusje na temat
promowania zréwnowazonych produktéw w jezyku angielskim, z uwzglednieniem miedzynarodowych partneréw handlowych.

Spotkanie 10: Weryfikacja efektéw uczenia sie i walidacja (1h)
¢ Test teoretyczny oraz praktyczne sprawdzanie zdobytych umiejetnosci w kontekscie zielonych kompetencji w handlu i biznesie z
partnerami anglojezycznymi.
¢ Zielone kompetencje: Ocena umiejetnosci negocjacji oraz prezentacji zrbwnowazonych rozwigzan biznesowych w jezyku angielskim.
Metody nauczania:
e Symulacje negocjacji handlowych z partnerami anglojezycznymi.
e Case study dotyczace zréwnowazonych strategii biznesowych w relacjach miedzynarodowych.

 Cwiczenia grupowe i indywidualne zwigzane z promowaniem zielonych produktéw i ustug w handlu miedzynarodowym.

Program ten ktadzie nacisk na rozwdéj kompetencji jezykowych w kontekscie zielonej gospodarki, handlu i biznesu, przygotowujac
uczestnikow do efektywnej komunikacji z partnerami anglojezycznymi w miedzynarodowym srodowisku

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zaje¢: 10



Przedmiot / temat
zajec

Spotkanie
1:

Przedstawianie
siebie i swojej
roli zawodowej w
kontekscie
zielonej
gospodarki z
partnerami
anglojezycznymi

Spotkanie

2: Zréwnowazony
rozwoj w
biznesie -
stownictwo i
konwersacje z
partnerami
anglojezycznymi

Spotkanie
3: Promowanie

zielonych
produktéw i
ustug w handlu z
partnerami
anglojezycznymi

Spotkanie
4: Negocjacje
handlowe z
partnerami
anglojezycznymi
z naciskiem na
zréwnowazone
praktyki

Spotkanie

5: Zrownowazony
rozwéj a
strategie
sprzedazy w
relacjach z
partnerami
anglojezycznymi

Spotkanie

6: Budowanie
relacji z klientami
anglojezycznymi
W oparciu o
zielone
kompetencje

Prowadzacy

Bernadeta
Szydziak

Bernadeta
Szydziak

Bernadeta
Szydziak

Bernadeta
Szydziak

Bernadeta
Szydziak

Bernadeta
Szydziak

Data realizacji
zajeé

04-12-2024

06-12-2024

11-12-2024

13-12-2024

18-12-2024

20-12-2024

Godzina
rozpoczecia

16:00

16:00

16:00

16:00

16:00

16:00

Godzina
zakonczenia

19:00

19:00

19:00

19:00

19:00

19:00

Liczba godzin

03:00

03:00

03:00

03:00

03:00

03:00



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

" L, . 3 . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakorczenia

Spotkanie
7:

Rozwigzywanie

problemoéw

handlowych z Bernadeta
partnerami Szydziak
anglojezycznymi

w kontekscie

zielonej

gospodarki

08-01-2025 16:00 19:00 03:00

Spotkanie
8: Etyka
biznesowa i
odpowiedzialno$
Bernadeta

¢ spoteczna w . 10-01-2025 16:00 19:00 03:00
. Szydziak
relacjach z

partnerami
anglojezycznymi
- konwersacje

Spotkanie
9:

Podsumowanie

zielonych

kompetencji w Bernadeta
biznesie i handlu Szydziak
- ¢éwiczenia

praktyczne z

partnerami

anglojezycznymi

15-01-2025 16:00 19:00 03:00

Spotkanie

10: Weryfikacja

) . 17-01-2025 16:00 17:00 01:00
efektow uczenia

sie i walidacja

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 5040,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 5 040,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 180,00 PLN



Koszt osobogodziny netto 180,00 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

o Bernadeta Szydziak

‘ ' Nauczyciel jezyka angielskiego

Prowadzenie kurséw jezykowych w szkotach panstwowych i jezykowych w réznych grupach
wiekowych oraz na réznych poziomach

Zaawansowania.

Nauczycielskie Kolegium Jezykdéw Obcych w Tychach

Uniwersytet Slgski Wydziat Filologiczny,Filologia Angielska, program nauczycielski

Studia podyplomowe BUSINESS ENGLISH

Prowadzenie kursow jezykowych w ramach programéw unijnych - od roku 2016

0d 2024 roku posiada wiedze i kompetencje z obszaru zrbwnowazonego rozwoju.
bernadeta.szydziak@gmail.com

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnik kursu otrzyma komplet autorskich materiatéw szkoleniowych LANDER'S education&services oraz pomocy dydaktycznych.

Warunki uczestnictwa

Warunkiem uczestnictwa w szkoleniu jest przystagpienie do Projektu realizowanego w ramach programu Fundusze Europejskie dla
Slgskiego 2021-2027 (FE SL 2021-2027), Dziatanie FESL.10.17 Ksztatcenie oséb dorostych - FST.

Informacje dodatkowe

Warunkiem ukonczenia kursu jest frekwencja na poziomie 80% oraz pozytywne zaliczenie testu koficowego. W przypadkach losowych
zgtoszonych ze strony Uczestnika, ktdre uniemozliwiajg osiggniecie wymaganej frekwencji, na wniosek Uczestnika, Organizator
dopuszcza mozliwos¢ uczestnictwa w indywidualnych konsultacjach szkoleniowych z osobg prowadzaca kurs, ktérych celem jest
wyréwnanie wymaganej frekwencji oraz wiedzy i umiejetnosci koniecznych do osiggniecia celéw wynikajacych z ramowego programu
ustugi.

Adres

ul. Sienkiewicza 7
43-100 Tychy

woj. Slaskie

Kurs odbywa sie w siedzibie LANDER'S.



Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Klimatyzacja
o Wi

Kontakt

o Woijciech Kostecki

ﬁ E-mail biuro@landers.pl

Telefon (+48) 322 277 077



