Mozliwo$¢ dofinansowania

Skuteczne techniki sprzedazy wraz z 800,00 PLN brutto
dziatami swiezymi 5/5. 800,00 PLN netto
ABC Numer ustugi 2024/09/19/17631/2317461 100,00 PLN brutto/h
Dobrego Handlu 100,00 PLN netto/h
ABC Dobrego © Piotrkéw Trybunalski / stacjonarna
Handlu MIROSEAW @ Ustuga szkoleniowa
LEPIARZ ® 8h
% K K K (5 27.09.2024 do 27.09.2024

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Marketing

wsparcie dla oséb indywidualnych

Sposoéb dofinansowania . A S
wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Do udziatu w szkoleniu zapraszamy:
Wtascicieli sklepow
Grupa docelowa ustugi Menangeréw

Kirownikéw sklepoéw, dziatéw, stoisk.

Sprzedawcow.
Minimalna liczba uczestnikow 1
Maksymalna liczba uczestnikow 10
Data zakornczenia rekrutacji 26-09-2024
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 8
Podstawa uzyskania wpisu do BUR Standard Ustugi Szkoleniowo-Rozwojowej PIFS SUS 2.0

Cel

Cel edukacyjny



"Dzieki szkoleniu oraz pracy na sklepie wraz z klientami, uczestnicy poznajg praktyczne zagadnienia zwigzane z
technikami sprzedazy:Bezposredni kontakt z klientem i praca na sklepie, pozwoli na przetestowanie przekazywanej
wiedzy w praktyce.Dzieki szkoleniu, uczestnicy:Poznaja rézne rodzaje technik sprzedazy

Zwiekszg skutecznosci i efektywnos$é proponowanych produktéw poprzez wykorzystanie odpowiednich technik
sprzedazy.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢ Kryteria weryfikacji Metoda walidacji
Uczestnik nabedzie ré6znorodnych Uczestnik bedzie umiat zdefiniowaé

techniki sprzedazy, przygotuje sie do proces sprzedazy, nabedzie nawyk jaki Test teoretyczny
rozmowy handlowe;j. jest kluczowy dla sukcesu handlowca

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
Tak

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Tak

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

Tak

Program

Czes¢é 5: Sprzedaz na dziatach swiezych

1. Specyfika sprzedazy na dziatach swiezych: Mieso-wedliny, warzywa-owoce
¢ Wizerunek pracownika: odziez ochronna, nakrycie gtowy, identyfikator.
e Komunikacja z klientem: jak sprzedawac¢ produkty swieze.
e Znajomos¢ asortymentu, dodatkéw funkcjonalnych (,E”), i techniki sprzedazy.

2. Skuteczne techniki sprzedazy na dziatach $wiezych
¢ Rozpoznawanie potrzeb klienta: pytania, aktywne stuchanie.
e Fachowe doradztwo: degustacje, prezentacja oferty.
¢ Radzenie sobie z watpliwosciami klienta.



Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajec¢: 1

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
iy Prowadzacy iy . R
zajeé zajeé rozpoczecia zakoriczenia
Czes¢ 5:
Sprzedaz na -
X Pawet Marciniak 27-09-2024 05:30 13:30
dziatach
Swiezych
Cennik
Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 800,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 800,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 100,00 PLN
Koszt osobogodziny netto 100,00 PLN
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

O Pawetl Marciniak

‘ ' 0d 2015 roku Pawet zajmuje sie prowadzeniem specjalistycznych szkolen z zakresu branzy miesnej

i spozywczej. Jego oferta obejmuje szkolenia z nastepujgcych obszaréw:

Psychologiczne aspekty sprzedazy

Minimalizowanie strat na dziatach handlowych

Ekspozycja towaru w ladach chtodniczych

Efektywna sprzedaz

Merchandising sklepowy

Technologiczno-handlowy rozbiér miesa (dréb, wotowina, wieprzowina)
Zwiekszenie sprzedazy w sklepach

Efektywne zarzadzanie gospodarka magazynowg

Pawet, wyksztatcony w zakresie przetwérstwa miesnego, jest absolwentem kierunku Zarzadzanie

Liczba godzin

08:00

Zespotami Pracowniczymi. Posiada 15-letnie do$wiadczenie w branzy miesnej i spozywczej,

przechodzac przez wszystkie szczeble kariery, poczgwszy od pracy fizycznej.



Jego ustugi skorzystaty miedzy innymi firmy takie jak Zaktady Miesne Haga Plus Spétka z 0.0. w
Jastrzebiu Zdroju, Zaktady Miesne JBB Batdyga w tysach, Zaktady Miesne SuperDrob, Zaktady
Miesne Herman w Tyczynie, Zaktad Masarski Jedrycha w Konieczkach, Zaktady Miesne Silesia
Duda, Zaktad Przetwérstwa Migsnego Gawrycki, Zaktady Miesne Sokotéw oraz hurtownie migsa i
wedlin.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

opracowanie wtasne

Informacje dodatkowe

Praktyczne szkolenie odbywajace sie bezposrednio w Twoim miejscu pracy, w
warunkach, w ktérych pracujesz na co dzien. Bezposredni kontakt z klientem i praca
na sklepie umozliwig natychmiastowe przetestowanie zdobytej wiedzy w praktyce.

Adres

ul. Franklina Roosevelta 16
97-300 Piotrkow Trybunalski

woj. todzkie

Zmiana Miejsca szkolenia: ul. Wtékiennicza 20, 97-300 Piotrkédw Trybunalski

Kontakt

ﬁ E-mail mlepiarz@onet.pl

Telefon (+48) 727 530 540

Mirostaw Lepiarz



