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Zarzadzanie projektami oraz procesami w 7 564,50 PLN brutto

organizacji 6 150,00 PLN netto
171,92 PLN brutto/h

139,77 PLN netto/h

Numer ustugi 2024/09/17/30523/2312898

© Rumianek / stacjonarna
& Ustuga szkoleniowa

®© 44h

59 06.11.2024 do 27.11.2024

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Organizacja
Sposoéb dofinansowania wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw
e pracownicy firmy, ktérzy biorg udziat w realizacji projektow,
e pracownicy, ktérzy chca podniesé swoje kompetencje w tym zakresie,
Grupa docelowa ustugi « kadra zarzadzajgca, managerowie,
e osoby majace kontakt z klientem wewnetrznym oraz zewnetrznym
Minimalna liczba uczestnikow 5
Maksymalna liczba uczestnikéw 16
Data zakonczenia rekrutacji 05-11-2024
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna

Liczba godzin ustugi

44

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Standard Ustugi Szkoleniowo-Rozwojowej PIFS SUS 2.0

Cel

Cel edukacyjny

Uczestnik po szkoleniu wykorzystuje narzedzia i procesy w zakresie zarzadzania procesami oraz projektami, skupiajgc
swoje dziatania na wzroscie efektywnosci i optymalizacji pracy oraz wykonywanych zadan. Planuje i raportuje oraz
monitoruje wyniki na danych. Wiedza uczestnika z zakresu zarzgdzania optymalizacjg procesow jest uporzagdkowana.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji



Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Test teoretyczny

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach

uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

Program

Szkolenie tgczy elementy wyktadu oraz czesci praktycznej. Ustuga bedzie realizowana metodami interaktywnymi oraz aktywizujgcymi
Uczestnikéw. Kazdy temat bedzie realizowany w ramach wyktadu, éwiczenia, omdwienie ¢wiczen — rozmowa o rezultatach.

Program ramowy ustugi:

Pre test

Czym jest zarzadzania projektami? - wstep do szkolenia - zajecia teoretyczne

Metodyki zwinne i klasyczne? - zajecia teoretyczne

Zarzadzanie procesami w organizacji - zajecia teoretyczne + ¢wiczenia

Zarzadzanie poprzez system KAIZEN - zajecia teoretyczne + ¢wiczenia

7 nawykéw skutecznego dziatania - w praktyce - zajecia praktyczne

Jak skutecznie planowac i liczy¢ efektywnos¢ projektéw — budowa standardu mierzenia wynikéw - zajecia praktyczne
Wdrazanie standardu 5S - optymalizacja procesowa i wydajnosciowa - zajecia teoretyczne + ¢wiczenia
Monitorowanie i ciggte doskonalenie - zajecia praktyczne

Zarzadzanie ryzykiem - zajecia praktyczne

Wskazniki efektywnosci projektéw - zajecia teoretyczne

Kompetencje - jak zarzgdza¢ motywacjg zespotu, motywowac i podnosi¢ efektywnos$¢ zespotu, pracownikdw - zajecia praktyczne
Komunikacja w zespole projektowym, czyli jak zapewni¢ efektywnos$¢ projektoéw - zajecia praktyczne

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zaje¢: 0



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina . .
L Prowadzacy o, . ; . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakoriczenia
Brak wynikéw.
Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 7 564,50 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 6 150,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 171,92 PLN
Koszt osobogodziny netto 139,77 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 3

O
M

123

Piotr Strzyzewski

Obszar specjalizacji: Marketing i sprzedaz, marketing i sprzedaz on-line, motywacja i zarzadzanie
zespotami, budowanie strategii, optymalizacja proceséw zarzgdzania, kreowanie nowych rozwigzan
biznesowych, procesy optymalizacji produkcji i zarzadzania produkcja

Doswiadczenie zawodowe: Dyrektor i trener marketingu i sprzedazy, doradca biznesowy i wtasciciel
firmy consultingowej. Pomaga wtascicielom i Zarzgdom w zwiekszeniu sprzedazy i wartosci firmy
poprzez podniesienie efektywnosci zarzadzania, komunikacji wewnetrznej oraz wdrozenie modelu
Zdrowia Organizacji. Doradzat ponad 100 firmom. Wspoétautor ksigzki ,Byé Soba — zy¢ tak, by
niczego nie zatowac¢” wyd. Sensus 2019. Realizowat projekty po stronie agencji reklamowych i
consultingowych oraz w Grupie Aviva, BZ WBK i Santander. Uczestniczyt w miedzynarodowych
projektach w ponad 10 krajach w Europie i Ameryce Potudniowej. Zarzadzat budzetem sprzedazy
generujac zysk powyzej 200 min zt/rok i sprzedaza blisko 1 miliona produktéw rocznie. Budowat i
skutecznie motywowat zespoty sprzedazowe liczagce ponad 3000 oséb. W BZ WBK zbudowat od
zera sprzedaz grupy produktéw finansowych w ecommerce. Uczestnik prestizowego rocznego
programu mentoringu (wewnetrzne MBA w BZ WBK) dla kadry managerskiej BZ WBK , Lider
Przysztosci”. Ukonczyt Zarzadzanie Przedsigbiorstwami na Uniwersytecie Ekonomicznym w
Poznaniu. Tworca kierunku studiéw podyplomowych ,Lider Zarzadzajacy Sprzedaza” na Uczelni
Wyzszej Collegium Da Vinci.

Wyksztatcenie: mgr Ekonomii

223

Maciej Szut



Przedsiebiorca, wtasciciel i trener sprzedazy. Majac 19 lat wspétprowadzit Klub Ludzi
o Przedsiebiorczych w Stargardzie Szczecinskim, pdzniej réwniez w Szczecinie, z ramienia

— Stowarzyszenia Szersza Perspektywa. W ciggu 4 lat przeszkolit blisko 500 ludzi z zakresu podstaw
przedsiebiorczosci. W 2014 roku wspétzatozyt firme Red Snake, ktéra szybko statg sie liderem w
swojej branzy, wprowadzajgc na Polski rynek nieznany dotad produkt w branzy Odnawialnych Zrédet
Energii. Byt odpowiedzialny za sprzedaz i marketing. Budowat sie¢ dystrybuc;ji, w ktérej znalazto sie
blisko 200 firm, wspdlnie zatrudniajgcych ponad 600 os6b. Szkolit w organizacji ponad 300 oséb w
zakresie sprzedazy, marketingu produktéw oraz efektywnej komunikacji. Jest fundatorem Fundac;ji
Czyste Powietrze, ktérej misjg jest dbanie o jakos$¢ powietrza i pomoc w wyjsciu z ubostwa
energetycznego. Przeszkolit blisko 100 osob z obstugi klienta w Programie Prosument. W 2020
rozpoczat studia na kierunku Zarzadzanie, na Uniwersytecie Ekonomicznym we Wroctawiu. Trener
jest doswiadczonym praktykiem posiadajgcego minimum 5 letnie udokumentowane doswiadczenie.

3z3

0 Stawek Pawlik

‘ ' 20 lat pracy w agencjach reklamowo-marketingowych. Dziatania zwigzane z SEQ, content marketing,
SEM, UX, e-commerce, pozyskiwanie leadéw - od 20 lat.Wspdtpracuje z zespotami projektujgcymi
UX, UX oraz ustugi. Doradca i konsultant w zakresie marketingu, reklamy, promocji, sprzedazy,
budowania wizerunku, komunikacji wewnetrznej i zewnetrznej, budowy wizerunku pracodawcy,
zarzadzania informacjg w kryzysie, mediacji, negocjacji. Trener rozwoju osobistego, coach, mentor,
facylitator. Doradca strategiczny. Odpowiedzialny za rozwdj dziatéw i zespotéw. Dyrektor Dziatu
Serwiséw Marketingowych z podlegta strukturg terenowg w Polsce i zespotem ponad 1200
promotoréw i hostess. Organizowat i prowadzit loterie promocyjne. Zarzadzat zespotem
programistéw wdrazajgc najbardziej zaawansowany i efektywny w Polsce system do obstugi i
zarzadzania konkursow i loterii SMSowych. Zrealizowat pond 100 godzin szkolen z zakresu
marketingu, reklamy on-line, sprzedazy on-line, nowych technologii w e-marketingu w okresie
ostatnich 2 lat. Prowadzenie szkolen dla struktury terenowej z zakresu prowadzonych akgc;ji i
wdrazanych projektow. Organizacja szkolen, wydarzen i eventow. Szkolenia informacyjne dla
pracownikdw. Szkolenia zespotu. Wyzsze licencjackie, ukoriczone studia magisterskie: Wyzsza
Szkota Nauk Humanistycznych i Dziennikarstwa w Poznaniu Pracowat dla srednich i najwiekszych
firm w Polsce (min. Grupa NEUCA, Herbapol, GDDKIA, Zabka, Angelini, Mondi, Unilever.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Zestawy ¢wiczen, opracowania w formie pdf oraz wersji papierowe;.

Informacje dodatkowe

Szkolenie sktada sie z 44 godzin (jedna godzina to 60 min), w tym do czasu szkolenia nie sg wliczone przerwy . Czas przerw moze by¢
ustalany indywidualnie podczas szkolania - dwie przerwy po 15 min w ramach jednego dnia.

Ustuga realizowana zgodnie z :,Wytyczne dla organizatoréw spotkarn biznesowych, szkolen, konferencji i kongreséw w trakcie epidemii
SARS-CoV-2” wydanych przez Ministerstwo Rozwoju we wspotpracy z Gtownym Inspektorem Sanitarnym.

Uczestnik szkolenia otrzyma zaswiadczenie potwierdzajgce zdobyte kompetencje po zakoriczeniu ustugi - min 80 % obecnosci oraz
materiaty szkoleniowe - opisane w programie ramowym ustugi. Nieobcnos$¢ na szkoleniu musi by¢ zgtoszona niezwtocznie
Organizatorowi oraz Operatorowi, z ktérym firma ma podpisang umowe wsparcia.



Adres

ul. Potudniowa 14
62-080 Rumianek

woj. wielkopolskie

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Wi

Kontakt

ﬁ E-mail marta.ozga@ozgaconsulting.com

Telefon (+48) 501 161 301

Marta Ozga



