Mozliwo$¢ dofinansowania

Wykonawca w zamoéwieniu publicznym - 1 720,77 PLN brutto
kompleksowe warsztaty i praktyczne 1399,00 PLN netto
@Apexl}lgt wskazowki 143,40 PLN brutto/h

Numer ustugi 2024/09/11/7909/2304797 116,58 PLN netto/h

APEXNET SPOLKA

Z OGRANICZONA
ODPOWIEDZIALNOS © Warszawa / stacjonarna

CIA SPOLKA ® Ustuga szkoleniowa
KOMANDYTOWA ® 12h
% % K K 5 19.09.2024 do 20.09.2024

Informacje podstawowe

Kategoria Prawo i administracja / Zaméwienia publiczne

wsparcie dla oséb indywidualnych

Sposoéb dofinansowania . L o
wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Szkolenie dostarcza wiedzy na temat analizy ogtoszen i dokumentéw
przetargowych oraz praktycznych umiejetnosci w zakresie wypetniania
os$wiadczen i JEDZ, co eliminuje ryzyko btedéw. Uczestnicy zyskaja
umiejetnosci lepszego przygotowania do negocjac;ji i obrony interesow
przed KIO, co znaczaco podnosi ich szanse na wygrywanie przetargow.

Poznanie najnowszego orzecznictwa i najlepszych praktyk pozwoli unika¢
bteddw i skuteczniej dostosowywac oferty, zwiekszajgc tym samym ich
atrakcyjnos¢ dla zamawiajgcych oraz tworzenie bardziej konkurencyjnych
i dostosowanych ofert, co przetozy sie na sukces w postepowaniach
przetargowych, a tym samym na rozwdj i stabilnos¢ Twojej firmy.

Grupa docelowa ustugi

NIE CZEKAJ, ZAPISZ SIE JUZ DZIS!

W TRAKCIE CALEGO SZKOLENIA: dyskusja z prowadzaca — radca
prawnym, doswiadczonym praktykiem, czesto reprezentujgcym
wykonawcow w KIO, obstugujgcym wielu wykonawcéw w
wielomilionowych postepowaniach o udzielenie zamoéwienia publicznego.

Minimalna liczba uczestnikow 8
Maksymalna liczba uczestnikow 50
Data zakornczenia rekrutacji 18-09-2024

Forma prowadzenia ustugi stacjonarna



Liczba godzin ustugi 12

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Znak Jakosci TGLS Quality Alliance

Cel

Cel edukacyjny

Co zyskasz?

Zwiekszona konkurencyjnos¢: Lepsza analiza ogtoszen i dokumentéw przetargowych.
Umiejetnosci praktyczne: Skuteczne wypetnianie o$wiadczen i JEDZ.

Pewnos¢ siebie: Eliminacja btedéw i poprawnos¢ sktadanych ofert.

Lepsze przygotowanie: Skuteczniejsze negocjacje i obrona intereséw przed KIO.
Wieksze szanse na wygrang: Tworzenie bardziej konkurencyjnych ofert.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Przedstawienie i omdéwienie zagadnien
z dziedziny zaméwien publicznych.
Ekspert wyjasni najbardziej

nurtujace i skomplikowane pytania,
omoéwi wszystkie najwazniejsze aspekty
Pzp.

Wywiad swobodny
Pytanie od eksperta

Wywiad swobodny

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji
Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
na certyfikacie jest zawarty kod zawodu

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

tak

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?



nie



Program

MODUL: CZEGO MOGE DOWIEDZIEC SIE Z OGLOSZENIA O
ZAMOWIENIU | DOKUMENTOW ZAMOWIENIA?

- Co jest dla mnie istotne w ogtoszeniu o zamdwieniu w BZP,
Dzienniku Urzedowym Unii Europejskiej? Co méwi mi jako
wykonawcy to, gdzie jest publikowane ogtoszenie? Co méwi mi jako
wykonawcy kto jest zamawiajgcym? Co méwi mi jako wykonawcy co
jest przedmiotem zamdwienia, jaka jest wysoko$¢ wadium, itp. Co
moge wyczyta¢ z ogtoszenia o zamdwienia i dokumentéw
zamowienia poza ich literalng trescig? Wskazowki praktyczne i
istotne informacje do kalkulacji ceny.

- analiza opisu przedmiotu zamdwienia, warunkéw udziatu w
postepowaniu, podstaw wykluczenia i kryteriow oceny ofert,
postanowien umowy — czyli: czy sie znam, czy umiem wykonac¢

zamowienie; czy mam wystarczajgce doswiadczenie/ludzi/potencjat,

czy nie podlegam wykluczeniu w tym postepowaniu, czy mam
szanse na jego uzyskanie z punktu widzenia postawionych kryteriow,
czy postanowienia umowy i przewidziane w umowie ryzyka sa dla
mnie akceptowalne? Co mnie blokuje? Analiza wstepna? Dalsze
kroki?

- Whnioski o wyjasnienie — terminy i ich liczenie; kiedy zamawiajacy
musi, a kiedy moze odpowiedzie¢; zmiany dokumentéw zaméwienia,

wyjasnienia zamawiajgcego; kiedy warto wnies¢ odwotanie? W jakich

terminach? lle to kosztuje? Mozliwe scenariusze odwotawcze? Kiedy
sie wycofaé i ile to kosztuje? Omdwienie na praktycznych
przyktadach;

Ogtoszenia o wykonaniu umowy — co z nich wynika? Jak moge
przesledzi¢ dziatalnos¢ konkurencji? Co w BZP znajduje sie na mdgj
temat? Do czego moge wykorzysta¢ ogtoszenia o wykonaniu umowy
i jak to zrobi¢?

MODUL: OFERTA

Co sktada sie na oferte i czym jest oferta? Czy musze korzystac z
wzoréw Zamawiajgcego? Co jak dokonam zmian? Co jak nie
uwzglednitam najnowszej wersji formularza? Co sktadam wraz z
ofertg — jakie dokumenty i o$wiadczenia?

MODUL: PODMIOTOWE SRODKI DOWODOWE

- omdwienie warunkow udziatu w postepowaniu i podmiotowych
$rodkéw dowodowych sktadanych na ich potwierdzenie z
praktycznymi przyktadami;

- omowienie przestanek wykluczenia i podmiotowych srodkéw
dowodowych sktadanych na potwierdzenie braku podstaw
wykluczenia;

- zwrécimy uwage na kwestie formy, poswiadczania dokumentéw,
jakimi podpisami, przez kogo, jak unikngé btedow;

- uzupetnienie podmiotowych srodkéw dowodowych;

- skutki nieztozenia, nieuzupetnienia podmiotowych srodkéw
dowodowych;

MODUL: PRZEDMIOTOWE SRODKI DOWODOWE

- jak je sktadaé? Kto moze je podpisa¢/poswiadczy¢? Czy mozna je
uzupetnia¢? W jakich przypadkach? Problemy z
wyjasnieniem/uzupetnianiem/ skutki brakéw/btedéw? Omowienie
ciekawych przypadkow z praktyki i orzecznictwa i praktycznych
problemdéw z nimi zwigzanych;

- skutki nieztozenia, nieuzupetnienia podmiotowych srodkéw
dowodowych;

- MODUL: WYJASNIENIA RAZACO NISKIEJ CENY

- kiedy zamawiajacy wzywa do wyjasnien, kiedy zamawiajacy moze
od tego odstapic;

- szacunkowa warto$¢ zamédwienia, kwota przeznaczona na
sfinansowanie, czym sie réznig, kiedy sg podawane, co mozna
wywnioskowaé z punktu widzenia kalkulacji ceny z tych wartosci;
czy szacunkowa warto$¢ moze by¢ wyzsza niz kwota
przeznaczona na sfinansowanie zaméwienia? Czy mozna ja
zmieni¢? Kwota przeznaczona na sfinansowanie zamdwienia a
opcje i zamdwienia polegajgce na powtérzeniu? Kiedy
zamawiajgcy moze uniewazni¢ postgpowanie z uwagi na

Wymogi formalne w stosunku do oferty — jak ztozy¢ jg prawidtowo od przekroczenie budzetu? Czy moge zakwestionowac takie

strony formalnej? Praktyczne omoéwienie z ciekami przypadkami z
orzecznictwa;

MODUL WARSZTATOWY: OSWIADCZENIA WSTEPNE - ZWYKLE W
POSTEPOWANIACH KRAJOWYCH | JEDZ W POSTEPOWANIACH
UNIJNYCH

- omoéwienie zasad sktadania o$wiadczen wstepnych w
postepowaniach krajowych i unijnych — z uwzglednieniem procedury
odwréconej w wariancie tradycyjnym i uproszczonym,; zasady
sktadnia oswiadczen wstepnych przez wykonawce, wykonawce —
cztonka konsorcjum, podmiotu udostepniamy zasoby,
podwykonawce;

- o$wiadczenie o spetnianiu warunkéw i braku podstaw wykluczenia
pod progiem — w postepowaniu krajowym w trybie podstawowym —
jak je odczytywac i wypetniag;

uniewaznienie?
- tre$¢ wezwania - jak jg czytac?

- wyjasnienia ceny — jak je sktada¢? Na co zwréci¢ uwage w
praktyce?

- wyjasnienia ceny — kwestie formalne, kto podpisuje, sktada, jak
przekazac?

Zastrzeganie wyjasnien ceny jako tajemnicy przedsiebiorstwa —
kiedy, co mozna zastrzec; podsumowanie orzecznictwa KIO i Sadu
Zamowien Publicznych w kwestii zastrzegania wyjasnien jako
tajemnicy przedsigbiorstwa;

- spory w zakresie wyjasnien ceny?

MODUL: WYJASNIENIA TRESCI OFERTY | OMYLKI



- Jak wypetnia¢ oswiadczenia sankcyjne - swoje i podmiotu
udostepniajgcego zasoby — omowienie;

- Jak wypetnia¢ JEDZ? — warsztat z uwzglednieniem wskazéwek UZP

i najnowszego orzecznictwa — w trakcie warsztatu wypetnimy
wspolnie caty JEDZ w narzedziu ESPD i wygenerujemy paczke do
przestania Zamawiajgcemu, oméwimy znaczenie kazdego z pol i

sposdb jego wypetnienia, jak rowniez specyficzng terminologie JEDZ,

przyporzadkujemy pola do przestanek wykluczenia, oméwimy
najciekawsze orzecznictwo, znaczenie sekcji ,alfa”, przypadki
sktadania JEDZ przez konsorcjantéw i podmioty udostepniajgce
zasoby — skupimy sie na praktycznych aspektach.

- samooczyszczenie — kiedy trzeba, kiedy mozna, kto i na jakim
etapie powinien sie samooczysci¢; co powinno zawiera¢

samooczyszczenie; ocena samooczyszczenia przez Zamawiajgcego

— jak w praktyce przebiega? Zastrzeganie samooczyszczenia jako
tajemnicy?

Uwzglednimy kwestie samooczyszczen za nieprawdziwe informacje

(omowienie problematyki art. 109 ust. 1 pkt 8 i 10 ustawy Pzp i za
odstapienia/wypowiedzenia uméw i kary umowne (szersze
omowienie problematyki art. 109 ust. 1 pkt 7 ustawy Pzp,
probleméw z uzupetnianiem JEDZ w przypadku, gdy np. kar
umownych nie uznajemy za spetniajace ta przestanke;
przeanalizujemy orzecznictwo KIO w tym zakresie i r6zne
scenariusze)

- uzupetnianie oswiadczen wstepnych — kiedy Zamawiajgcy wzywa
do uzupetnienia oswiadczen wstepnych? Jak je uzupetnic¢? Z jaka
datg? Kto ma podpisac, itp.

- kwestie formalne zwigzane ze sktadaniem i uzupetnianiem
os$wiadczen wstepnych zwyktych i JEDZ;

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajeé: 2

Przedmiot / temat
zajec

Data realizaciji

Prowadzacy 206

Wykonawca
w zaméwieniu

publicznym -
kompleksowe
warsztaty i
praktyczne
wskazdéwki

Wioleta Bajda 19-09-2024

Kiedy zamawiajgcy wzywa wykonawce do wyjasnien? Czy ma taki
obowigzek? Czy trzeba odpowiadac¢ na wezwanie? Co w
przypadku, gdy sie nie odpowie?

Omytki pisarskie, rachunkowe i inne; na ktére trzeba wyrazi¢
zgode? Jak sie takg zgode wyraza? Kiedy zamawiajgcy dokonuje
poprawek? Czy jest to obowigzkowe? Jakie sg skutki braku zgody
na poprawienie innej omytki;

Omoéwimy temat na przyktadach z orzecznictwa i praktyki;
MODUL: ODRZUCENIE OFERTY

- jakie sg przestanki odrzucenia oferty i kiedy wykonawca mnie
odrzuci? Czy powinien najpierw wezwa¢ mnie do wyjasnienia
tresci oferty? Do wyjasnienia ceny?

- omoéwimy po kolei przestanki odrzucenia z ciekawymi
przyktadami z praktyki i orzecznictwa;

- jak unikng¢ odrzucenia oferty?

- kwestionowanie wtasnego odrzucenia? Kwestionowanie
zaniechania odrzucenia oferty konkurencji;

MODUL: UMOWA (wybrane zagadnienia)

- co powinno znalez¢ sie w umowie zamoéwieniowej i czego mozna
wymagac¢ od Zamawiajgcego, a jakich postanowien by¢ w niej nie
powinno?

- kwestie kar umownych, ograniczenia odpowiedzialnosci

W TRAKCIE CALEGO SZKOLENIA: dyskusja z prowadzaca - radca
prawnym, doswiadczonym praktykiem, czesto reprezentujgcym
wykonawcéw w KIO, obstugujgcym wielu wykonawcéw w
wielomilionowych postepowaniach o udzielenie zamédwienia
publicznego.

Godzina
zakonczenia

Godzina

. Liczba godzin
rozpoczecia

09:30 15:30 06:00



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

. o, X ; . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakorczenia

Wykonawca

w zamdwieniu

publicznym -

kompleksowe Wioleta Bajda 20-09-2024 09:30 15:30 06:00
warsztaty i

praktyczne

wskazdéwki

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena

Koszt ustugi brutto 1720,77 PLN

Koszt ustugi netto 1399,00 PLN

Koszt godziny brutto 143,40 PLN

Koszt godziny netto 116,58 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1
o Wioleta Bajda

‘ ' Radca Prawny. Byty naczelnik w Departamencie Prawnym UZP, gdzie nadzorowata wydawanie opinii
prawnych UZP, przygotowywanie pozwéw o uniewaznienie umow i decyzji w przedmiocie kar
pienigznych, a takze reprezentowata Prezesa UZP na licznych konferencjach i szkoleniach. Praktyk z
kilkunastoletnim dos$wiadczeniem w kompleksowej obstudze prawnej zamawiajgcych i
wykonawcow.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Aplikacje mobilng z ustawa Pzp na Android i iOS
Materiaty z ustawg Pzp w formie ksigzki

Roczny dostep do EduStrefy



e Certyfikat ukoniczenia szkolenia
e Szkolenie w godzinach 9:30-15:30
e Lunchipoczestunki w przerwach

e Paczke wzoréw dokumentéw

e Wz6r SWZ w wariancie bez negocjacji i z negocjacjami
¢ Aneks do SWZ wg trybu podstawowego

¢ Kwalifilkowanie wykonawcéw

¢ Analiza potrzeb i wymagan

e Regulamin do 130 000 zt

¢ Postepowanie wg trybu podstawowego

e Przyktadowe klauzule do umoéw

¢ Lista obowigzkowych terminéw dla zamawiajacych

* jwiecej!

Adres

ul. Prosta 69
00-838 Warszawa

woj. mazowieckie

Golden Floor Prosta

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi

o Klimatyzacja
o Wi

Kontakt

ﬁ E-mail marketing@apexnet.pl

Telefon (+48) 222 058 907

Marketing ApexNet



