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Mozliwo$¢ dofinansowania

Szkolenie Skuteczna Sprzedaz na Allegro
- Praktyczny Przewodnik — program
rozszerzony 2 dni.

Numer ustugi 2024/09/11/118911/2303706

© Krakéw / stacjonarna

& Ustuga szkoleniowa

O 8h

5 06.12.2024 do 06.12.2024

Informacje podstawowe

Kategoria

Sposoéb dofinansowania

Grupa docelowa ustugi

Biznes / Sprzedaz

Szkolenie skierowane jest do:

¢ Specjalistow/menedzeréw marketingu

wsparcie dla oséb indywidualnych
wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

1 480,00 PLN
1480,00 PLN
185,00 PLN

185,00 PLN

¢ Specjalistéw/menedzeréw produktu/marki/kategorii

¢ Specjalistéw/menedzeréw sprzedazy

e Wriascicieli mikro i matych firm, producentéw

e Specjalistéow ds. promociji

¢ Specjalistéw/ menedzeréw e-commerce

e 0so6b planujgcych rozpoczaé sprzedaz na Allegro lub juz

sprzedajacych

e Pozostatych oséb zainteresowanych sprzedaza na marketplace
* mikro, matych i érednich przedsiebiorstw (MMSP)

e Specjalistow dziatéw ecommerce

e Menedzeréw i dyrektoréw dziatéw ecommerce

Minimalna liczba uczestnikow 5
Maksymalna liczba uczestnikow 12

Data zakornczenia rekrutacji 26-11-2024
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna

Liczba godzin ustugi

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

Standard Ustugi Szkoleniowo-Rozwojowej PIFS SUS 2.0

brutto
netto
brutto/h

netto/h



Cel

Cel edukacyjny

Ustuga prowadzi do samodzielnego zdobycia kompleksowej wiedzy i umiejetnosci w zakresie skutecznej sprzedazy na
Allegro. Szkolenie "Skuteczna Sprzedaz na Allegro — Praktyczny Przewodnik" umozliwia zwiekszenie sprzedazy, poprawe
konwersji ofert, efektywne generowanie ruchu, optymalizacje kampanii reklamowych oraz eksploracje mozliwosci
sprzedazy na rynkach zagranicznych, takich jak Czechy i Stowacja. Uczestnicy otrzymajg dostep do nowoczesnych
narzedzi i strategii oraz indywidualny audyt konta, ¢

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Charakteryzuje kluczowe czynniki

X K X Test teoretyczny
wptywajace na pozycjonowanie ofert

Zwiekszenie sprzedazy

Wykorzystuje przewage konkurencyjn
Y y .J .p . 9¢ . vina Test teoretyczny
do wyrdznienia sie na tle innych ofert

Definiuje najlepsze metody
generowania ruchu na Allegro, takich
jak Allegro Ads, Wyréznienia oraz Strefa
Okazji

Test teoretyczny

Efektywne generowanie ruchu

Stosuje agencyjne metody do

Test teoretyczn
pozyskiwania nowych klientow yezny

Tworzy i optymalizuje kampanie
reklamowe w Allegro Ads z przyktadami
skutecznych strategii stosowanych
przez vSprint

Test teoretyczny

Stosuje zaawansowane kampanie
reklamowe

Pozyskuje cenne wskazéwki i narzedzia
do monitorowania i poprawy wynikéw Test teoretyczny
kampanii

Charakteryzuje wiedze na temat
mozliwosci i wyzwan zwigzanych ze Test teoretyczny
sprzedaza na Allegro.cz i Allegro.sk

Eksploruje rynki zagraniczne

Przygotowuje si¢ do spetnienia
warunkéw koniecznych do prowadzenia Test teoretyczny
sprzedazy miedzynarodowej

Charakteryzuje pie¢ nieoczywistych
lecz kluczowych narzedzi Test teoretyczny

wspomagajacych sprzedaz w 2024 roku
Charakteryzuje nowoczesne narzedzia

Dobiera i integruje odpowiednie

Test teoretyczn
narzedzia bez zbednych kosztéw yezny



Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Analizuje przychody konkurencji i oceny

Test teoretyczn
ich strategii rynkowych yezny

Charakteryzuje strategiczng analize

konkurencji
Buduje wiasng, skuteczng strategie

Test teoretyczn
oparta na najlepszych praktykach HES

Kwalifikacje

Kompetencje
Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.
Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
tak dokument zawiera opis efektéw uczenia sie

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

tak dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie
kryteria ich weryfikacji

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

tak dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od
walidacji

Program

Ustuga stacjonarna, realizowana jest w godzinach dydaktycznych 45 min

Przerwy nie sa wliczone w czas trwania ustugi.

Metody pracy: wyktady, dyskusje z uczestnikami, éwiczenia indywidualne

Aby realizacja ustugi pozwolita osiagna¢ cel gtéwny, warunkiem jest zaangazowanie uczestnika w
Przeprowadzenie testu wiedzy (pre-test w ramach walidacji)

Blok I-Filary sprzedazy na Allegro: Analityka i pozycjonowanie-teoria

e Zrozumienie kluczowych czynnikdéw wptywajacych na sprzedaz, w tym 44 specyficznych elementéw.
* Analiza danych z Allegro Analytics i symulacje optymalizacji sprzedazy.

Blok Il-Jak przygotowa¢ karte produktu i konto, aby zwiekszaé¢ konwersje-teoria +praktyka

e Tworzenie efektywnych kart produktéw, ktdére przyciagna i zkonwertujg klientdw.
e Wykorzystanie przewag konkurencyjnych do wyréznienia sig¢ na tle innych ofert.
o Cwiczenia z narzedziami do wizualizaciji konta.



Blok llI- Najskuteczniejsze metody generowania ruchu- teoria+ praktyka

¢ Poréwnanie metod generowania ruchu na Allegro (Allegro Ads, Wyrdznienia, Strefa Okazji).
e Planowanie i symulacja kampanii marketingowych, strategie docierania do klientéw spoza Allegro.

Blok IV- Allegro Ads: Jak to robimy w vSprint-praktyka

e Tworzenie i optymalizacja kampanii reklamowych w Allegro Ads, bazujac na przyktadach skutecznych strategii stosowanych przez

vSprint.
¢ Monitorowanie i poprawa wynikéw kampanii.

Blok V-Czy i jak sprzedawa¢ na Allegro.cz i Allegro.sk?- teoria+praktyka

e ¢ Omdwienie warunkéw i wyzwan zwigzanych ze sprzedazg za granica.
e Analiza rynkéw zagranicznych, przygotowanie konta i ofert do sprzedazy miedzynarodowe;j.

Blok VI- 5 nieoczywistych narzedzi pracy- teoria+praktyka

e o Przeglad najwazniejszych narzedzi do sprzedazy online w 2024 roku.
e Wybdr i konfiguracja narzedzi, case studies pokazujgce ich zastosowanie.

BLOK VII- Analiza przychodoéw i strategii najwiekszych sprzedawcoéw-praktyka

¢ Metody analizowania rynku i przychodéw konkurencji.
e Tworzenie strategii sprzedazowej na podstawie danych rynkowych, studia przypadkoéw.

Blok VIII- Audyt kont uczestnikéw programu- praktyka

¢ Profesjonalna analiza konta na Allegro, obejmujaca widoczno$¢ ofert, konwersje i trafnos¢.
¢ Przygotowanie planu rozwoju konta, dostosowanego do indywidualnych potrzeb uczestnikéw.

Przeprowadzenie testu wiedzy (post-test w ramach walidacji)

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zaje¢: 12

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

zajec zajeé rozpoczecia zakonczenia

Przeprowadzenie

testu wiedzy

- 06-12-2024 08:30 08:45
(pre-test w
ramach

walidacji)

Blok I-

Filary sprzedazy
na Allegro:
Analityka i
pozycjonowanie-
teoria

Michat Banasik 06-12-2024 08:45 09:30

Przerwa 30

- Michat Banasik
min

06-12-2024 09:30 10:00

Liczba godzin

00:15

00:45

00:30



Przedmiot / temat

L, Prowadzacy
zajeé

Blok II-Jak

przygotowac

karte produktu i

konto, aby Michat Banasik
zwiekszaé

konwersje-teoria

+praktyka

G338 Blok -

Najskuteczniejsz
e metody
generowania

Michat Banasik

ruchu- teoria+
praktyka

Przerwa 15 . .
. Michat Banasik
min

Blok IV-

Allegro Ads: Jak
to robimy w
vSprint-praktyka

Michat Banasik

Blok V-Czy

i jak sprzedawa¢

na Allegro.cz i Michat Banasik
Allegro.sk?-

teoriat+praktyka

Blok VI- 5

i istych
hieoczywistyc Michat Banasik
narzedzi pracy-

teoria+praktyka

BLOK VII-

Analiza

przychodéw i

strategii Michat Banasik
najwigkszych

sprzedawcow-

praktyka

Blok VIII-

Audyt kont

uczestnikow Michat Banasik
programu-

praktyka

Data realizacji
zajeé

06-12-2024

06-12-2024

06-12-2024

06-12-2024

06-12-2024

06-12-2024

06-12-2024

06-12-2024

Godzina
rozpoczecia

10:00

10:45

11:30

11:45

12:30

13:15

14:00

14:45

Godzina
zakonczenia

10:45

11:30

11:45

12:30

13:15

14:00

14:45

15:15

Liczba godzin

00:45

00:45

00:15

00:45

00:45

00:45

00:45

00:30



Przedmiot / temat
zajec

Przeprowadzenie
testu wiedzy
(post-test w
ramach
walidacji)

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Data realizacji Godzina Godzina

Prowadzac
cy zajeé rozpoczecia zakonczenia

Liczba godzin

- 06-12-2024 15:15 15:30 00:15

Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 1 480,00 PLN

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 1480,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 185,00 PLN

Koszt osobogodziny netto 185,00 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

O
M

1z1

Michat Banasik

Doswiadczony specjalista ds. strategii sprzedazy, wspotwtasciciel agencji marketplace vSprint, ktéry
od lat angazuje sie w budowanie skutecznych strategii sprzedazowych na platformie Allegro. Jego
codzienna dziatalno$¢ obejmuje prowadzenie szkolen stacjonarnych, konsultacje indywidualne oraz
analize tysiecy ofert. Kierujac sie zasada: "brak wynikéw = brak faktury", Michat zapewnia swoim
klientom najlepsze rezultaty, co przynosi mu niezwykta satysfakcje i motywuje do dalszych dziatan.
Michat poprowadzit setki projektéw zwigzanych z Allegro, przeprowadzit tysigce audytow i setki
szkolen stacjonarnych. Jego doswiadczenie przyczynito sie do zwiekszenia zyskéw w wielu
branzach, takich jak telefony i akcesoria, komputery, AGD, moda, wyposazenie domu, ogréd,
oswietlenie, narzedzia, budownictwo, produkty spozywcze, artykuty dla zwierzat, zabawki, artykuty
szkolne, uroda i zdrowie. Regularnie dzieli sie swojg wiedzg podczas webinaréw, oferujac
sprzedawcom cenne wskazéwki i praktyczne porady.

Prywatnie Michat jest fanem stoicyzmu, co pomaga mu w utrzymaniu réwnowagi i spokoju w
dynamicznym swiecie e-commerce.



Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnicy otrzymuijg prezentacje ze szkolenia, a takze certyfikat szkolenia.

Warunki uczestnictwa

e Warunkiem uzyskania zaswiadczenia jest uczestnictwo w co najmniej 80% zaje¢ ustugi rozwojowej oraz zaliczenie zaje¢ w formie
éwiczen.

e Zapisujac sie na ustuge wyrazasz zgode na rejestrowanie/nagrywanie swojego wizerunku na potrzeby monitoringu, kontroli oraz w
celu utrwalenia efektéw uczenia sie.

Informacje dodatkowe
Szkolenie sktada sie z czesci teoretycznej, podczas ktérej omawiane sg zagadnienia wedtug ustalonego harmonogramu a takze

praktycznej. Audyt kont uczestnikdw programu to czes¢ praktyczna, kazdy uczestnik bedzie miat mozliwo$é sugerowania wskazéwek
innym. Dodatkowo bedziemy mieli okazje jeszcze bardziej pokazac praktyczne wykorzystanie wczesniej omawianych technik.

Adres

Krakéw
Krakéw

woj. matopolskie

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Wi

Kontakt

>

m Magdalena Gtomska
Y

E-mail biuro@digitalbrand.com.pl
Telefon (+48) 505 139 506



