Mozliwo$¢ dofinansowania

Szkolenie pn." Skuteczne zarzadzanie 3 900,00 PLN brutto
zespotem sprzedazy " 3900,00 PLN netto
l \
Let S 90\ Numer ustugi 2024/09/09/15085/2300699 243,75 PLN brutto/h
LCO——" 243,75 PLN netto/h
CENTRUM
NAUCZANIA "LET'S
GO" Nazwa

© zdalna w czasie rzeczywistym
skrécona CN " LET'S

GO" KACPRZAK

MIROSEAWA ®16h
£ 25.10.2024 do 26.10.2024

& Ustuga szkoleniowa

Brak ocen dla tego dostawcy

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Zarzadzanie przedsiebiorstwem
Identyfikator projektu Kierunek - Rozwdj

wsparcie dla oséb indywidualnych

Sposoéb dofinansowania ) L o
wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Szkolenie przeznaczone jest dla:

e pracownikéw dziatéw sprzedazy, kierownikéw sprzedazy menedzeréw
sprzedazy i innych oséb zwigzanych ze sprzedaza.
Grupa docelowa ustugi . o .
¢ 0s6b bez dotychczasowego doswiadczenia zawodowego w tym
obszarze, jak i 0s6b juz pracujgcym w sprzedazy, ktére chca
uporzadkowad, pogtebic i poszerzy¢ swoje kompetencje w
kluczowych obszarach sprzedazowych.

Minimalna liczba uczestnikow 1

Maksymalna liczba uczestnikéw 3

Data zakornczenia rekrutacji 19-10-2024

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym
Liczba godzin ustugi 16

Certyfikat ICVC - SURE (Standard Ustug Rozwojowych w Edukacji): Norma

Podstawa uzyskania wpisu do BUR o . . )
zarzadzania jakos$cig w zakresie $wiadczenia ustug rozwojowych



Cel

Cel edukacyjny

Szkolenie ma na celu, przekazanie petnej wiedzy oraz podniesienie umiejetnosci zarzadzania zespotem sprzedazy.
Uczestnicy poznajg jak sprawnie powinien sie poruszac¢ sie manager sprzedazy w okreslonych obszarach
sprzedazowych.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

Wdraza strategie zakupowe , ..
potrafi opracowacé plan strategii

gwarantujace firmie przewage zakupowej

konkurencyjna.

Test teoretyczny

Opracowuje plan pracy, kontroli,
potrafi zarzadza¢ dziatem sprzedazy rozliczania oraz system motywowania Prezentacja
pracownikéw

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
tak - zdobycie kompetenciji

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

tak - zdobycie kompetencji

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

tak - zdobycie kompetenc;ji

Program

Strategie zakupowe

1.tworzenia strategii krok po kroku a

2. Okreslenie stanu obecnego

3. Klasyfi kacja dostawcow

4. Wptyw strategii na sposob kontraktowania
5. Zarzadzanie ryzykiem

6. Plan realizacji strategii



Zarzadzanie zespotem sprzedazowym
1. Motywowanie zespotu sprzedazowego - finanowe i pozafinansowe metody motywowania

2. Planowanie pracy handlowcéw

3. Kontrola i rozliczanie zespotu — szanse i zagrozenia

4. KPI handlowca - jak projektowaé i rozlicza¢

5. Rola i zadania cyklicznych spotkan z zespotem sprzedazowym

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zaje¢: 0

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

. L . . . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakoriczenia

Brak wynikoéw.

Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 3900,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 3900,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 243,75 PLN
Koszt osobogodziny netto 243,75 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 0

Brak wynikow.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Dostep do materiatéw szkoleniowych po zakonczeniu szkolenia wysytane na maila uczestnikdw do 30 dni po zakonczeniu szkolenia



Warunki uczestnictwa

brak szczegélnych wymagan

Warunki techniczne

Platforma Zoom

Zoom - wymagania sprzetowe

e macOS X z systemem macOS 10.9 lub nowszym
e Windows 10*

¢ Urzadzenia z systemem Windows 10 muszg by¢ wyposazone w system Windows 10 Home, Pro lub Enterprise. Tryb S nie jest
obstugiwany.

e Windows 8 lub 8.1

e Windows 7

e Ubuntu 12.04 lub nowszy

e Mint 17.1 lub nowszy

¢ Red Hat Enterprise Linux 6.4 lub nowszy

e Oracle Linux 6.4 lub nowszy

e CentOS 6.4 lub nowszy

e Fedora 21 lub nowszy

e OpenSUSE 13.2 lub nowszy

e ArchLinux (tylko 64-bitowy)

e Minimalne: Procesor: Jednordzeniowy 1Ghz lub wyzszy, Pamie¢ RAM: N/A
¢ Zalecane: Procesor: Dwurdzeniowy 2Ghz lub szybszy (Intel i3/i5/i7 lub odpowiednik AMD), RAM: 4 Gb
e Uwagi:

» Laptopy dwurdzeniowe i jednordzeniowe majg obnizong czestotliwo$¢ odswiezania obrazu podczas udostepniania ekranu (okoto 5
klatek na sekunde). Aby uzyska¢ optymalng wydajnosc¢ udostepniania ekranu na laptopach, zalecamy procesor czterordzeniowy lub
szybszy.

e System Linux wymaga procesora lub karty graficznej obstugujacej OpenGL 2.0 lub wyzsza.
Zoom — wymagania techniczne dotyczace potaczenia sieciowego
720p HD: 1,2 Mb/s (przesytanie/pobieranie) 1080p HD: 3,8Mb/s/3,0Mb/s (przesytanie/pobieranie)
Okres waznosci linku
W przypadku spotkania zaplanowanego link jest aktywny do momentu odbycia sie spotkania.
Link dostepowy do konkretnego spotkania

https://us05web.zoom.us/j/88320297341?pwd=miVXYpoev8bHMkFD60oWNXavC30UWGI.1



Kontakt

ﬁ E-mail cn.centrum@gmail.com

Telefon (+48) 513 104 504

Mirostawa Kacprzak



