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18,8, 8.6 ¢

Zamowienia Publiczne dla Wykonawcow -
poziom zaawansowany. Przeglad btedow i
ryzyk w sktadaniu ofert oraz analiza
technologii i narzedzi wspomagajacych
procesy zwigzane z zamowieniami
publicznymi.

Numer ustugi 2024/08/07/8282/2255351

© Warszawa / stacjonarna
& Ustuga szkoleniowa

® 16h

5 12.12.2024 do 13.12.2024

Informacje podstawowe

Kategoria

Prawo i administracja / Zamoéwienia publiczne

wsparcie dla oséb indywidualnych

Sposoéb dofinansowania

wsparcie dla pracodawcéw i ich pracownikéw

1 783,50 PLN brutto
1 450,00 PLN netto
111,47 PLN brutto/h
90,63 PLN netto/h

Szkolenie skierowane jest do doswiadczonych Wykonawcéw, ktdrzy juz
maja juz pewne doswiadczenie w sktadaniu ofert i uczestniczeniu w

Grupa docelowa ustugi

zamowieniach publicznych. Uczestnicy powinni mie¢ wiedze na temat
podstawowych procedur zwigzanych z zamdwieniami publicznymi i by¢

aktywnymi uczestnikami rynku przetargow.

Minimalna liczba uczestnikow 5
Maksymalna liczba uczestnikow 15

Data zakonczenia rekrutacji 11-12-2024
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna

Liczba godzin ustugi

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

16

Znak Jakosci TGLS Quality Alliance



Cel

Cel edukacyjny

-Poszerzenie wiedzy teoretycznej
-Zwiekszenie umiejetnosci praktycznych
-Znalezienie nowych mozliwosci biznesowych
-Doskonalenie proceséw wewnetrznych

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie

Kompetencje spoteczne:

- ocenia jak odpowiednio reagowaé¢ w
réznych sytuacjach zwigzanych z
wykonywanym zawodem

- identyfikuje wiasny styl uczenia sig i
wybiera sposoby dalszego ksztatcenia,
- okresla znaczenie komunikacji
interpersonalnej oraz potrafi
prawidtowo identyfikowac¢ i rozstrzygaé
dylematy zwigzane z wykonywaniem

Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

- Umiejetnos¢ dostosowania reakcji do
réznorodnych kontekstéw zawodowych
- Wybor adekwatnych metod do
dalszego ksztatcenia.

Wywiad swobodny

+ Walidacja ustugi odbedzie sie poprzez
arkusz ankiety ewaluacyjnej w formie 5
pytan otwartych oraz 6 zamknietych,
przekazywanej dla uczestnika w
ostatnim dniu szkolenia podczas

Test teoretyczny

zawodu. ostatniej przerwy

Kwalifikacje

Kompetencje
Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.
Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?

Otrzymane zaswiadczenie po ukoriczonym szkoleniu zawiera szczegétowe informacje dotyczace osiggnietych efektow
edukacyjnych przez uczestnika.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Nabyta wiedza poddawana jest ocenie poprzez koficzaca zajecia dyskusje trenera z uczestnikami, bazujgcg na scisle
okreslonych kryteriach weryfikaciji.

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

Swiadectwo potwierdza, ze proces walidacji jest niezalezny od etapu szkolenia, a obiektywno$é treneréw
przeprowadzajgcych walidacje jest zagwarantowana.



Program

Dzien 1:

. Wprowadzenie do zaawansowanych zagadnien w zakresie zamowien publicznych.

. Przeglad celéw i korzysci szkolenia.

. Omowienie profilu uczestnikéw i ich dotychczasowego doswiadczenia z zamdéwieniami publicznymi.

. Analiza ustawy Prawo zaméwien publicznych - kluczowe aspekty i zmiany.

. Dogtebne zrozumienie gtéwnych zatozen ustawy i jej najnowszych poprawek.

. Wyjasnienie réznic miedzy réznymi trybami przetargowymi (otwarty, ograniczony, negocjacje z ogtoszeniem).
. Przygotowanie oferty na poziomie zaawansowanym - praktyczne wskazéwki.

. Analiza dokumentéw konkursowych i zrozumienie kluczowych wymagan.

. Techniki skutecznego przygotowywania ofert konkurencyjnych i atrakcyjnych dla zamawiajgcych.

. Zasady dotyczace kalkulacji cen ofertowych i zabezpieczenia koniecznosci uczestnictwa w przetargu.
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. Zasady udziatu w dialogu technicznym i negocjacjach z zamawiajgcym.
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. Omowienie zalet dialogu technicznego i negocjacji w procesie zaméwien publicznych.
. Przygotowanie do efektywnego prowadzenia dialogu i negocjacji z przedstawicielami zamawiajgcego.
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. Studium przypadkdéw negocjacji w réznych branzach.
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. Przeglad typowych btedéw i ryzyk w sktadaniu ofert.

. Identyfikacja powszechnych btedéw popetnianych przez Wykonawcéw.

. Analiza skutkéw btedéw i ryzyka nieprawidtowego przygotowania dokumentacji ofertowe;.
. Strategie unikania i rozwigzywania problemow.
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. Postepowania odwotawcze i $rodki ochrony prawnej w przypadku sporéw.
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. Przeglad procedur odwotawczych w przypadku uniewaznienia przetargu.
. Skuteczne dochodzenie roszczen w przypadku naruszenia przepiséw zaméwien publicznych.
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Dzien 2:

. Studium przypadkow - analiza rzeczywistych sytuacji z rynku zamdwien publicznych.

. Analiza wybranych przetargéw, w tym zaréwno sukcesow, jak i niepowodzen.

. Dyskusja nad najlepszymi praktykami i wnioskami wyniesionymi z realnych przypadkoéw.
. Efektywne zarzadzanie kontraktami po wygraniu przetargu.

. Zrozumienie kluczowych aspektéw zarzadzania kontraktami publicznymi.

. Rozwigzanie probleméw i konfliktéw w trakcie trwania umowy.

. Etyka w zakresie zamdéwien publicznych - unikanie konfliktéw intereséw.

. Wytyczne etyczne dla Wykonawcow uczestniczacych w zamowieniach publicznych.

. Przyktady naruszen etycznych i konsekwencje ich stosowania.
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. Zastosowanie technologii i narzedzi wspomagajgcych procesy zwigzane z zamdéwieniami publicznymi.
. Przeglad nowoczesnych rozwigzan informatycznych wspierajacych procesy sktadania ofert.
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. Oméwienie mozliwosci automatyzacji niektérych etapéw przygotowania oferty.
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. Podsumowanie i dyskusja koricowa.
. Wyciagnigcie wnioskéw i podsumowanie kluczowych punktéw szkolenia.
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. Odpowiedzi na pozostate pytania uczestnikéw.

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajec: 2



Przedmiot / temat

. Prowadzacy
zajeé

Zamowienia
Publiczne dla
Wykonawcow -
poziom
zaawansowany.
Przeglad btedéw
iryzyk w
sktadaniu ofert
oraz analiza
technologii i
narzedzi
wspomagajacych
procesy
zwigzane z

Trener SEMPER

zamowieniami
publicznymi.

Zamowienia
Publiczne dla
Wykonawcéw -
poziom
zaawansowany.
Przeglad btedéow
iryzyk w
sktadaniu ofert
oraz analiza
technologii i
narzedzi
wspomagajacych
procesy
zwigzane z
zamoéwieniami
publicznymi.

Trener SEMPER

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto
Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

Data realizacji Godzina
zajeé rozpoczecia
12-12-2024 10:00
13-12-2024 09:00

Cena

1783,50 PLN

1 450,00 PLN

111,47 PLN

90,63 PLN

Godzina
zakonczenia

18:00

17:00

Liczba godzin

08:00

08:00



Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

o Trener SEMPER

‘ ' 0d 1998 r. zajmuje sie dziedzing zamdwien publicznych w jednostkach samorzadowych. Bogate
doswiadczenie zdobyte w trakcie obstugi podmiotéw zaréwno ze strony zamawiajacych jak i
wykonawcow. Autor i wspotautor licznych publikacji z zakresu zamoéwien publicznych. Cztonek :
Polskiego Zwigzku Rzeczoznawcéw Zaméwien Publicznych.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Materialy dydaktyczne [autorski podrecznik Uczestnika szkolenia, materiaty dodatkowe wykorzystywane podczas warsztatow
praktycznych]

Materialy piSmiennicze [notatnik, dtugopis]

Warunki uczestnictwa

ZGLOSZENIE NA USLUGE
Rezerwacji miejsca szkoleniowego mozna dokona¢ za posrednictwem BUR.

Informacje dodatkowe

Materiaty dydaktyczne:

Standardowo zestaw materiatéw szkoleniowych obejmuje:

-autorski podrecznik Uczestnika szkolenia,

-materiaty dodatkowe wykorzystywane podczas warsztatéw praktycznych

-materiaty piSmiennicze [notatnik, dtugopis]

-dyplom potwierdzajgcy ukonczenie szkolenia

-konsultacje poszkoleniowe

-kazdy z Uczestnikow otrzyma indywidualng karte rabatowa upowazniajgca do 10% znizki na wszystkie kolejne szkolenia otwarte
organizowane przez Centrum Organizacji Szkolen i Konferencji SEMPER

Adres

ul. Towarowa 2/A
00-811 Warszawa

woj. mazowieckie

Szkolenia w Warszawie najczesciej realizujemy w Hotel*** Campanile.
W szczegdlnych przypadkach Organizator zastrzega sobie prawo do zmiany miejsca szkolenia na obiekt o tym samym
lub wyzszym standardzie i nie stanowi to zmiany warunkéw umowy.

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi

e Klimatyzacja
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Kontakt

ﬁ E-mail info@szkolenia-semper.pl

Telefon (+48) 570 590 060

Angelika Poznanska



