Mozliwo$¢ dofinansowania

Beauty Marketing & Social Media 6 250,00 PLN brutto
6 250,00 PLN netto

240,38 PLN brutto/h
240,38 PLN netto/h

Numer ustugi 2024/08/06/120895/2253680

1Q CONSULTING

SPOLKA Z

OGRANICZONA © Elblag / stacjonarna
ODPOWIEDZIALNOS & Ustuga szkoleniowa

CIA ® 26h

A % % K K 3 16.09.2024 do 17.09.2024

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Marketing

Sposoéb dofinansowania wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Grupa docelowa kursu obejmuje przedsiebiorcéw zwigzanych z branzg
Beauty, wtascicieli gabinetéw kosmetycznych, fryzjerskich, firmy
kosmetyczne, pragnace skutecznie wykorzysta¢ potencjat social media
. oraz personal brandingu. Niniejsze szkolenie jest kierowane do oséb,
Grupa docelowa ustugi . . . , L . . S
ktére chca realnie zwieksza¢ zasiegi oraz efektywnos$¢ swoich dziatan
marketingowych, a takze nauczy¢ sie jak skutecznie tworzy¢ strategie,
zarzadzania profilami biznesowymi w social media oraz kampanii

reklamowych.

Minimalna liczba uczestnikow 1
Maksymalna liczba uczestnikéw 4

Data zakonczenia rekrutacji 15-09-2024
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 26

Certyfikat systemu zarzadzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR 9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych



Cel

Cel edukacyjny

Szkolenie: Master of Social Media przygotowuje do opracowania strategii rozwoju biznesu w

Social Mediach. Przygotowuje uczestnikow do samodzielnego tworzenia przekazu z

wykorzystaniem najnowszych trendéw oraz zautomatyzowania wigkszosci proceséw na platformach Social Mediéw
(m.in.Facebook, Instagram, Tiktok, Youtube)

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢ Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

planuje i tworzy tresci dostosowane do
Test teoretyczny

Tworzy tresci w Social Mediach na réznych platform spoteczno$ciowych

réznych kanatach

dostosowuje grafiki do tresci Wywiad swobodny

buduje i utrzymuje kontakty z
uzytkownikami platform Wywiad swobodny
spotecznosciowych

Zarzadza spotecznoscia na platformach
spotecznos$ciowych

planuje dziatania w zakresie budowania
strategii komunikacji marki, strategii Wywiad swobodny
sprzedazowo marketingowej

wdraza strategiczne dziatania w
mediach spotecznosciowych

wymienia rodzaje dziatan

. Wywiad swobodny

wykazuje sie wiedza o mediach sprzedazowych
spotecznosciowych w zakresie
niezbednym do efektywnej sprzedazy, definiuje zasady obstugi
marketingu i komunikacji poszczegdlnych mediéw Wywiad swobodny

spotecznosciowych

lanuje i wdraza kampanie reklamowe
planuje 1 wdraz pan N Wywiad swobodny

w oparciu o budzet i cele marketingowe
stosuje ptatne reklamy w mediach

spotecznos$ciowych
dostosowuje kanaty reklam do grupy

Wywiad swobod
docelowej ywiad swobodny

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?

TAK



Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

TAK

Program

Szkolenie prowadzone w systemie godzin dydaktycznych: 26 godzin dydaktycznych tj. 19,5 godzin zegarowych(1 godzina dydaktyczna =
45 minut).

Dzien |

1. Content marketing

- tworzenie wyréznika - tre$ci wyrdzniajace sie na tle konkurencji

- dopasowanie tresci - jakie tresci sg wysoko angazujgce moich odbiorcéw

- okreslanie niszy - kim sg moi klienci oraz gdzie ich szuka¢

- narzedzia automatycznie wyszukujgce tematdw pod nisze - najczesciej zadawane pytania
oraz poruszane tematy w Twojej niszy

- copywriting - w jaki sposoéb tworzy¢ tresci, ktére przyciggng uwage

- tworzenie ofert sprzedazowych - skrypt sprzedazowy

2. Facebook

- profil prywatny - jak poprawnie uzupetni¢ profil prywatny, funkcje, budowanie marki osobistej
- fanpage - tworzenie tresci, funkcje, obstuga, planowanie postéw, automatyzacja

- grupy - dlaczego warto prowadzi¢ grupe na facebooku, jakie tematy poruszaé

- tworzenie content marketingu na Facebooku

- narzedzia do tworzenia niszy - jak znalez¢ idealnych odbiorcow

- kampanie reklamowe - zawezanie oraz tworzenie formularzy

3. Youtube

- tworzenie kanatu

- funkcje

- tworzenie materiatu

4. Wspétpraca z mediami

- jak dzieki social mediom dociera¢ do mediéw lokalnych oraz ogéinopolskich

Dzien Il

1. Instagram

- profil prywatny - jak poprawnie uzupetni¢ profil prywatny, funkcje

- profil biznesowy - tworzenie tresci, funkcje, obstuga, planowanie postéw, automatyzacja
- strategia rozwoju - jak planowac¢ rozwdéj w kazdym miesigcu

- obrébka zdje¢ i materiatéw - jak profesjonalnie wykonac¢ oraz obrobi¢ materiaty

- tworzenie opiséw - copywriting

- tworzenie relacji - funkcje, zaangazowanie odbiorcow, filtry

- statystyki - jak odczytywac poprawnie statystyki i sie do nich dopasowac

- influencer marketing - jak nie da¢ sie naciaggnaé¢

2. Linked in

- jakie tresci tworzy¢ - co sie przyjmuje na LinkedIn

- jak zaangazowac odbiorcéw - co jest chetnie klikalne na LinkedIN

- jak zdobywaé nowe kontakty biznesowe - jak nawigzaé kontakt i zosta¢ zauwazonym
- wspotprace B2B oraz B2C - jak pozyskiwa¢ nowych partneréw do wspotpracy

3. Wideo oraz live marketing
- jak nagra¢ profesjonalne wideo - sprzet, scenariusz
- jak zmontowaé wideo - programy, funkcje



- jak nagra¢ live - programy, funkcje, scenariusz

- strategia - strategia live oraz wideo marketingu
- promocja - w jaki sposéb promowacé swoje live'y oraz wideo

4. Clubhouse

- Tworzenie interaktywnego podcastu - obstuga, zebranie grupy, zastosowanie w biznesie

- Strategia dziatania - jak rozwija¢ biznes dzieki aplikacji
- Jak sie promowac - jak wykorzysta¢ aplikacje do sprzedazy

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajec: 9

Przedmiot / temat
zajeé

Content

marketing

Facebook

Youtube

Wspétpraca
z mediami

Instagram

Linked in

Wideo oraz
live marketing

Clubhouse

Walidacja
efektow

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Prowadzacy

Robert
Maciejczyk

Robert
Maciejczyk

Robert
Maciejczyk

Robert
Maciejczyk

Robert
Maciejczyk

Robert
Maciejczyk

Robert
Maciejczyk

Robert
Maciejczyk

Data realizacji

zajeé

16-09-2024

16-09-2024

16-09-2024

16-09-2024

17-09-2024

17-09-2024

17-09-2024

17-09-2024

17-09-2024

Cena

Godzina

rozpoczecia

08:30

10:00

13:00

16:00

09:00

11:00

14:00

17:00

18:00

Godzina
zakonczenia

10:00

13:00

16:00

18:30

11:00

14:00

17:00

18:00

18:30

Liczba godzin

01:30

03:00

03:00

02:30

02:00

03:00

03:00

01:00

00:30



Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 6 250,00 PLN

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 6 250,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 240,38 PLN
Koszt osobogodziny netto 240,38 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

O
)

1z1

Robert Maciejczyk

Niekwestionowany autorytet i specjalista z zakresu marketingu, social media i personal brandingu w
branzy beauty. Prelegent na wielu polskich i zagranicznych konferencjach beauty. Twérca artykutéw
o tematyce marketingu i social media oraz marki osobistej w magazynach branzowych. Z branza
beauty zwigzany jest nieprzerwanie od ponad 16 lat. Na swoim koncie ma wiele szkolen i tysigce
zadowolonych kursantéw. Swoja przygode z marketingiem, reklama i social media rozpoczynat w
matych salonach fryzjerskich i kosmetycznych, by nastepnie zaja¢ sie wiekszymi projektami dla
duzych firm kosmetycznych. Koncepty tworzone przez niego zawsze budzg olbrzymie
zainteresowanie. Jest perfekcjonista i realista. Jego doswiadczenie i determinacja wielokrotnie byty
czynnikami kluczowymi w budowaniu sukcesu firm , z ktérymi wspotpracowat. Przez wiele lat
zarzadzat dziatami marketingu wielu firm, by wreszcie stworzyé wtasng silng marke marketingowa,
ktdéra szybko stata sie rozpoznawalna w branzy beauty. Obecnie dzieli sie swojg wiedzg podczas
szkolen, ktére prowadzi dla wszystkich os6b zwigzanych z branzg beauty oraz wspétpracuje z
salonami, instruktorami i firmami kosmetycznymi, dbajgc by odnosity sukcesy i wyrézniaty sie na tle
konkurencji.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnicy szkolenia otrzymajg materiaty dydaktyczne w formie elektronicznej przygotowane w oparciu o tematyke szkolenia oraz
zgodnie wymaganiami prawnymi okreslonymi w prawie polskim oraz UE.

Uczestnicy szkolenia otrzymajg zaswiadczenie o odbyciu szkolenia potwierdzajgce nabyte umiejetnosci, ktore stanowig potwierdzenie

kompetenciji.

Warunki uczestnictwa

Warunkiem uczestnictwa jest zgtoszenie sie za posrednictwem BUR na podstawie numeru ID i uzyskaniu akceptacji Operatora.



Adres

ul. 3 Maja 12/7
82-300 Elblag

woj. warminsko-mazurskie

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Klimatyzacja
o Wi

Kontakt

O Paula Olszewska

ﬁ E-mail paula.olszewska@ig-consulting.pl

Telefon (+48) 533 836 403



