Doradztwo w zakresie potwierdzania 7 563,27 PLN brutto

vy Pochodzenia towaréw w eksporcie 6 149,00 PLN netto
Doradcy 365  numer ustugi 2024/08/05/137497/2251594 78,78 PLN brutto/h
\'4 64,05 PLN netto/h
DORADCY 365
SPOLKA Z
OGRANICZONA © zdalna w czasie rzeczywistym
ODPOWIEDZIALNOS ® Doradztwo biznesowe
CIA ® 96h
%k kK £ 14.10.2024 do 29.10.2024

Informacje podstawowe

Kategoria Prawo i administracja / Prawo pozostate

Nasza ustuga zostata stworzona z mysla o firmach, ktére chca zapewnic
sobie pewnos¢ i zgodnos¢ w zakresie potwierdzania pochodzenia
towaréw w eksporcie.

Grupa docelowa ustugi
Grupe docelowa ustugi stanowig m.in.: przedsiebiorstwa eksportowe,

producenci, importerzy, dystrybutorzy, firmy logistyczne, konsultingowe,
organizacje branzowe, M$P, korporacje miedzynarodowe oraz start-upy.

Minimalna liczba uczestnikow 1

Data zakornczenia rekrutacji 09-10-2024

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym
Liczba godzin ustugi 96

Cel

Cel biznesowy

Celem biznesowym ustugi jest zwiekszenie zgodnosci eksportowanych towaréw z przepisami dotyczgcymi pochodzenia
poprzez wdrozenie opracowanych procedur i przeszkolenie pracownikéw, co pozwoli firmie na obnizenie
dotychczasowych optat celnych w ciggu 12 miesiecy od zakoriczenia ustugi, a takze poprawi transparentnosc¢ proceséow
eksportowych, co przetozy sie na mozliwo$¢ zdobycia nowych klientéw zagranicznych w ciggu 24 miesiecy od
zakonczenia ustugi.

Efekt ustugi

Efekty ustugi doradczej obejmuja:



1. Poprawe zgodnosci z przepisami: dzieki opracowanym procedurom i szkoleniom, firma zredukuje ryzyko niezgodnosci z przepisami
celno-prawnymi, minimalizujgc dodatkowe koszty i potencjalne kary.

2. Oszczednosé finansowa: obnizenie potencjalnych optat celnych i kar, co bezposrednio wptynie na poprawe sytuacji ekonomicznej
firmy.

3. Zwiekszenie transparentnosci: uproszczone i wdrozone procedury poprawig zarzadzanie procesami eksportowymi, co przetozy sie na
wiekszg efektywnos¢ operacyjna.

4. Rozwdj biznesu: mozliwos$¢ zdobycia nowych klientéw zagranicznych po zakonczeniu ustugi bezposrednio wptynie na rozwoj firmy.

5. Wzrost kompetencji pracownikéw: przeszkoleni pracownicy bedg lepiej przygotowani do zarzadzania procesami potwierdzania
pochodzenia towaréw, co zwiekszy efektywnos$¢é operacyjng firmy.

Kryteria weryfikacji osiaggniecia efektéw ustugi moga obejmowac:
1. Opracowanie i wdrozenie procedur:

¢ Dokumentacja: Sprawdzenie kompletnosci i zgodnosci opracowanych procedur z wymaganiami prawnymi oraz ich dostepnosci dla

wszystkich pracownikéw.
¢ Procesy: Weryfikacja, czy nowe procedury zostaty skutecznie zintegrowane z istniejgcymi procesami operacyjnymi firmy.

2. Przeszkolenie pracownikéw:

¢ Udziat: Potwierdzenie udziatu wszystkich wyznaczonych pracownikéw w szkoleniach (lista obecnosci, certyfikaty ukoriczenia).
e Wiedza: Ocena poziomu wiedzy pracownikéw przed i po szkoleniu za pomoca testéw wiedzy lub quizéw.

3. Poprawa zgodnosci eksportowanych towarow:

¢ Audyt zgodnosci: Przeprowadzenie audytu dokumentacji eksportowej przed i po wdrozeniu procedur w celu identyfikacji zmian i
poprawy zgodnosci.

¢ Redukcja optat i kar celnych: Monitorowanie ilosci i wartosci optat celnych oraz kar przed i po wdrozeniu procedur, z celem
obnizenia tych kosztéw w ciggu 12 miesiecy.

4. Zwiekszenie transparentnosci procesow eksportowych:

¢ Raportowanie: Ocena jakosci i terminowosci raportéw eksportowych przed i po wdrozeniu procedur.
e Satysfakcja klientow: Badanie poziomu satysfakcji klientéw zagranicznych dotyczace transparentnosci proceséw eksportowych.

5. Rozwaj biznesu:

¢ Nowi klienci: Monitorowanie liczby nowych klientéw zagranicznych zdobytych w ciggu 24 miesiecy po zakoriczeniu ustugi.
¢ Przychody: Analiza wzrostu przychoddéw z eksportu po wdrozeniu procedur w stosunku do poprzednich okreséw.

6. Wzrost kompetencji pracownikéw:

¢ Oceny okresowe: Regularne oceny kompetencji pracownikéw w zakresie potwierdzania pochodzenia towaréw, przeprowadzane co
kwartat.
o Efektywnosé¢ operacyjna: Analiza czasu i skutecznosci realizacji proceséw eksportowych przed i po przeszkoleniu pracownikow.

Metoda potwierdzenia osiggniecia efektu ustugi

Metoda potwierdzenia osiggniecia efektu ustugi bedzie udokumentowanie wszystkich dziatan podjetych w trakcie realizacji ustugi
doradczej oraz opis wypracowanego rozwigzania w postaci raportu. Raport bedzie zawierat:

1. Opis przeprowadzonych dziatan:

¢ Analize dokumentacji dostarczonej przez klienta.
¢ Proces opracowania i wdrozenia procedur potwierdzania pochodzenia towarow.
e Przebieg i wyniki szkolen pracownikéw.

2. Wypracowane rozwigzanie:

e Szczeg6towy opis nowych procedur i standardéw potwierdzania pochodzenia towardw.
e Wyniki audytéw zgodnosci przed i po wdrozeniu procedur.
e Ocena poziomu wiedzy pracownikéw przed i po szkoleniu.



3. Zalecenia i wytyczne dotyczace dalszych krokéw:

¢ Rekomendacje dotyczgce monitorowania zgodnosci i transparentnosci proceséw eksportowych.

¢ Wytyczne dotyczace dalszego rozwoju kompetencji pracownikdw.

e Sugerowane dziatania majgce na celu zdobycie nowych klientéw zagranicznych.

¢ Propozycje dalszej optymalizacji proceséw eksportowych w celu zwiekszenia efektywnosci operacyjnej i obnizenia kosztéw.

Raport bedzie stanowit kompleksowa dokumentacje potwierdzajgca osiggniecie efektéw ustugi i bedzie zawierat konkretne kroki, ktére
firma powinna podjaé po zakonczeniu ustugi doradczej.

Program

Oferujemy kompleksowe wsparcie w procesie certyfikacji pochodzenia, kluczowe dla unikania taryf celnych, zgodnosci z przepisami
miedzynarodowymi oraz budowania zaufania u klientéw zagranicznych, obejmujace:

e Opracowanie pytan i analize dokumentacji: przeprowadzimy szczegétowa analize dokumentacji dostarczonej przez Klienta, w tym
faktur, listéw przewozowych, specyfikacji technicznych oraz innych niezbednych dokumentéw. Zeryfikujemy zgodno$¢ dokumentéw z
wymaganiami prawnymi i regulacyjnymi krajéw docelowych eksportu.

¢ Przygotowanie procedur postepowania: wspdlnie z Klientem opracujemy szczegétowe procedury postepowania dotyczace
potwierdzania pochodzenia towaréw. Proces ten obejmuje:
¢ Zidentyfikowanie wszystkich niezbednych krokéw w procesie potwierdzania pochodzenia.
e Opracowanie wzoréw dokumentacji, takich jak formularze wnioskéw, listy kontrolne i instrukcje.
e Okreslenie rél i odpowiedzialnosci w ramach organizacji klienta, aby zapewni¢ skuteczne wdrozenie procedur.

¢ Szkolenie on-line dla przedstawicieli firmy: przeprowadzimy szkolenie w zakresie wymogoéw i procedur zwigzanych z potwierdzaniem
pochodzenia towarow.

¢ Wdrozenie zmodyfikowanych i nowych procedur: przeprowadzimy szczegétowy instruktaz i szkolenie w formie telekonferencji z
wdrozenia zmodyfikowanych i nowych procedur.

W trakcie ustugi odbeda sie spotkania online z Klientem - terminy zostang ustalone indywidualnie na spotkaniu wstepnym, z
uwzglednieniem preferenciji Klienta i dostepnosci eksperta. Podane w harmonogramie terminy sg orientacyjne i moga ulec zmianie.

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zaje¢: 13

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina . .
L, Prowadzacy . . ; X Liczba godzin

zajec zajeé rozpoczecia zakonczenia

Spotkanie

wstepne z Piotr Czerkawski 14-10-2024 09:00 11:00 02:00

Klientem



Przedmiot / temat

zajec

Przygotowanie
pytan oraz
analiza
przestanej
dokumentaciji w
zakresie
potwierdzania
pochodzenia
towaréw w
wywozie

Przygotowanie
pytan oraz
analiza
przestanej
dokumentacji w
zakresie
potwierdzania
pochodzenia
towaréw w
wywozie

Przygotowanie
pytan oraz
analiza
przestanej
dokumentacji w
zakresie
potwierdzania
pochodzenia
towarow w
wywozie

Przygotowanie
pytan oraz
analiza
przestanej
dokumentaciji w
zakresie
potwierdzania
pochodzenia
towaréw w
wywozie

Prowadzacy

Piotr Czerkawski

Piotr Czerkawski

Piotr Czerkawski

Piotr Czerkawski

Data realizacji
zajeé

14-10-2024

15-10-2024

16-10-2024

17-10-2024

Godzina
rozpoczecia

11:00

09:00

09:00

09:00

Godzina
zakonczenia

17:00

17:00

17:00

17:00

Liczba godzin

06:00

08:00

08:00

08:00



Przedmiot / temat

zajec

Przygotowanie
pytan oraz
analiza
przestanej
dokumentaciji w
zakresie
potwierdzania
pochodzenia
towaréw w
wywozie

Przygotowanie
procedur
postepowania -
spotkania z
Klientem

Przygotowanie
procedur
postepowania -
spotkania z
Klientem

Przygotowanie
procedur
postepowania

Przygotowanie
procedur
postepowania

Przygotowanie
procedur
postepowania

Szkolenie

on-line dla
przedstawicieli
Firmy

Wdrozenie

zmodyfikowanyc
h i nowych
procedur —
instruktaz,
szkolenie w
ramach
telekonferencji

Prowadzacy

Piotr Czerkawski

Piotr Czerkawski

Piotr Czerkawski

Piotr Czerkawski

Piotr Czerkawski

Piotr Czerkawski

Piotr Czerkawski

Piotr Czerkawski

Data realizacji
zajeé

18-10-2024

21-10-2024

22-10-2024

23-10-2024

24-10-2024

25-10-2024

28-10-2024

29-10-2024

Godzina
rozpoczecia

09:00

09:00

09:00

09:00

09:00

09:00

09:00

09:00

Godzina
zakonczenia

17:00

17:00

17:00

17:00

17:00

17:00

17:00

17:00

Liczba godzin

08:00

08:00

08:00

08:00

08:00

08:00

08:00

08:00



Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt ustugi brutto 7 563,27 PLN
Koszt ustugi netto 6 149,00 PLN
Koszt godziny brutto 78,78 PLN
Koszt godziny netto 64,05 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

O
M

1z1

Piotr Czerkawski

Ekspert w zakresie zarzadzania ryzykiem oraz wymiany towarowej z zagranicg, analityk,
certyfikowany trener biznesu.

Absolwent Wydziatu Prawa, Administracji i Ekonomii Uniwersytetu Wroctawskiego na kierunku
Administracja oraz studidw podyplomowych z zakresu Zarzgdzania Ryzykiem na Uniwersytecie
Ekonomicznym we Wroctawiu, certyfikowany trener Il stopnia.

0d 2006 roku prowadzi szkolenia dla biznesu, w ktorych uczestniczyto ponad 3000 oséb oraz dla
administracji publicznej, w ktérych uczestniczyto ponad 2000 funkcjonariuszy celnych, pracownikéw
administracji skarbowej oraz resortu Ministerstwa Finanséw.

Wyktadowca studiéw podyplomowych w Wyzszej Szkole Bankowej we Wroctawiu na kierunkach
Audyt. Trener wyktadowca w ramach KAS.

Uczestnik zespotow zadaniowych w ramach tworzenia systematyki obszaréw oraz metod reakcji na
ryzyka oraz wspéttwérca instrukcji analitycznej dla Stuzby Celnej — w ramach struktur Ministerstwa
Finansow.

Czynny analityk z pietnastoletnim doswiadczeniem: w tym naczelnik wydziatu zarzadzania ryzykiem
w Izbie Celnej we Wroctawiu, kierownik referatu analizy ryzyka i miedzynarodowej wymiany

informacji w Dolnoslgskim Urzedzie Celno-Skarbowym.

Autor publikacji z zakresu zarzgdzania ryzykiem celnym, stosowania w praktyce metod
heurystycznych.

Przedsiebiorca, brat udziat w procesach szkoleniowo-doradczych przygotowujacych firmy do



ubiegania sie o utatwienia celne w ramach Unijnego Kodeksu Celnego, jak réwniez w fazie po
uzyskaniu pozwolen w tym zakresie.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnicy ustugi otrzymajag wszystkie niezbedne narzedzia, wiedze i wsparcie, aby skutecznie zarzagdzac procesem potwierdzania
pochodzenia towaréw, obejmujace:

¢ Dokumentacje nowych procedur:

* Wzory dokumentéw, formularzy i list kontrolnych.
e Instrukcje dotyczace wdrazania i stosowania nowych procedur.

¢ Materiaty szkoleniowe:

¢ Prezentacje szkoleniowa.
¢ Certyfikaty ukoriczenia szkolenia dla pracownikéw.

e Zalecenia i wytyczne dotyczace dalszych dziatan:

¢ Rekomendacje dotyczgce monitorowania zgodnosci i transparentnosci proceséw eksportowych.

e Wytyczne na temat dalszego rozwoju kompetencji pracownikdw.

e Sugerowane dziatania na rzecz zdobycia nowych klientéw zagranicznych.

e Propozycje dalszej optymalizacji proceséw eksportowych w celu zwigkszenia efektywnosci operacyjnej i obnizenia kosztéw.

Informacje dodatkowe

Potwierdzanie pochodzenia towaréw w eksporcie ma kluczowe znaczenie dla firm dziatajgcych na rynku miedzynarodowym. Proces ten
polega na ustaleniu, skad pochodza produkty przeznaczone do wysytki za granice. Jest to istotne dla unikniecia dodatkowych optat
celnych i uzyskania preferencyjnych stawek celnych. Zgodnos$¢ z wymaganiami dotyczacymi pochodzenia towaréw pozwala firmom
osiggna¢ konkurencyjno$¢ na rynku miedzynarodowym poprzez obnizenie kosztéw i zwiekszenie zaufania klientéw zagranicznych.

Znajomos¢ regut pochodzenia towaréw jest kluczowa dla importeréw i eksporteréw, poniewaz znaczgco wptywa na kalkulacje cen
eksportowych i kosztéw importu. Dla firm, potwierdzenie pochodzenia towaréw moze stanowi¢ istotny element budowania
konkurencyjnosci na rynku miedzynarodowym.

Warunki techniczne

Przeprowadzenie ustugi wigze sie z minimalnymi wymaganiami technicznymi.
Klient powinien posiadac¢ urzadzenie z dostepem do Internetu i poczty elektronicznej oraz oprogramowaniem biurowym typu Office.

Konsultacje z ekspertem moga by¢ prowadzone w formie wideorozmowy, rozmowy telefonicznej lub za posrednictwem wiadomosci e-
mail - w zaleznosci od preferencji Klienta.

Szkolenia bedg prowadzone na platformie Whereby lub innej, ktéra umozliwia kontakt face to face z prowadzgcym w czasie
rzeczywistym.

Uczestnictwo w szkoleniu wigze sie z minimalnymi wymaganiami technicznymi. Uczestnik powinien posiada¢ urzadzenie typu smartfon,
tablet lub komputer z dostepem do Internetu, umozliwiajgce transmisje dzwieku i obrazu.

Zalecane jest potaczenie internetowe o przepustowosci co najmniej 1 Mbps dla stabilnej transmisji audio i video.

Uczestnik powinien mie¢ zainstalowane oprogramowanie umozliwiajgce dostep do prezentowanych tresci i materiatéw, np. przegladarka
internetowa oraz oprogramowanie biurowe typu Office do pracy z dokumentami oraz arkuszami kalkulacyjnymi Excel.



Kontakt

ﬁ E-mail biuro@doradcy365.pl

Telefon (+48) 500 181 151

Rafal Czerkawski



