Mozliwo$¢ dofinansowania

Umowy handlowe - warsztaty. Prawne 1 832,70 PLN brutto
aspekty zawierania uméw w obrocie 1490,00 PLN netto
JGT ;z%o\!?lwr;]‘rg gospodarczym 152,73 PLN brutto/h
Numer ustugi 2024/08/02/26471/2249345 12417 PLN netto/h
J.G.Training © zdalna w czasie rzeczywistym
JADWIGA GWO7D7 ® Ustuga szkoleniowa
® 12h
% ¥ K K ¢

£ 09.09.2024 do 10.09.2024

Informacje podstawowe

Kategoria Prawo i administracja / Prawo handlowe

wsparcie dla oséb indywidualnych

Sposéb dofinansowania . L. o
wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Szkolenie skierowane jest to pracownikéw odpowiedzialnych za sprzedaz
lub zakupy w przedsigbiorstwie, za negocjowanie i zawieranie kontraktéw
handlowych oraz sporzadzanie tresci umow.

Wiedza wstepna oraz do$wiadczenie nie sg wymagane.
Grupa docelowa ustugi €p 3 wymag

ZAPRASZAMY DO ZAPOZNANIA SIE Z PELNA OFERTA SZKOLEN Z
OBSZARU: Umowy, reklamacje, sprzedaz, zakupy, wszystkie szkolenia
maja mozliwosé dofinansowania: https:/www.jgt.pl/szkolenia-
otwarte,umowy-sprzedaz-zakupy.html

Minimalna liczba uczestnikéw 5

Maksymalna liczba uczestnikow 30

Data zakonczenia rekrutacji 02-09-2024

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym
Liczba godzin ustugi 12

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Standard Ustugi Szkoleniowo-Rozwojowej PIFS SUS 2.0



Cel

Cel edukacyjny

Szkolenie "Umowy handlowe - warsztaty. Prawne aspekty zawierania umoéw w obrocie gospodarczym"” przygotowuje do
samodzielnego i skutecznego zawierania uméw handlowych poprzez rozwiniecie umiejetnosci w zakresie analizy
prawnej, badania wiarygodnosci kontrahentéw oraz stosowania odpowiednich zabezpieczen kontraktowych.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

Uczestnik definiuje kluczowe pojecia z
zakresu prawa gospodarczego, takie jak

"umowa", "petnomocnictwo", "prokura”,
"odpowiedzialno$¢ cywilna"; opisuje

Uczestnik rozpoznaje i stosuje

podstawowe pojecia z prawa Test teoretyczny

gospodarczego. réznice miedzy poszczegolnymi
rodzajami uméw handlowych.
Kwalifikacje
Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji
Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
Tak

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Tak

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

Tak

Program

1. Badanie wiarygodnosci klienta

KRS (Rejestr Przedsigbiorcow, Rejestr Dtuznikow Niewyptacalnych), odpis z KRS jako "dowdd osobisty" przedsigbiorcy — analiza
aktualnych i petnych odpiséw poszczegdlnych kategorii przedsigbiorcéw pod katem ich sytuacji majatkowej, cigzgcych na nich
zobowigzan, os6b uprawnionych do ich reprezentowania (PRACA Z DOKUMENTAMI)

Centralna Ewidencja i Informacja o Dziatalnosci Gospodarczej — analiza wpisu do CEIDG (na co nalezy zwrdéci¢ uwage "przeswietlajgc”
przedsiebiorce wpisanego do CEIDG (PRACA Z DOKUMENTAMI)



+ BIG (Biuro Informacji Gospodarczej) — przedstawienie zasad, na jakich funkcjonujg BIG-i oraz analiza informacji, jakie przedsiebiorca
moze uzyskaé z BIG-u i sposoby ich pozyskania

2. Analiza odpowiedzialnosci za zaciggniete zobowigzania umowne poszczegdlnych spoétek prawa handlowego, wspdlnikdw spotek
cywilnych i przedsiebiorcéw prowadzacych dziatalno$¢ gospodarcza na zasadzie wpisu do CEIDG
odpowiedzialnos¢ spoétek

odpowiedzialnos¢ wspolnikow spoétek
odpowiedzialno$¢ oséb reprezentujgcych spotki (cztonkéw zarzadu)

odpowiedzialno$¢ petnomocnikdéw i prokurentéw (czy petnomocnicy i prokurenci odpowiadajg za umowy, ktére zawierajg w imieniu
przedsiebiorcy)

przedstawienie zasad odpowiedzialnosci, ze wskazaniem krokéw prawnych mozliwych do podjecia w celu wyegzekwowania
naleznosci

3. Sposoby zawierania uméw — oferta, przetarg, aukcja, negocjacje. Konsekwencje prawne ztozenia oferty zawarcia umowy. Ustalenie
momentu i miejsca zawarcia umowy

4. Osoby uprawnione do zawierania uméow w obrocie gospodarczym na przyktadzie poszczegdlnych przedsiebiorcow (w tym spotek
prawa handlowego)
rodzaje petnomocnictw, analiza ich tresci i mozliwosci ich wykorzystania, przygotowanie prawidtowego petnomocnictwa

prokura: rodzaje prokury i jej zakres, odpowiedzialno$¢ prokurenta wobec kontrahentéw za podejmowane czynnosci

CWICZENIE: Uczestnicy poznaja zasady prawidtowego przygotowania komparycji uméw gospodarczych w odniesieniu do
poszczegdlnych kategorii przedsiebiorcéw a nastepnie przygotowujg komparycje takich uméw

5. Konsekwencje zawarcia umowy z osobg do tego nieupowazniong (brak umocowania, przekroczenie zakresu umocowania, dokonanie
czynnosci po wygasnieciu umocowania). Jakie kroki nalezy podjaé¢, aby sanowaé¢ umowe albo od niej odstgpi¢

6. Zawarcie umowy z przedsigbiorcg pozostajgcym w zwigzku matzenskim; jakich dokumentéw nalezy zadaé od takiego przedsiebiorcy,
aby nalezycie zabezpieczy¢ swojg pozycje przy zawieraniu umowy z takim przedsiebiorca

7. Swoboda umoéw gospodarczych. Zawarcie umowy gospodarczej. Wzorce umowne. Umowa przedwstepna

8. Forma czynnosci prawnych: omdwienie form, w jakich moga by¢ zawierane umowy w obrocie gospodarczym ze wskazaniem skutkéw
niezachowania tych form

9. Cena. Wynagrodzenie. Zasady rozliczen. Zadatek a zaliczka. Terminy zaptaty w transakcjach handlowych. Waloryzacja

10. Podstawowe elementy umowy w obrocie gospodarczym. Klauzule umowne. Formy zabezpieczania uméw podpisywanych z
kontrahentami

+ kara umowna

+ gwarancja bankowa

+ gwarancja ubezpieczeniowa

+ ubezpieczenie

+ dobrowolne poddanie sie egzekuciji

* poreczenie

+ klauzula umownego prawa odstgpienia
+ wykonanie zastepcze

+ klauzula dotyczaca podwykonawcow

+ klauzula poufnosci

+ zapis na sad polubowny

+ klauzula prorogacyjna

+ inne

11. Podstawowe elementy umowy i klauzule umowne (PRACA Z DOKUMENTAMI)

12. Jednostronne rozwigzanie umowy
wypowiedzenie a odstapienie, rozliczenie miedzy stronami w przypadku odstgpienia lub wypowiedzenia, mozliwo$ci modyfikacji,
¢wiczenia w redakcji postanowierh umowy



+ dopuszczalnos¢ wprowadzenia do tresci umowy w chwili jej zawarcia prawa do jednostronnego rozwigzania umowy, jednostronne
rozwigzanie umowy w przypadku jej niewykonania

+ zastrzezenie prawa do zlecenia wykonania umowy innemu przedsiebiorcy

13. Zasady aneksowania uméw (PRACA Z DOKUMENTAMI), zakres aneksowania, zasady prawidtowego przygotowania aneksu do
umowy, forma wymagana przy aneksowaniu umowy

14. Omowienie najczesciej wystepujacych bteddw przy przygotowywaniu i sporzadzaniu uméw

15. Gwarancja jakosci i rekojmia za wady. Odpowiedzialno$¢ odszkodowawcza. Dochodzenie i przedawnienie roszczen wynikajacych z
umowy

16. Odpowiedzi na pytania, wyjasnianie watpliwosci

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zaje¢: 0

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

. . . . . Liczba godzin
zajec zajeé rozpoczecia zakornczenia

Brak wynikoéw.

Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 183270 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 1490,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 152,73 PLN
Koszt osobogodziny netto 124,17 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

121

Wyktadowca szkolenia



PN Sedzia sadu okregowego. Rozpoznaje sprawy z zakresu prawa cywilnego w tym sprawy obejmujgce
roszczenia zwigzane z tematyka szkolenia. Posiada wiedze praktyczng dotyczgca zagadnien
bedacych przedmiotem szkolenia oraz doswiadczenie dydaktyczne wynikajgce z prowadzenia zaje¢
na wyzszych uczelniach z zakresu szeroko pojetego prawa cywilnego, gospodarczego i
postepowania egzekucyjnego. Prowadzi szkolenia dla przedsiebiorcéw i dla pracownikéw
administracji. W prowadzonych szkoleniach wykorzystuje wiedze nabytg w trakcie pracy zawodowe;j.
Zajecia prowadzi w sposoOb przystepny i zrozumiaty oraz angazujacy uczestnikow szkolenia.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Prezentacja w wersji elektronicznej.

Warunki techniczne

Szkolenie odbywa sie na platformie ZOOM. Niezbednymi wymagami sprzetowymi jest komputer z dostepem do internetu. Minimalna
predkosé tacz sieciowego to 512 KB/sek. Nie jest konieczna instalacja na komputerze specjalnego oprogtamowania - wystarczy aktualna
wersja przeglarki Google Chrome badz Mozilla Firefox. Linki do potaczenia na szkolenie sg wazne jedynie w czasie jego trwania.

Pozostate wymagania:

Procesor dwurdzeniowy 2GHz lub lepszy (zalecany czterordzeniowy); 2GB pamieci RAM (zalecane 4GB lub wiecej); System operacyjny
taki jak Windows 8 (zalecany Windows 10), Mac OS wersja 10.13 (zalecana najnowsza wersja), Linux, Chrome OS. tacze internetowe o
minimalnej przepustowosci do zapewnienia transmisji dzwieku 512Kb/s, zalecane min. 2 Mb/s oraz min. 1 Mb/s do zapewnienia
transmisji tacznie dzwigku i wizji, zalecane min. 2,5 Mb/s.

Kontakt

ﬁ E-mail szkolenia@jgt.p!

Telefon (+48) 228 455 253

Karolina Hajczuk



