Mozliwo$¢ dofinansowania

Tryb podstawowy i przetarg
nieograniczony w praktyce i orzecznictwie
(UApexNet - jak przygotowaé postepowanie i umowe
bez ryzyka odwotan uwzgledniajac 91,58 PLN netto/h
klauzule waloryzacyjne
APEXNET SPOtKA  Numer ustugi 2024/07/29/7909/2240181

Z OGRANICZONA
ODPOWIEDZIALNOS @ zdalna w czasie rzeczywistym

1 351,77 PLN brutto
1099,00 PLN netto
112,65 PLN brutto/h

CIA SPOLKA & Ustuga szkoleniowa
KOMANDYTOWA ® 12h
2. 6.6.6.6 ¢ £ 17.09.2024 do 18.09.2024

Informacje podstawowe

Kategoria Prawo i administracja / Zaméwienia publiczne

; . wsparcie dla oséb indywidualnych
Sposoéb dofinansowania . L o
wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Szkolenie dostarczy uczestnikom kompleksowg wiedze na temat trybu

odstawowego i przetargu nieograniczonego oraz pokaze, jak te
Grupa docelowa ustugi P . g . P . g g .g P : .
mechanizmy dziatajg w praktyce. Uczestnicy zdobeda nowg wiedze oraz

poznaja zagadnienia przepiséw i procedur zwigzanych z przetargami.

Minimalna liczba uczestnikow 8

Maksymalna liczba uczestnikow

Data zakonczenia rekrutacji

Forma prowadzenia ustugi

Liczba godzin ustugi

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

50

16-09-2024

zdalna w czasie rzeczywistym

12

Znak Jakosci TGLS Quality Alliance

Cel

Cel edukacyjny

Na szkoleniu dowiesz sie o:



Analizie potrzeb zamawiajgcego przed wszczeciem postepowania — na co zwréci¢ uwage
Jak okresli¢ warunki udziatu i przestanki wykluczenia

Whnioskach o wyjasnienie tresci SWZ / pytania wykonawcéw: zasady, terminy, obowigzki
Przedmiotowych srodkach dowodowych — zasaday sktadania i uzupetniania
Orzecznictwie KIO i TSUE — zmiana zasad zastrzegania tajemnicy przedsiebiorstwa

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢ Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Przedstawienie i oméwienie zagadnien
z dziedziny zamoéwien publicznych.
Ekspert wyjasni najbardziej

nurtujace i skomplikowane pytania,
omowi wszystkie najwazniejsze aspekty
Pzp.

Wywiad swobodny
Pytanie od eksperta

Wywiad swobodny

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
na certyfikacie jest zawarty kod zawodu

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

tak

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

nie



Program

PRZYGOTOWANIE POSTEPOWANIA 2

1. Zasada efektywnosci ekonomicznej w praktyce.
2. Analiza potrzeb zamawiajgcego przed wszczeciem przetargu — na

. Wizja lokalna — zasady i skutki.
. Awaria platformy zakupowej w toku procedury — jak unikngé

uniewaznienia postepowania wg KIO?

3. Przestanki uniewaznienia postepowania.

4. Orzecznictwo KIO i TSUE - zmiana zasad zastrzegania

co zwrdci¢ uwage? Fakty i mity na temat analizy potrzeb.
3. Relacje zamawiajgcego i wykonawcy przed wszczeciem
postepowania a pozycja prawna stron w toku procedur.
Kontrowersje art. 85 Pzp.
4. Wstepne konsultacje rynkowe jako znakomite narzedzie
wspierajgce efektywne zakupy.

,IDEALNY WYKONAWCA" — JAK OKRESLIC WARUNKI UDZIALU |
PRZESLANKI WYKLUCZENIA 1

tajemnicy przedsiebiorstwa

. Orzecznictwo KIO dotyczace razaco niskiej ceny.
. Dokumenty sktadane przez wykonawcéw — kto i co powinien

podpisac? Wybrane zagadnienia praktyczne.

PRZEBIEG TRYBU PODSTAWOWEGO ZE SZCZEGOLNYM
UWZGLEDNIENIEM WARIANTOW NEGOCJACYJNYCH

. Jak przebiega tryb podstawowy? Ktéry wariant wybrac¢?

2. Czy przewidzenie opcjonalnych negocjaciji realnie umozliwia

1. Czym jest zdolno$¢ do wystepowania w obrocie gospodarczym i
czy warto jg bada¢?

2. Polisa OC w kontekscie warunkéw udziatu w postepowaniu —
kontrowersje i najczestsze btedy.

3. Jak taczy¢ potencjat konsorcjum i jaki ma to wptyw na pozycje
prawng konsorcjum?

4. Oswiadczenie o podziale prac miedzy konsorcjantéw — jak
szczego6towe powinno by¢? Czy mozna je uzupetniaé i poprawiaé?

5. Co realnie moze robi¢ na gruncie umowy z zamawiajacym
niedoswiadczony konsorcjant? Jak konsorcjanci musza dzieli¢ sie
pracami wg nowy przepisow?

6. Ocena doswiadczenia wykonawcy zdobytego w ramach umowy

konsorcjum. 1.

7. Udostepnianie zdolnosci zawodowej — jesli nie podwykonawstwo,

to co? 2.

8. Nienalezyte wykonanie zamoéwienia jako przestanka wykluczenia.
0 jakich karach umownych wykonawca powinien wspomnie¢ w

JEDZ? 3

9. Wprowadzenie w btgd zamawiajgcego.

orzecznictwa KIO.

czy de facto zmusza do ich poprowadzenia?

. Co mozna negocjowa¢ w ramach poszczegélnych wariantow

trybu podstawowego?

4. Jak przeprowadzi¢ negocjacje? Czy mozna od razu zazgdaé

oferty dodatkowej?

. Najczestsze pytania i odpowiedzi o wariant drugi trybu

podstawowego.

6. Specyfika negocjacji w wariancie trzecim i trudnosci zwigzane

z kryteriami oceny ofert.

PROJEKT UMOWY BEZ RYZYKA ODWOLAN

Co w praktyce oznacza nowa zasada wspoétdziatania stron
umowy i jak wptywa na pozycje prawna zamawiajgcego?
Lista przepiséw zakazanych, czyli klauzule abuzywne w
umowach o zamdéwienia publiczne — NA KONKRETNYCH
PRZYKLADACH z orzecznictwa.

. Dopuszczalny limit kar umownych.
4. Termin wykonania zamoéwienia.
. Samooczyszczenie w praktyce ma konkretnych przyktadach z 5.

Co obowigzkowo musi znalez¢ sie w umowie o zamoéwienie
publiczne?

WYBRANE ZAGDANIENIA PROCEDURALNE - UJECIE PRAKTYCZNE KLAUZULE WALORYZACYJNE - JAK JE DOBRZE OPISAC

1. Wnioski o wyjasnienie tresci SWZ / pytania wykonawcéw: zasady,
terminy, obowiazki.

2. Kontrowersje orzecznicze — czy wykonawca moze czy jednak musi
pytac o tres¢ SWZ?

3. Procedura odwrécona PN w dwéch wariantach

4. Przedmiotowe $rodki dowodowe - zasady sktadania i
uzupetniania

5. Czy przedmiotowy $rodek dowodowy moze staé sie
podmiotowym? Przedmiotowe srodki dowodowe a tres¢ oferty.

6. Zasada jawnosci w praktyce — co i kiedy mozna udostepnié
wykonawcom.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajec: 2

Dobre praktyki, najczestsze btedy praktyczne wskazoéwki i
przyktadowe zapisy z zakresu waloryzacji (art. 439 Pzp).

PODSUMOWANIE i PYTANIA UCZESTNIKOW



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

" L, . 3 . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakorczenia

@B b

podstawowy i
przetarg
nieograniczony w
praktyce i
orzecznictwie -
jak przygotowaé Damian Michalak 17-09-2024 09:30 15:30 06:00
postepowanie i
umowe bez
ryzyka odwotan
uwzgledniajac
klauzule
waloryzacyjne

Tryb

podstawowy i
przetarg
nieograniczony w
praktyce i
orzecznictwie -
jak przygotowac Damian Michalak 18-09-2024 09:30 15:30 06:00
postepowanie i
umowe bez
ryzyka odwotan
uwzgledniajac
klauzule
waloryzacyjne

Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt ustugi brutto 1351,77 PLN
Koszt ustugi netto 1099,00 PLN
Koszt godziny brutto 112,65 PLN
Koszt godziny netto 91,58 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1



o Damian Michalak

ﬁ Cztonek Okregowej Izby Radcéw Prawnych w Warszawie. Wtasciciel kancelarii prawniczej,

doswiadczony doradca i szkoleniowiec. Posiada bogate doswiadczenie w obstudze prawnej
przedsiebiorcéw i podmiotéw z sektora publicznego. Specjalizuje sie w zagadnieniach zwigzanych z
udzielaniem i realizacjg zamowien publicznych oraz wspétpracag prywatnych inwestoréw z sektorem
publicznym. Wspiera zamawiajgcych w organizacji procedur zakupowych, a wykonawcow w
skutecznym ubieganiu si¢ 0 zamowienia publiczne i kontrakty PPP, w tym przed Krajowa Izbg
Odwotawcza.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

¢ Szkolenie on-line na zywo

e EduBox, czyli paczke materiatéw wystang poczta

e 30 dni dostepu do nagrania szkolenia

¢ Aplikacje mobilng z ustawg Pzp na Android i iOS

e Materiaty z ustawg Pzp w formie ksigzki

e Roczny dostep do EduStrefy

e Certyfikat ukonczenia szkolenia

e Szkolenie w godzinach 9:30-15:30

e Spotkania z ekspertami po godzinach

e Nagrania z webinaréw ApexNet

e Paczke wzoréw dokumentéw

Wzér SWZ w wariancie bez negocjacji i z negocjacjami
Aneks do SWZ wg trybu podstawowego
Kwalifikowanie wykonawcéw

Analiza potrzeb i wymagan

Regulamin do 130 000 zt

Postepowanie wg trybu podstawowego

Przyktadowe klauzule do uméw

Lista obowigzkowych terminéw dla zamawiajgcych

i wiecej!

Warunki techniczne

Szkolenie odbywa sie na zywo w formie online.

Otrzymuja Panistwo od nas link do pokoju szkoleniowego.

Podczas szkolenia majg Panstwo mozliwo$é kontaktu z Moderatorem i Trenerem szkolenia za pomocg czatu.



Kontakt

ﬁ E-mail marketing@apexnet.pl

Telefon (+48) 222 058 907

Marketing ApexNet



