Mozliwo$¢ dofinansowania

Praktycznie o zamoéwieniach publicznych 1 351,77 PLN brutto

w branzy medycznej - ogtoszenie i 1099,00 PLN netto
(UApexNet prowadzenie postepowania z 11265PLN brutto/h

uwzglednieniem specyfiki branzy na 91,58 PLN netto/h

podstawie ¢wiczen i case study
APEXNET SPOLKA Numer usiugi 2024/07/29/7909/2240180

Z OGRANICZONA
ODPOWIEDZIALNOS @ zdalna w czasie rzeczywistym

CIA SPOLKA & Ustuga szkoleniowa
KOMANDYTOWA ® 12h
2. 6.6.6.6 ¢ £ 17.09.2024 do 18.09.2024

Informacje podstawowe

Kategoria Prawo i administracja / Zaméwienia publiczne

; . wsparcie dla oséb indywidualnych
Sposoéb dofinansowania . L o
wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Jeste$ zamawiajacym pracujagcym w branzy medycznej? Swietnie si
Grupa docelowa ustugi Jacy .p jacy .y y ) ¢
sktada! Mamy szkolenie dedykowane Twoim potrzebom!

Minimalna liczba uczestnikow 8

Maksymalna liczba uczestnikow 50

Data zakonczenia rekrutacji 16-09-2024

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym
Liczba godzin ustugi 12

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Znak Jakosci TGLS Quality Alliance

Cel

Cel edukacyjny

Szkolenie omawia krok po kroku wszystkie etapy procesu zamowien publicznych, poczagwszy od ustalania wartosci
zaméwienia, poprzez opis przedmiotu zaméwienia, az po badanie ofert i zawieranie uméw. Uczestnik dowie sie, jak
skutecznie zarzagdza¢ catym procesem zamowien, a takze zdobedzie wiedze na temat przygotowania i uzywania



przedmiotowych srodkéw dowodowych.

Dodatkowo uczestnicy kursu poznajg prawo opcji, wznowien zamowienia oraz poszerzenia zakresu zamdéwienia zmiang
umowy.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Przedstawienie i oméwienie zagadnien
z dziedziny zaméwien publicznych.
Ekspert wyjasni najbardziej

nurtujace i skomplikowane pytania,
omoéwi wszystkie najwazniejsze aspekty

Wywiad swobodny
Pytanie od eksperta

Wywiad swobodny
Pzp.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
na certyfikacie jest zawarty kod zawodu

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, Ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

tak

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

nie



Program

1) Ustalenie wartosci zamdwienia.

a) Sposoby ustalenia wartosci zamoéwienia na leki i sprzet medyczny;

b) Zasady agregacji zaméwien - kiedy mamy do czynienia z zamoéwieniem,
a kiedy zamowieniami;

c) Roznica pomiedzy dopuszczalnym, a niedopuszczalnym podziatem
zamowienia na czesci;

d) Zasady postepowania przy udzielaniu zamdwien nieplanowanych;

e) Czescizamowienia o wartosci ponizej 80 000 EUR dostawy/ustugi lub 1
min EUR robét budowlanych, stanowigce jednoczes$nie mniej niz 20%
wartos$ci catego zamoéwienia — stosowanie art. 30 ust 4 w praktyce;

f) Uzasadnienie braku podziatu zamdwienia na pakiety.

2) Opis Przedmiotu Zamoéwienia:

a) Co oznacza ,uczciwa konkurencja” i kiedy opis przedmiotu jej nie
spetnia?

b) Specyfika opisu przedmiotu zamdwienia na wyroby medyczne, sprzet
medyczny czy leki.

c)
produktu — czy mozna uzy¢ nazwy wtasnej przy opisie przedmiotu
zamowienia na leki?

Uzycie znakéw towarowych, patentéw i pochodzenia konkretnego

d) Rdéwnowaznosé przy opisie przedmiotu zamaéwienia.

- Czy opisujac kryteria rownowaznos$ci zamawiajgcy musi by¢é w stanie
wskazac¢ chociazby jednego wykonawce, oprocz producenta urzadzen z
rozwigzania podstawowego, ktéry spetnitby wskazane w SWZ kryteria
réwnowaznosci?

- Udowodnienie rownowaznosci przez wykonawce:

+ Dlaczego musi nastgpi¢ na etapie sktadania ofert?
+ Czy moze nastgpi¢ poprzez wskazanie linku do strony internetowej
zawierajacej dane oferowanego produktu?

- Czy konieczne jest wskazanie w dokumentach zamdwienia
réwnowaznych przedmiotowych srodkéw dowodowych, ktorymi moze
postuzyc¢ sie wykonawca?

e) Ustawa o wyrobach medycznych, a opis przedmiotu zamowienia w
zamowieniach publicznych.
3) Przedmiotowe $rodki dowodowe:
a) Czy karta katalogowa lub zaswiadczenie o wpisie do Rejestru wyrobdéw
medycznych sktadana w okolicznosciach art. 107 ust 2 (na wezwanie
zamawiajgcego) moze by¢ wystawiona po terminie sktadania ofert?
b) Wezwanie do ponownego ztozenia lub uzupetnienia podmiotowego
$rodka dowodowego - czy zamawiajacy moze wyznaczaé Wykonawcy
dowolny termin na zrealizowanie wezwania, rézne terminy wyznaczane
ré6znym Wykonawcom i dopuszczalno$¢ zmiany pierwotnie wyznaczonego
terminu na wniosek Wykonawcy?
c) Przedmiotowy srodek dowodowy zgdany od Wykonawcy, ktérego oferta
zostata najwyzej oceniona lub przed zawarciem umowy;
d) Réznice pomiedzy podmiotowymi, a przedmiotowymi $rodkami
dowodowymi.
4) Tryb podstawowy przy zamoéwieniach medycznych
a) Na czym polega kazdy z trzech wariantéw trybu podstawowego?
b) Jaka posta¢ winny przybra¢ negocjacje z wykonawcami w wariancie Il i
I:

- Forma negocjacji — czy mozna przeprowadzi¢ negocjacje telefonicznie?

- Czy mozna poming¢ etap negocjacji w wariancie Il przesytajac od razu
wykonawcy zaproszenie do ztozenia oferty dodatkowej?
- Jak i czy dokumentowac przebieg negocjaciji?
Oferta dodatkowa w wariancie II:
- Co musi zawieraé?
- Kiedy jest nie mniej korzystna niz podstawowa — dlaczego nizsza cena
ofertowa nie zawsze bywa korzystniejsza?

©)

- Uniewaznienie postepowania ze wzgledu na brak
wystarczajgcych srodkéw przed rozpoczeciem negocjacji
w wariancie Il — co na to KIO?

d) lle czasu potrzeba na przeprowadzenie postepowania
w trybie podstawowym w zaleznos$ci od wybranego
wariantu?

e) Specyfikacja Warunkdéw Zamdwienia czy Opis Potrzeb
i Wymagan:

- Réznice w zakresie zawartosci tych dokumentéw;

- Wyjasnienia SWZ - kiedy sa konieczne, jak liczyé
terminy obowigzujace przy tej czynnosci, dlaczego
wniosek wykonawcy o dokonanie zmiany SWZ czy tez
wyjasnienie motywéw wymagan zamawiajgcego moze
pozostaé bez rozpatrzenia;

- Zmiany SWZ - kiedy sg dopuszczalne, na co zwrécic¢
uwage i o czym trzeba pamietacé.

5) Narzedzia umozliwiajgce zwigkszenie zakresu
realizowanego zamowienia bez skomplikowanego
postepowania.

a) Prawo opcji przy zamodwieniach medycznych:

- Czy w postepowaniu o zamoéwienie z prawem opcji,
w przypadku badania razgco niskiej ceny nalezy wyjasnia¢
cene za zamowienie podstawowe, czy tez cene za opcje?

- Czy realizacja zamdwienia opcjonalnego moze
przekraczac¢ 4 lata?

- W jakim terminie po zawarciu umowy winno by¢
ztozone oswiadczenie Zamawiajgcego w sprawie
skorzystania z prawa opc;ji?

- Czy wysoko$¢ zabezpieczenia nalezytego wykonania
umowy ustala sie od ceny zamdwienia podstawowego, czy
ceny facznej za zamowienie podstawowe i opcjonalne?

- Czy warunki udziatu w postepowaniu winny by¢
proporcjonalne do przedmiotu zamdwienia
podstawowego, czy takze do przedmiotu zaméwienia
opcjonalnego?

- Czy opcja moze by¢ wieksza od zaméwienia
podstawowego?

b) Wznowienia zamdwienia:

- Co to sg wznowienia i jaka jest réznica pomiedzy

wznowieniami, a prawem opc;ji?

- Przy jakich zamdwieniach warto je przewidzie¢?

- Procedura stosowania wznowien.

Zamowienia podobne udzielane w trybie z wolnej reki.
Poszerzenie zakresu zamowienia zmiang umowy:

- Co to jest zmiana niskowartosciowa?

- Czy zamawiajgcy musi jg przewidzie¢ w
dokumentach zamdwienia, a jej wartos¢ doliczy¢ ustalajac
wartos¢ szacunkowa?

- Dlaczego w ramach okreslonych w przepisie
wartosci granicznych zmian umowy, tj. 10% i 15% wartosci
wynagrodzenia, nalezy uwzglednia¢ zaréwno zmiany
umowy zwiekszajace, jak i zmniejszajgce zakres
$wiadczenia?

- Czy zmiana umowy na podstawie 455 ust. 2
polegajaca tylko na podwyzszeniu wynagrodzenia
wykonawcy bez zmiany zakresu zamdwienia lub
zobowigzania wykonawcy jest zgodna z ustawg?



6) Wybrane czynnosci w procedurach zamoéwieniowych
w stuzbie zdrowia
a) Stosowanie kryterium najnizszej ceny przy
zamowieniach w szpitalach;
b) Ogtoszenie o wykonaniu umowy,
c) Raport z realizacji umowy w tym:

- Jego rola i zawartos¢;

- Przypadki wymagajgce sporzadzenia tego
dokumentu przez Zamawiajgcego;

- Zasady udostepniania zainteresowanym podmiotom.
d) Poprawienie w ofercie omytek:

- oczywiste omytki pisarskie i rachunkowe — definicja,
przyktady ich korekty oraz najczesciej popetniane btedy;

- inne omytki powodujgce niezgodnos¢ oferty z
warunkami zaméwienia — granica istotnosci omytki,
sposdb poprawienia, akceptacja wykonawcy.

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajec¢: 2

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina . .
. Prowadzacy o, . ; X Liczba godzin

zajec zajeé rozpoczecia zakonczenia

raktycznie o

zamOwieniach
publicznych w
branzy
medycznej -
ogtoszenie i
prowadzenie tukasz Czaban 17-09-2024 09:30 15:30 06:00
postepowania z
uwzglednieniem
specyfiki branzy
na podstawie
éwiczen i case
study

raktycznie o
zaméwieniach
publicznych w
branzy
medycznej -
ogtoszenie i
prowadzenie tukasz Czaban 18-09-2024 09:30 15:30 06:00
postepowania z
uwzglednieniem
specyfiki branzy
na podstawie
éwiczen i case
study



Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt ustugi brutto 1351,77 PLN
Koszt ustugi netto 1099,00 PLN
Koszt godziny brutto 112,65 PLN
Koszt godziny netto 91,58 PLN
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

O tukasz Czaban

‘ ' Trener zaméwien publicznych od 2004 roku,
na koncie: setki szkolen, tysigce godzin wyktadowych z zaméwien publicznych.

W latach 2008-2009 uczestnik obrad Komisji Gospodarki nad nowelizacjg ustawy — autor poprawki.
Prowadzit autorskie wyktady na Podyplomowych Studiach Zaméwien Publicznych w Akademii
Ekonomicznej im. Karola Adamieckiego w Katowicach, Studium Zamoéwien Publicznych.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

¢ Szkolenie on-line na zywo

e EduBox, czyli paczke materiatéw wystang poczta
e 30 dni dostepu do nagrania szkolenia

¢ Aplikacje mobilng z ustawg Pzp na Android i iOS
e Materiaty z ustawg Pzp w formie ksigzki

e Roczny dostep do EduStrefy

e Certyfikat ukonczenia szkolenia

e Szkolenie w godzinach 9:30-15:30

e Spotkania z ekspertami po godzinach

¢ Nagrania z webinarow ApexNet

e Paczke wzoréw dokumentéw



e Wzo6r SWZ w wariancie bez negocjaciji i z negocjacjami
¢ Aneks do SWZ wg trybu podstawowego

¢ Kwalifilkowanie wykonawcéw

¢ Analiza potrzeb i wymagan

¢ Regulamin do 130 000 zt

¢ Postepowanie wg trybu podstawowego

e Przyktadowe klauzule do umoéw

¢ Lista obowigzkowych terminéw dla zamawiajacych

* jwiecej!

Warunki techniczne

Szkolenie odbywa sie na zywo w formie online.
Otrzymuja Panistwo od nas link do pokoju szkoleniowego.

Podczas szkolenia majg Paristwo mozliwos¢ kontaktu z Moderatorem i Trenerem szkolenia za pomocg czatu.

Kontakt

O Marketing ApexNet

ﬁ E-mail marketing@apexnet.pl

Telefon (+48) 222 058 907



