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ODPOWIEDZIALNOŚ
CIĄ SPÓŁKA
KOMANDYTOWA

    

18 reguł ofertowania, które każdy
wykonawca powinien znać. Jak nie wpaść
w pułapki przy ubieganiu się o zamówienie,
które mogą skutkować odrzuceniem oferty
Numer usługi 2024/07/29/7909/2240174

1 720,77 PLN brutto

1 399,00 PLN netto

143,40 PLN brutto/h

116,58 PLN netto/h

 Warszawa / stacjonarna

 Usługa szkoleniowa

 12 h

 19.09.2024 do 20.09.2024

Kategoria Prawo i administracja / Zamówienia publiczne

Sposób dofinansowania
wsparcie dla osób indywidualnych
wsparcie dla pracodawców i ich pracowników

Grupa docelowa usługi

Zapraszamy na praktyczny kurs poświęcony w całości wykonawcom,
którzy chcą składać zwycięskie oferty w zamówieniach publicznych w
2024 roku!

Podczas szkolenia dowiesz się m.in. o zasadach komunikacji
elektronicznej obowiązujące od 2024 r. oraz zdobędziesz wiedzę o
podpisach elektronicznych i najnowszym orzecznictwie, a także poznasz
tajemincę jak  wygląda prawidłowo elektroniczne składanie dokumentów.

Wykonawco! To szkolenie to gwarancja wiedzy, która da Ci poczucie
bezpieczeństwa!

Minimalna liczba uczestników 8

Maksymalna liczba uczestników 50

Data zakończenia rekrutacji 18-09-2024

Forma prowadzenia usługi stacjonarna

Liczba godzin usługi 12

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Znak Jakości TGLS Quality Alliance



Cel
Cel edukacyjny
W drugiej części szkolenia Ekspertka omówi konkretne zagadnienia:

Jak wykazywać doświadczenie w konsorcjum, składanie oświadczeń z art. 117 a zasób konsorcjanta;
Jak wykazywać zasoby podmiotu udostępniającego. Co musi być w zobowiązaniu, żeby zamawiający nie
zakwestionował realności udostępnienia;
Jak prawidłowo wykazywać równoważność w OPZ?
Jak prawidłowo uzupełniać dokumenty;
Jak formułować wyjaśnienia do Zamawiającego;
Co z tym Vatem? Najnowsze orzecznictwo;
NIE CZEKAJ, ZAPISZ SIĘ!

Efekty uczenia się oraz kryteria weryfikacji ich osiągnięcia i Metody walidacji

Kwalifikacje
Kompetencje
Usługa prowadzi do nabycia kompetencji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzający uzyskanie kompetencji zawiera opis efektów uczenia się?

na certyfikacie jest zawarty kod zawodu

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, że walidacja została przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia się kryteria ich weryfikacji?

tak

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwiązań zapewniających rozdzielenie procesów kształcenia i
szkolenia od walidacji?

nie

Efekty uczenia się Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Przedstawienie i omówienie zagadnień
z dziedziny zamówień publicznych.
Ekspert wyjaśni najbardziej
nurtujące i skomplikowane pytania,
omówi wszystkie najważniejsze aspekty
Pzp.

Pytanie od eksperta

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny



Program

Harmonogram
Liczba przedmiotów/zajęć: 2

I Przed złożeniem oferty

dokumenty zamówienia:
postępowanie w procedurze unijnej, a mała wartość
zamówienia
czerwone flagi w OPZ i postanowieniach umowy
wniosek o wyjaśnienie SWZ a koncert życzeń - jak
zadawać pytania, kiedy jest to obowiązkiem i jakie mogą
być konsekwencje
spełnianie warunków udziału w postępowaniu

II Składanie ofert

czy oferta to formularz ofertowy
pułapki Vat
skuteczne zastrzeganie tajemnicy przedsiębiorstwa
elektroniczne podpisy: kiedy, jak a czego nie trzeba
podpisywać

Konsorcja i podmioty udostępniające
czy jak w poprzednich umowach naliczono kary to trzeba się do nich
przyznawać?
Na czym polega skuteczny selfcleaning

III. Etap oceny ofert i zawarcia umowy

Uzupełnienia, poprawienia, złożenia, wyjaśnienia - do czego jest
uprawniony a do czego zobowiązany zamawiający i jak prawidłowo
reagować na wezwania;
TZO (termin związania ofertą) - dlaczego nie należy się nim
przejmować
RNC (rażąco niska cena) - należyte wykazywanie i kwestionowanie w
ofertach konkurencyjnych
Udostępnianie dokumentów przez zamawiającego
Czyny Nieuczciwej Konkurencji i inne przypadki odrzucenia oferty
zakończenie postępowania i kwestionownie decyzji zamawiającego

Przedmiot / temat
zajęć

Prowadzący
Data realizacji
zajęć

Godzina
rozpoczęcia

Godzina
zakończenia

Liczba godzin

1 z 2  18 reguł
ofertowania,
które każdy
wykonawca
powinien znać.
Jak nie wpaść w
pułapki przy
ubieganiu się o
zamówienie,
które mogą
skutkować
odrzuceniem
oferty

Iwona Holka 19-09-2024 09:30 15:30 06:00



Cennik
Cennik

Prowadzący
Liczba prowadzących: 1


1 z 1

Iwona Holka

Prawnik, trener i doradca w zakresie zamówień publicznych. Od kilkunastu lat z sukcesem wspiera
klientów w procesach ubiegania się o zamówienia publiczne, a także przy realizacji zamówień. Ma
za sobą dziesiątki rozpraw przed Krajową Izbą Odwoławczą i tysiące przeszkolonych uczestników.
Zwolenniczka zasady „lepszy przykład niż wykład” i prowadzenia szkoleń opartych o przykłady,
najnowsze orzecznictwo i praktyczne rozwiązania problemów.

Informacje dodatkowe
Informacje o materiałach dla uczestników usługi

Przedmiot / temat
zajęć

Prowadzący
Data realizacji
zajęć

Godzina
rozpoczęcia

Godzina
zakończenia

Liczba godzin

2 z 2  18 reguł
ofertowania,
które każdy
wykonawca
powinien znać.
Jak nie wpaść w
pułapki przy
ubieganiu się o
zamówienie,
które mogą
skutkować
odrzuceniem
oferty

Iwona Holka 20-09-2024 09:30 15:30 06:00

Rodzaj ceny Cena

Koszt usługi brutto 1 720,77 PLN

Koszt usługi netto 1 399,00 PLN

Koszt godziny brutto 143,40 PLN

Koszt godziny netto 116,58 PLN



 Aplikację mobilną z ustawą Pzp na Android i iOS

 Materiały z ustawą Pzp w formie książki

 Roczny dostęp do EduStrefy

 Certyfikat ukończenia szkolenia

 Szkolenie w godzinach 9:30-15:30

 Lunch i poczęstunki w przerwach

 Paczkę wzorów dokumentów

 
Wzór SWZ w wariancie bez negocjacji i z negocjacjami
Aneks do SWZ wg trybu podstawowego
Kwalifikowanie wykonawców
Analiza potrzeb i wymagań
Regulamin do 130 000 zł
Postępowanie wg trybu podstawowego
Przykładowe klauzule do umów
Lista obowiązkowych terminów dla zamawiających
i więcej!

Adres
al. Aleje Jerozolimskie 65/79

00-698 Warszawa

woj. mazowieckie

WARSZAWA - Golden Floor bud. Marriott

Udogodnienia w miejscu realizacji usługi
Klimatyzacja

Wi-fi

Kontakt


Marketing ApexNet

E-mail marketing@apexnet.pl

Telefon (+48) 222 058 907


