Mozliwo$¢ dofinansowania

Akademia menedzera sprzedazy 6 600,00 PLN brutto

Numer ustugi 2024/07/24/165297/2235508 6 600,00 PLN netto
WS WERITS 38,60 PLN brutto/h
38,60 PLN netto/h

BYDGOSZCZ

Uniwersytet WSB
Merito w Toruniu
Wydziat Finansoéw i
Zarzadzania w
Bydgoszczy

Bydgoszcz / mieszana (stacjonarna potgczona z ustuga
zdalng w czasie rzeczywistym)

& Studia podyplomowe

® 171h

£ 16.10.2024 do 30.06.2025

Brak ocen dla tego dostawcy

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Sprzedaz

wsparcie dla oséb indywidualnych

Sposoéb dofinansowania . L o
wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Dla kogo:

¢ dla menadzeréw sprzedazy,
Grupa docelowa ustugi ¢ dla specjalistow ds. sprzedazy i marketingu,
¢ dla oséb zajmujacych sie tworzeniem i realizacja strategii sprzedazy,
¢ dla przedstawicieli i doradcéw handlowych,
¢ dla wtascicieli firm handlowych, produkcyjnych i ustugowych.

Minimalna liczba uczestnikow 15
Maksymalna liczba uczestnikow 30
Data zakonczenia rekrutacji 24-07-2024

mieszana (stacjonarna potaczona z ustugg zdalng w czasie
rzeczywistym)

Forma prowadzenia ustugi

Liczba godzin ustugi 171

art. 163 ust. 1 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie

Podstawa uzyskania wpisu do BUR . . . L.
wyzszym i nauce (t.j. Dz. U. z 2023 r. poz. 742, z p6zn. zm.)

Zakres uprawnien studia podyplomowe



Cel

Cel edukacyjny

»+Akademia menadzera sprzedazy” jest kierunkiem wychodzgcym poza schematy. Jest intensywnie, jest angazujaco i
dzieki temu absolwenci sg uzbrojeni w wiedze i narzedzia, ktére od razu mogg zastosowaé w swoich firmach, zwtaszcza,
ze sg one dopasowane do biezgcych wyzwan rynkowych. Program zostat tak przygotowany, aby rozwija¢ zaréwno
umiejetnosci sprzedazowe, negocjacyjne, jak rowniez menadzerskie. Zatem absolwenci podczas kilku miesiecy pracy
przechodzg bardzo mocny rozwdéj swoich kompetenciji.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

WIEDZA | UMIEJETNOSCI
Podczas studiéw uczestnik:
-nabedzie doskonate umiejetnosci

sprzedazowe

-umiejetnosé kreowania skutecznych Prezentacja
dziatéw handlowych Prezentacja wiedzy potaczona z

-umiejetnos¢ prowadzenia catego dyskusja, podczas ktérej uczestnik

procesu sprzedazy oraz negocjacji studiéw nauczy sie, jak skutecznie

-wiedze o najnowszych narzedziach ustala¢ strategie sprzedazowsy, jak

menedzerskich zarzadzaé zespotem. Pozna sztuke

-praktyczne umiejetnosci zarzadzania efektywnych negocjacji.

ludzmi Bedzie pracowaé nad umiejetnosciami

-wiedze o tym, jak dziata e-commerce komunikacyjnymi, dzieki czemu stanie

-znajomos¢ skutecznych metod sie skuteczniejszym menadzerem i

przeniesienia biznesu do Internetu handlowcem.

-Certyfikaty Franklin University w Debata swobodna

zakresie Coachingu i Negocjaciji
-doskonaty kontakt i relacje z innymi
menedzerami sprzedazy -
uczestnikami i absolwentami AMS

Kwalifikacje

Kompetencje
Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.
Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?

Swiadectwo studiéw podyplomowych zawiera program kierunku wraz ze zrealizowanymi godzinami i punktami ECTS.
Absolwent uzyskuje zaswiadczenie potwierdzajgce zdobyte efekty ksztatcenia.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Swiadectwo ukoriczenia studiéw podyplomowych jest wydawane na podstawie uzyskania pozytywnej oceny koricowej
zgodnie z Regulaminem Studiéw Podyplomowych.
Studia konczg sie zaliczeniem na ocene okreslonym w karcie kierunku.



Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

Swiadectwo ukonczenia studiéw podyplomowych jest potwierdzeniem uzyskania pozytywnego wyniku z egzaminu
koncowego.

Program

ORGANIZACJA SPRZEDAZY(45 godz.)

e Zarzadzanie strategiczne sprzedaza

e Strategie sprzedazy - tworzenie i realizacja

e Tworzenie planu sprzedazy, kontrola, analiza, stymulacja wynikéw
e Zarzadzanie kanatami dystrybucji

* Finanse

PROCES SPRZEDAZY (36 godz.)

Psychologia zachowan klientéw

¢ Typy osobowosci klientow — Badanie osobowosci zawodowej FACET 5

e Proces sprzedazy wedtug ZLOTEGO STANDARDU 97

¢ Kluczowe umiejetnosci negocjacyjne — modut z mozliwoscig uzyskania Certyfikatu Franklin University
¢ Prezentowanie oferty handlowej

ZARZADZANIE ZESPOLEM (54 godz.)

e Zarzadzanie zespotami handlowymi

e Zarzadzanie procesem rozwoju pracownikow

e Przywédztwo

e Coaching i mentoring — modut z mozliwoscig uzyskania Certyfikatu Franklin University
e Zarzadzanie zmiang

¢ Motywowanie pracownikéw

e Dopasowanie zadan do typédw osobowosci cztonkéw zespotu

e Zarzadzanie emocjami w pracy

e Asertywnos¢

E-COMMERCE | NOWOCZESNY MARKETING (18 godz.)

e E-commerce jako jeden z najsilniejszych kanatéw sprzedazy

¢ Rynkowe uwarunkowania sprzedazy online

* Przeniesienie biznesu do Internetu

e Tworzenie silnej marki online

¢ Budowanie kanatéw na portalach spotecznosciowych, e-marketing

e Reklamy w mediach spotecznos$ciowych

* Nowoczesne narzedzia marketingowe — przeglad i przyktady zastosowan
LIGA MISTRZOW SPRZEDAZY (18 godz.)

e Zebranie i podsumowanie narzedzi ze studiéw
e Zamkniecie - proces

FORMA ZALICZENIA:

Prezentacja w zespotach maks. dwuosobowych, potagczona z dyskusja.



Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajec: 0

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina . i Forma
. o, . ; . Liczba godzin .
zajec zajeé rozpoczecia zakonczenia stacjonarna

Brak wynikéw.

Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 6 600,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 6 600,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 38,60 PLN
Koszt osobogodziny netto 38,60 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 0

Brak wynikow.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestncy studiéw podyplomowych otrzymujg dodtakowe materiaty na zajeciach oraz po, ktére sg zamieszczane na platofrmie MS
Teams.

Podczas zjazdu kazdy uczestnik programu otrzymuje komplet materiatéw dydaktycznych na platformie MS Teams. Materiaty te
przygotowujag wyktadowcy, dostosowujac je do specyfiki prowadzonego tematu.

Uczestnicy studiéw pracujg na platformie MS Teams, to platforma komunikacyjna Uczelni WSB Merito, stworzona w celu ograniczenia
formalnosci oraz utatwienia przeptywu informacji miedzy uczestnikami a uczelnia. Za jej pomoca przez catg dobe i z kazdego miejsca na
Swiecie uczestnicy maja dostep do:

e harmonogramu zaje¢,
e materiatéw dydaktycznych,
¢ informacji dotyczacych zmian w planach zajeé, ogtoszen i aktualnosci.



Warunki uczestnictwa

Uczestnikiem studiéw podyplomowych na Uniwersytecie WSB Merito w Toruniu filia w Bydgoszczy, moze zostaé kazda osoba w
wyksztatceniem wyzszym (licencjackim, inzynierskim lub magisterskim). O przyjeciu na studia decyduje kolejno$¢ zgtoszen.

Informacje dodatkowe

Informacje dodatkowe

e Szczegotowy harmonogram ustugi moze ulec zmianie w postaci realizowanych przedmiotéw w danym dniu i oséb
prowadzacych. Zmianie nie ulegaja godziny ustugi.

¢ Harmonogram zjazdéw zostanie upubliczniony na stronach Uczeln

¢ Godziny zaje¢ podane w harmonogramie sa godzinami zegarowymi, zas ilo§¢ godzin programowych jest podana w godzinach
dydaktycznych.

Warunki techniczne

Techniczne wymagania do zajec¢:

e komputer (z wbudowanymi lub podtgczonymi gtosnikami i mikrofonem),

e dostep do Internetu,

¢ stuchawki (opcjonalnie),

e jesli chcesz aby Cie widziano, mozesz uzy¢ kamery umieszczonej w laptopie/komputerze.

Adres

ul. Fordoniska 74
85-719 Bydgoszcz

woj. kujawsko-pomorskie

Nowa wiedze i umiejetnosci zdobywasz, dzieki zajeciom realizowanym na platformie MS Teams. Z wyktadowcami i
uczestnikami studiow kontaktujesz sie przez internet, w czasie rzeczywistym (synchronicznie). W zajeciach
uczestniczysz w weekendy, zgodnie z ustalonym harmonogramem zjazdow.

Techniczne wymagania do zaje¢:

-komputer (z wbudowanymi lub podtagczonymi gtosnikami i mikrofonem),

-dostep do Internetu,

-stuchawki (opcjonalnie),

-jesli chcesz aby Cie widziano, mozesz uzyé kamery umieszczonej w laptopie/komputerze.

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Wi
e Laboratorium komputerowe

e Udogodnienia dla oséb ze szczegblnymi potrzebami

Kontakt

Zofia Cieptuch



o E-mail zofia.ciepluch@bydgoszcz.merito.pl

Telefon (+48) 602 711 268
L



