Mozliwo$¢ dofinansowania

Ustuga doradcza z zakresu strategii 15 252,00 PLN brutto
ﬁ marketingowej 12 400,00 PLN netto
381,30 PLN brutto/h

w Numer ustugi 2024/07/03/145680/2208222

© Bydgoszcz / stacjonarna

JOANNA RITTER
0. 6.8.6.6 ¢ ® 40h

£ 19.09.2024 do 30.11.2024

Informacje podstawowe

Kategoria
Identyfikator projektu

Sposoéb dofinansowania

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikéw
Data zakonczenia rekrutacji
Forma prowadzenia ustugi
Liczba godzin ustugi

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

Cel

Cel biznesowy

& Doradztwo biznesowe

310,00 PLN netto/h

Biznes / Marketing

Regionalny Fundusz Szkoleniowy Il

wsparcie dla pracodawcéw i ich pracownikow

e Przedsiebiorcy, wtasciciele firm, menedzerowie $redniego i wyzszego
szczebla, specjalisci ds. marketingu.
¢ Osoby planujace rozwdj kariery w marketingu.

18-09-2024

stacjonarna

40

Standard Ustugi Szkoleniowo-Rozwojowej PIFS SUS 2.0

stworzenie strategii marketingowej dostosowanej do potrzeb firmy

Efekt ustugi

Efektem ustugi bedzie stworzona wspdlnie z przedsiebiorca, dostosowana do jego potrzeb strategia marketingowa



Metoda potwierdzenia osiggniecia efektu ustugi

potwierdzeniem osiggniecia efektu ustugi bedzie dokument strategii marketingowej dla przedsiebiorcy

Program

1. Analiza Wstepna (7 godzin)

¢ 1.1 Spotkanie wstepne (1 godzina)
e Omowienie celdw biznesowych i marketingowych klienta.
¢ Ustalenie oczekiwan i gtéwnych wyzwan.

¢ 1.2 Analiza rynku (3 godziny)
¢ Badanie rynku docelowego.
¢ Analiza konkurencji.
¢ |dentyfikacja trendéw rynkowych.

¢ 1.3 Analiza obecnej strategii marketingowej (2 godziny)
¢ Ocena dotychczasowych dziatan marketingowych.
e Przeglad kanatéw komunikacji i narzedzi marketingowych.

1.4 Spotkanie z klientem w celu oméwienia wynikéw analizy (1 godzina)
e Prezentacja wnioskéw z analizy.
e Dyskusja nad zebranymi informacjami.

2. Opracowanie Strategii Marketingowej (18 godzin)

¢ 2.1 Definiowanie celéw marketingowych (2 godziny)
¢ Ustalanie konkretnych, mierzalnych celéw.
e Okreslenie KPI (Kluczowych Wskaznikdw Efektywnosci).

e 2.2 Segmentacja rynku i persona klienta (3 godziny)
e Segmentacja klientow.
e Tworzenie profili person.

2.3 Strategia komunikacji (3 godziny)
e Okreslenie gtéwnych przekazéw marketingowych.
e Wybdr odpowiednich kanatéw komunikaciji.

2.4 Plan dziatan marketingowych (4 godziny)
e Opracowanie harmonogramu dziatan.
e Okreslenie budzetu marketingowego.
e Wybdr narzedzi i technik marketingowych.

* 2.5 Tworzenie strategii content marketingowej (3 godziny)
¢ Planowanie tresci.
e Harmonogram publikaciji.
e Okreslenie formatéw tresci.

2.6 Strategia reklamowa (3 godziny)

e Wybér platform reklamowych.

e Okreslenie budzetu reklamowego.

e Tworzenie planu kampanii reklamowych.

3. Konsultacje i Wsparcie (5 godzin)

¢ 3.1 Szkolenie zespotu klienta (2 godziny)
¢ Przekazanie wiedzy na temat nowej strategii.
e Szkolenie z zakresu narzedzi i technik marketingowych.

3.2 Konsultacje wdrozeniowe (3 godziny)
e Konsultacje i biezgce wsparcie w implementac;ji strategii.
* Odpowiedzi na pytania i pomoc w rozwigzywaniu probleméw.



4. Podsumowanie i Przekazanie Strategii (3 godziny)

¢ 4.1 Analiza i koricowe poprawki (1 godzina)
e Ocena kompletnosci strategii.
e Wprowadzenie ewentualnych poprawek.

¢ 4.2 Przygotowanie raportu koricowego i dokumentacji strategii (1 godzina)
e Sporzadzenie szczeg6towego raportu z wynikami.
¢ Przekazanie petnej dokumentacji strategii marketingowej.

¢ 4.3 Spotkanie podsumowujace (1 godzina)
e Omowienie strategii z klientem.
¢ Dyskusja na temat dalszych krokéw i rekomendacji.

Dodatkowe Uwagi

e Program jest elastyczny i moze by¢ dostosowany do specyficznych potrzeb klienta.
¢ Godziny poszczegdlnych etapéw moga by¢ zmodyfikowane w zaleznosci od stopnia zaawansowania prac i indywidualnych wymagan.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajec¢: 0

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

. ., . , . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakoriczenia

Brak wynikéw.

Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt ustugi brutto 15252,00 PLN
Koszt ustugi netto 12 400,00 PLN
Koszt godziny brutto 381,30 PLN
Koszt godziny netto 310,00 PLN

Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 1



1z1
Joanna Ritter
Jestem trenerem biznesu, coachem i konsultantem. Specjalizuje sie w obszarach zwigzanych z

komunikacjg interpersonalng, stresem, efektywnoscig osobistg oraz zarzagdzaniem zespotami. Mam
ponad 6 lat doswiadczenia w zakresie szkolenia i coachingu.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnicy otrzymaja:

* materiaty szkoleniowe (prezentacje oraz arkusze ¢wiczen)

Adres

ul. Ziebia 7
85-431 Bydgoszcz

woj. kujawsko-pomorskie

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
e Klimatyzacja
o Wi

e Udogodnienia dla oséb ze szczegdlnymi potrzebami

Kontakt

Joanna Ritter

E-mail joanna.ritter@rittereksperci.pl
Telefon (+48) 730 357 911




