Mozliwo$¢ dofinansowania

Content marketing w erze cyfrowe;j: 580,00 PLN brutto

tworzenie angazujacych tresci 580,00 PLN netto
72,50 PLN brutto/h

72,50 PLN netto/h
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Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Marketing
Identyfikator projektu Kierunek - Rozwdj

wsparcie dla oséb indywidualnych

Sposoéb dofinansowania . L o
wsparcie dla pracodawcéw i ich pracownikéw

. Wtasciciele oraz pracownicy odpowiedzialni za budowanie wizerunku
Grupa docelowa ustugi

firmy.
Minimalna liczba uczestnikow 9
Maksymalna liczba uczestnikow 20
Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym
Liczba godzin ustugi 8

Certyfikat systemu zarzadzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR . .
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny

W erze cyfrowej content marketing jest krélem strategii marketingowych, dodatkowo jest dostepny dla kazdego i to bez
wielkich naktadéw finansowych. To szkolenie skupia sie na strategiach tworzenia angazujagcych tresci, ktére przyciagaja i



utrzymujg uwage klientéw. Uczestnicy dowiedzg sie, jak tworzy¢ wartosciowe tresci, ktére buduja lojalno$é wobec marki
i zwiekszajg konwersje.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

. L . Uczestnicy dowiedzj sig, jak tworzy¢
To szkolenie skupia sie na strategiach .. e .
wartosciowe tresci, ktére buduja

tworzenia angazujacych tresci, ktére o . . Test teoretyczn
gazujacy lojalno$¢é wobec marki i zwigkszaja yezny

iaqaia i ut . Klientéw.
przyciagaja i utrzymuja uwage klientéw konwersje.

Kwalifikacje

Kompetencje
Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.
Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
Tak

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Tak

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

Tak

Program

Zagadnienia:

¢ definiowanie grupy docelowej i tworzenie person;

e strategie content marketingowe;

¢ techniki storytellingu i ich zastosowanie w marketingu;
¢ narzedzia do tworzenia i zarzagdzania tresciami;

e optymalizacja tresci pod katem SEO;

e podstawy Wordpressa;

¢ przyktady udanych kampanii content marketingowych.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zaje¢: 7



Przedmiot / temat

L, Prowadzacy
zajeé

Definiowanie
grupy docelowej i
tworzenie person

Strategie

content -
marketingowe

EEE) Techniki

storytellingu i ich
zastosowanie w
marketingu

Narzedzia
do tworzenia i

zarzadzania
tresciami

Optymalizacja
tresci pod katem
SEO

Podstawy
Wordpressa

Przyktady
udanych

kampanii content
marketingowych

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto
Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

Data realizacji
zajeé

11-07-2024

11-07-2024

11-07-2024

11-07-2024

11-07-2024

11-07-2024

11-07-2024

Cena

580,00 PLN

580,00 PLN

72,50 PLN

72,50 PLN

Godzina
rozpoczecia

09:00

10:00

11:00

12:30

13:30

15:00

16:00

Godzina
zakonczenia

10:00

11:00

12:30

13:30

15:00

16:00

17:00

Liczba godzin

01:00

01:00

01:30

01:00

01:30

01:00

01:00



Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 0

Brak wynikow.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Cena obejmuije;

udziat w szkoleniu,

dostep do materiatéw szkoleniowych,

wydanie zaswiadczenia w wers;ji elektronicznej,
zaswiadczenie w wersji papierowej za dodatkowg optata.

Warunki uczestnictwa

Prawidtowy zapis na ustuge w systemie Bazy Ustug Rozwojowych.

Warunki techniczne

Dostep do internetu.

Kontakt

tukasz Kielan

ﬁ E-mail | kielan@frp.lodz.pl

Telefon (+48) 426 303 667



