Mozliwo$¢ dofinansowania

Masterclass: sprzedaz produktéw na 1 600,00 PLN brutto

Instagramie + automatyzacja DM 1 600,00 PLN netto
200,00 PLN brutto/h

(.
§Jj Training House  nymer ustugi 2024/06/13/24213/2181951
200,00 PLN netto/h
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© Bydgoszcz / stacjonarna
lwona Wencka

& Ustuga szkoleniowa
Stramowska

® 8h
59 26.07.2024 do 26.07.2024

Training House

Brak ocen dla tego dostawcy

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Marketing

Sposoéb dofinansowania wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Wiascicieli firm, oséb posiadajgcych wtasng marke np. handmade,
edukatoréw na Instagramie, social media specjalistéw, wszystkich, ktérzy
chca promowac i sprzedawaé swoje ustugi na Instagramie oraz
angazowac spotecznosé.

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikéw 15

Maksymalna liczba uczestnikow 15

Data zakornczenia rekrutacji 12-07-2024

Forma prowadzenia ustugi stacjonarna

Liczba godzin ustugi 8

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Standard Ustugi Szkoleniowo-Rozwojowej PIFS SUS 2.0

Cel

Cel edukacyjny

Uczestnik nauczy sie tworzy¢ tresci na Instagramie zgodnie z lejkiem sprzedazowym, aby skutecznie sprzedawac swoje
produkty elektroniczne i ustugi online, opanuje podstawy przygotowywania kampanii sprzedazowej na Instagramie i
strategie, ktére pozwalajg sprzedawac¢ nawet poza samg kampanig, opanuje obstuge narzedzia Manychat do
automatyzacji wiadomosci na Instagramie.



Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢

Uczestnik nauczy sie tworzy¢ tresci na
Instagramie zgodnie z lejkiem
sprzedazowym, aby skutecznie
sprzedawac swoje produkty
elektroniczne i ustugi online

Uczestnik opanuje podstawy
przygotowywania kampanii
sprzedazowej na Instagramie i
strategie, ktére pozwalaja sprzedawaé
nawet poza sama kampania

czestnik opanuje obstuge narzedzia
Manychat do automatyzacji wiadomosci
na Instagramie.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

Uczestnik bedzie potrafit planowac i
tworzy¢ tresci na Instagramie, ktére
odpowiadajg poszczegdlnym etapom
lejka sprzedazowego, j. ,poznaj mnie",
»polub mnie", ,zaufaj mi", ,kup". Bedzie
zdolny do wykorzystania réoznych
formatéw tresci, takich jak posty,
stories, rolki i transmisje live, aby
efektywnie prowadzi¢ uzytkownikéw
przez kolejne etapy lejka
sprzedazowego.

Test teoretyczny

Uczestnik bedzie potrafit zaplanowaé
kampanie sprzedazowa produktu
elektronicznego na Instagramie,
uwzgledniajac etapy sprzedazowe
formy promoc;ji oraz sposoby
utrzymania sprzedazy poza sama
kampania.

Test teoretyczny

Uczestnik bedzie potrafit obstugiwaé
narzedzie Manychat, oraz
wykorzystywac¢ je do budowy sekwenciji
. o Test teoretyczny
automatycznych wiadomosci, aby
zwieksza¢ zaangazowanie i sprzedaz

na Instagramie.

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?

TAK

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach

uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

TAK

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i

szkolenia od walidac;ji?

TAK



Program

Modut 1. Sprzedaz

1. Od czego zalezy czy nasz produkt dobrze sig¢ sprzeda

2. Fundamenty skutecznego dziatania na Instagramie w kontekscie
przygotowania do sprzedazy

3. Badanie potrzeb odbiorcéw i walidacja pomystu na produkt

4. Jak zamienia¢ obserwatoréw w klientow — lejek sprzedazowy

5. MVP — minimum viable product

6. Przedsprzedaz produktu

7. Jak zaplanowac¢ kampanie sprzedazowga produktu elektronicznego

8. Co zrobi¢, aby nasz produkt sprzedawat sie takze poza kampania

Modut 2. Automatyzacja
Teoria

1.Czym sg automatyzacje i na jakiej zasadzie dziatajg?

2. Link w bio lub jako naklejka na Instastory versus automatyzacje
3. Sposoby wykorzystania automatyzacji

4. Budowanie sekwencji — wazne opcje

5. Dystrybucja — skad bra¢ ruch?

6. Sekwencje sprzedazowe

7. Praktyczne wskazowki

Praktyka

1. Wstep do obstugi Manychat

2. Tagowanie

3. Randomizer

4. Konwertowanie komentarzy do obserwatoréw
5. Sekwencja merytoryczna prowadzaca do sprzedazy
6. Budowanie listy mailingowej

7. Automatyzacja URL

8. Quiz

9. Zbieranie zapiséw na Instagram DM list

10. Laczenie automatyzacji

11. Conversation starters

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajec: 1

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina
L Prowadzacy L .
zajeé zajeé rozpoczecia

Masterclass:

sprzedaz -
B Trener Training
produktéw na 26-07-2024 09:00
K House
Instagramie +
automatyzacja

DM

Godzina
zakonczenia

17:00

Liczba godzin

08:00



Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 1 600,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 1 600,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 200,00 PLN
Koszt osobogodziny netto 200,00 PLN
Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

O Trener Training House

‘ ' Tworczyni internetowa & szkoleniowiec z ponad 6 letnim doswiadczeniem w mediach
spotecznosciowych. Poczatkowo pracowata jako Social Media Manager oraz koordynator
wspétprac z influencerami, a od 2021r. prowadzi wtasng firme, z ramienia ktérej uczy jak rozkrecaé
konto na IG, budowa¢ marke osobistg i zarabia¢ na wtasnych produktach elektronicznych i ustugach
online, pozyskujac
klientow przez Instagram.

Poprzez warsztaty stacjonarne, szkolenia online i kursy online przeszkolita juz ponad 2100 oséb.
Prowadzita warsztaty miedzy innymi dla firm takich jak L'Oreal Luxe, EY, PwC, Smart Kids Planet,
Lirene czy Espeo Software.

Wychodzi z zatozenia, ze w Internecie jest miejsce dla kazdego — nawet dla tych, ktérym
poczatkowo wydaje sieg, ze sie do tego nie nadajg. Podczas szkolen pomaga to dostrzec, ttumaczac
pozornie trudne rzeczy, w prosty sposob.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

W ramach szkolenia zapewniamy:
e materiaty w formie skryptu opracowanego przez prowadzacego
e notatnik i dtugopis

e wyzywienie (przerwa kawowa i obiadowa)

Na zakonczenie ustugi kazdy z uczestnikéw otrzyma zaswiadczenie potwierdzajgce udziat w szkoleniu.



Adres

Bydgoszcz
Bydgoszcz

woj. kujawsko-pomorskie

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Klimatyzacja

e Udogodnienia dla oséb ze szczegblnymi potrzebami

Kontakt

O Kinga Wnuk
ﬁ E-mail k.wnuk@th-szkolenia.pl

Telefon (+48) 797 839 529



