Mozliwo$¢ dofinansowania

Sztuczna inteligencja w Biznesie - 3 000,00 PLN brutto
praktyczne wprowadzenie do Al jako 3 000,00 PLN  netto
’ ‘ pomoc w skutecznym marketingu w social 136,36 PLN brutto/h
NS PAT mediach - Chat GPT, posty, grafika, filmy, 136,36 PLN netto/h
gtos

Polska Akademia Numer ustugi 2024/06/12/159337/2181214

Treningu Spétka z

ograniczong © zdalna w czasie rzeczywistym
Odpowiedzialnoscia ~ ® Ustuga szkoleniowa
e K O 22h

9 20.07.2024 do 21.07.2024

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Marketing

; . wsparcie dla oséb indywidualnych
Sposoéb dofinansowania . L o
wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Osoby fizyczne, pracownicy, wtasciciele firm ktérzy chca

pozna¢: podstawy Sztucznej Inteligencji, zastosowanie Al w biznesie,
Grupa docelowa ustugi zasady komunikacji z systemami opartymi na Sztucznej Inteligencji,

wykorzystanie nowowczesnych technologii cyfrowych do promociji i

marketingu w social mediach

Minimalna liczba uczestnikow 2

Maksymalna liczba uczestnikéw 8

Data zakornczenia rekrutacji 18-07-2024

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym

Liczba godzin ustugi 22

Podstawa uzyskania wpisu do BUR Standard Ustugi Szkoleniowo-Rozwojowej PIFS SUS 2.0

Cel

Cel edukacyjny



Kurs przygotowuje do dziatan marketingowych i sprzedazowych wykorzystujacych cyfrowe narzedzia w ramach strategii

transformacji cyfrowej przedsiebiorstwa.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢

Charakteryzuje podstawy sztucznej
inteligencji

Charakteryzuje zastosowanie sztucznej
inteligencji

Charakteryzuje jak rozmawia¢ z Al

Omawia podstawowe sposoby analizy
danych o klientach

Charakteryzuje aplikacje za pomoca
ktérych personalizuje Chatboty

Charakteryzuje Chat GPT w Biznesie:

Charakteryzuje optymalizacje procesu

sprzedazowego poprzez automatyzacje.

Wykonuje tekst, grafike, obraz oraz
analize danych za pomoca Al

Kryteria weryfikacji

Opisuje Chat GPT oraz jego funkcje i
zastosowanie

Opisuje stworzenie personas dla swojej
grupy docelowe;j.

Analizuje spéjnosci wizerunku na
réznych platformach

Omawia i opisuje Chat GPT oraz jego
mozliwosci w zastosowaniu marketingu
firmowego w social mediach

Rozréznia oraz omawia jak rozmawiac z
Al w réznych dziataniach
marketingowych w social mediach jak
FB, Instagram

Omawia jak rozmawiac z Al wydajac
komendy, tworzyc filmy, gtos i obraz

Omawia i opisuje sposoby analizy w
zastosowaniu sprzedazy oraz
pozyskaniu klienta w social mediach

Opisuje i omawia aplikacje za pomoca,
ktorych nastepuje automatyzacja do
tworzenia strategii w marketingu

Definiuje i opisuje chatboty i omawia ich
role w obszarze biznesu.

Definiuje podstawowych koncepcje
zwigzane z automatyzacja w sprzedazy.

Identyfikuje etapy procesu
sprzedazowego podlegajacego
automatyzacji.

Opisuje, wpisuje odpowiednie komendy
do tworzenia tekstéw, grafiki, filmow, i
obraz z Al

Metoda walidacji

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad ustrukturyzowany

Obserwacja w warunkach rzeczywistych

Wywiad swobodny

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych

Obserwacja w warunkach
symulowanych



Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
tak

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

tak

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

tak

Program

Ramowy program szkolenia:
Dzien 1:

e Sztuczna inteligencja w grafice i zdjeciach

e Canva czyli jak robi¢ efektowne grafiki

e Skad bra¢ grafiki, jak korzysta¢ z grafik bez tamania praw autorskich
e Wykorzystanie Chat GPT w biznesie

e Jak stworzy¢ profil idealny za pomoca Sl

¢ Pisanie reklam, postéw z zastosowaniem sztucznej inteligencji

Dzien 2:

¢ Automatyzacja, SI

¢ Nowoczesna sprzedaz produktow i ustug

e Jak wykorzystac¢ aplikacje Videoleap i nowoczesne narzedzie cyfryzacji
¢ Aplikacja CapCut w marketingu cyfrowym

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zaje¢: 14

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina . .
L. Prowadzacy . . . i Liczba godzin

zajec zajec rozpoczecia zakoriczenia

Joanna

Charakterystyka Matuszewicz - 20-07-2024 09:00 09:30 00:30

Ali ChatGPT Pawtowska



Przedmiot / temat
zajec

Sztuczng

inteligencjaw
grafice i
zdjeciach

Canva czyli
jak robi¢
efektowne grafiki
Wykorzystanie
Chat GPTw
biznesie

przerwa

@

stworzy¢ profil
idealny za
pomoca SI
Nowoczesna
sprzedaz

przerwa

Aplikacje w
marketingu

cyfrowym
Pisanie

reklam, postéw z
zastosowaniem
sztucznej
inteligencji

Automatyzacja
Nowoczesna
sprzedaz
Automatyzacja, S
|

Nowoczesna
sprzedaz
produktow i
ustug-éwiczenia

przerwa

Prowadzacy

Joanna
Matuszewicz -
Pawtowska

Joanna
Matuszewicz -
Pawtowska

Joanna
Matuszewicz -
Pawtowska

Joanna
Matuszewicz -
Pawtowska

Joanna
Matuszewicz -
Pawtowska

Joanna
Matuszewicz -
Pawtowska

Joanna
Matuszewicz -
Pawtowska

Joanna
Matuszewicz -
Pawtowska

Joanna
Matuszewicz -
Pawtowska

Data realizacji
zajeé

20-07-2024

20-07-2024

20-07-2024

20-07-2024

20-07-2024

20-07-2024

21-07-2024

21-07-2024

21-07-2024

Godzina
rozpoczecia

09:30

10:30

13:00

13:15

15:00

15:15

09:00

11:00

13:00

Godzina
zakonczenia

10:30

13:00

13:15

15:00

15:15

18:00

11:00

13:00

13:15

Liczba godzin

01:00

02:30

00:15

01:45

00:15

02:45

02:00

02:00

00:15



Przedmiot / temat

Data realizacji
zajeé

Godzina
rozpoczecia

L, Prowadzacy
zajeé
Jak
wykorzystac
aplikacje CapCut,
Videoleap i
P Joanna
nowoczesne .
. Matuszewicz -
narzedzie
. Pawtowska
cyfryzacji,Warszt
aty: tworzenie
prostego agenta
Al
Joanna
przerwa Matuszewicz -
Pawtowska
IERAY Jak
wykorzystac
aplikacje
Videoleap i
Joanna
nowoczesne .
. Matuszewicz -
narzedzie

. Pawtowska
cyfryzacji,Warszt

aty: tworzenie
prostego agenta
Al

walidacja -

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto
Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

21-07-2024 13:15

21-07-2024 15:00

21-07-2024 15:15

21-07-2024 16:15

Cena

3 000,00 PLN

3 000,00 PLN

136,36 PLN

136,36 PLN

Godzina
zakonczenia

15:00

15:15

16:15

16:30

Liczba godzin

01:45

00:15

01:00

00:15



1z1

Joanna Matuszewicz - Pawtowska

0d 15 lat Trener Biznesu, Coach.

Wspétpracuje z nizszg i $Srednia kardg zarzadzajacg i realizuje ztozone projekty szkoleniowo-
coachingowe dla menedzeréw réznych firm i organizaciji. Jest trenerem kadry menadzerskiej kilku
wiodacych firm na rynku polskim. Przeszkolita kilkuset menedzeréw.

Na co dzien pracuje w roli trenera dla pracownikéw firm réznej wielkosci, réznych branz i sektoréw
rynku, na réznym poziomie rozwoju organizacyjnego. Specjalizuje sie w tematach zwigzanych ze
sprzedazg i profesjonalng obstuga Klienta. Szkoli z wystapien publicznych, Budowania marki
osobistej, Kultury ekranowej i prezentacji online. Prowadzi szkolenia jak nagrywaé video telefonem i
robi¢ zdjecia produktowe.

Prowadzita ztozone projekty budowania i utrzymywania relacji z klientem, budowania wizerunku i
promoc;ji firmy.

Jej podstawowy atut to praktyka, ktérg nabyta na swojej $ciezce zawodowej przechodzac przez
wszystkie szczeble obstugi klienta zaczynajac od D2D poprzez Telemarketing, prace w CC, B2B, B2C
awansujac na coraz to wyzsze stanowiska.

Od kilku lat zwigzana z Wyzszg Szkotg Bankowa w Toruniu, Bydgoszczy i todzi. Realizuje zajecia z
zakresu zarzadzania i rozwoju zasobdw ludzkich, w tym: Negocjacje, cenowe, Zarzadzanie
zespotem, Psychologia sytuacji trudnych, Narzedzia coachingowe w sprzedazy i zarzadzaniu,
Asertywnosc¢, Zarzadzanie czasem, Budowanie Marki Osobistej w Mediach Spotecznosciowych.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Metody dydaktyczne:

e Wyktady
¢ Prezentacje

 Cwiczenia praktyczne

e (Case studies

Uczestnicy otrzymaja praktyczny podrecznik po szkoleniu

Informacje dodatkowe

Ustuga jest realizowana przez platforme Zoom, kurs w czasie rzeczywistym. Uczestnik powinien miec dostep do Komputera, oraz

Internetu

Warunki techniczne

Komputer, Internet, kamerka, stuchawki z mikrofonem



Kontakt

O

ﬁ E-mail szkolenia@polskaakademiatreningu.pl
Telefon (+48) 453 107 008

Joanna Gorecka



