Mozliwo$¢ dofinansowania

Nowoczesna i skuteczna sprzedaz i 1 920,00 PLN brutto

marketing w social mediach. Szkolenie. 1920,00 PLN  netto
120,00 PLN brutto/h

120,00 PLN netto/h

A(FEREATOR  Nymer ustugi 2024/06/12/26483/2180706

KREATOR © zdalna w czasie rzeczywistym
Przemystaw & Ustuga szkoleniowa
Oszczapinski ® 16h

3 % % Y K 5 07.09.2024 do 08.09.2024

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Sprzedaz
Identyfikator projektu Kierunek - Rozwdj

wsparcie dla oséb indywidualnych

Sposoéb dofinansowania ) L o
wsparcie dla pracodawcéw i ich pracownikéw

Szkolenie skierowane jest do przedsigbiorcéw, pracownikéw firm oraz
0s06b, ktérych celem jest poszerzenie wiedzy i umiejetnosci w obszarze

dziatan sprzedazowych i marketingowych przy wykorzystaniu social
Grupa docelowa ustugi mediow.

¢ Ustuga adresowana réwniez dla Uczestnikow Projektu Kierunek —

Rozwad;j.
Minimalna liczba uczestnikow 10
Maksymalna liczba uczestnikow 16
Data zakornczenia rekrutacji 06-09-2024
Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym
Liczba godzin ustugi 16

Certyfikat systemu zarzadzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR . .
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych



Cel

Cel edukacyjny

Wzrost wiedzy i umiejetnosci zwigzanych z samodzielnym prowadzeniem dziatarn marketingowych oraz sprzedazowych
przy wykorzystaniu social mediow.
* Kompetencja zwigzana z cyfrowg transformacja.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

Wymienia nowe trendy prowadzace

) Wywiad swobodny
sprzedaz;
Po zakonczeniu szkolenia uczestnik
postuguje sie wiedzg na temat:
Rozumie, co to jest sprzedaz R
-~ . - ) Wywiad swobodny
spotecznosciowa i jak z niej korzystag;
Wykorzystuje media spotecznos$ciowe, Obserwacja w warunkach
aby generowac wiecej zapytan' symulowanych
Po zakonczeniu szkolenia uczestnik . . . Obserwacja w warunkach
. L .. Generuje dodatkowa sprzedaz w firmie;
posiada umiejetnosci: symulowanych
Osiaga cele sprzedazowe bez Obserwacja w warunkach
ogromnego budzetu reklamowego. symulowanych
Potrafi pozyskiwac klientéw w mediach Obserwacja w warunkach
Po ukoriczeniu szkolenia uczestnik spotecznosciowych; symulowanych
prezentuje postawe spoteczng (nabywa
i stosuje kompetencje spoteczne): Stosuje zasady dotyczace Obserwacja w warunkach
bezpieczeristwa w sieci. symulowanych

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?

Zaswiadczenie o zakonczeniu udziatu w ustudze rozwojowej zawiera informacje na temat zakresu ustugi rozwojowej
oraz opis efektéw uczenia sie po ukofczeniu ustugi rozwojowej.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Zaswiadczenie o zakonczeniu udziatu w ustudze rozwojowej zawiera informacje dotyczace spetnienia okreslonych
wymagan.



Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

Zaswiadczenie o zakonczeniu udziatu w ustudze rozwojowej potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych
rozdzielenie procesdéw ksztatcenia i szkolenia od walidacji.

Program

Modut 1: Facebook, YouTube, Twitter, Instagram, Linkedin i TikTok: poréwnanie serwisow, jak wykorzysta¢ w firmie.
Modut 2: Opracowanie strategii sprzedazy w social media i wynikajgcych z tego korzysci.

Modut 3: Jak tworzy¢ angazujace tresci. Na co zwraca uwage grupa docelowa.

Modut 4: Jak budowa¢ kanaty sprzedazy w oparciu o media spotecznosciowe.

Modut 5: Gdzie zdoby¢ potencjalnych klientow.

Modut 6: Czym jest content marketing i jak go zastosowac¢ w praktyce?

Modut 7: Narzedzia do generowania leadéw w oparciu o media spotecznosciowe.

Uwaga: Przedstawiony harmonogram jest propozycja i moze by¢ modyfikowany w zaleZnosci od potrzeb i mozliwosci organizacyjnych.

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajec: 8

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
- Prowadzacy y . -
zajec zajec rozpoczecia zakonczenia

Liczba godzin
Facebook,

YouTube, Twitter,

Instagram,

Linkedin i TikTok: Tomasz
poréwnanie Dmuchowski
serwisow, jak

wykorzysta¢ w

firmie.

07-09-2024 09:00 10:00 01:00

Opracowanie

strategii
Tomasz

sprzedazy w . 07-09-2024 10:00 12:00 02:00
K o Dmuchowski
social media i

wynikajacych z
tego korzysci.

Jak tworzyé

ang!a.zumce Tomasz

tresci. Na co X 07-09-2024 12:00 14:30 02:30
Dmuchowski

zwraca uwage

grupa docelowa.



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

" L, . 3 . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakorczenia

&1 Jak

budowa¢ kanaty
sprzedazy w Tomasz

. . . 07-09-2024 14:30 17:00 02:30
oparciu o media Dmuchowski

spotecznos$ciowe

Gdzie

zdobyé Tomasz
i . 08-09-2024 09:00 11:00 02:00
potencjalnych Dmuchowski

klientow.

Czym jest

content
L Tomasz
marketing i jak 08-09-2024 11:00 14:00 03:00

) Dmuchowski
go zastosowacé w
praktyce?

Narzedzia
do generowania

leadéw w oparciu Tomasz
i . 08-09-2024 14:00 16:30 02:30
o media Dmuchowski

spotecznosciowe

Walidacja
efektéw uczenia - 08-09-2024 16:30 17:00 00:30

sie.

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 1920,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 1920,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 120,00 PLN

Koszt osobogodziny netto 120,00 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1



1z1

o Tomasz Dmuchowski

‘ . Pasjonat IT i Growth Hacker z bogatym doswiadczeniem w opracowywaniu skutecznych strategii
marketingowych i budowaniu lejkéw sprzedazowych.

Wspétpracowat z licznymi przedsiebiorstwami, pomagajac im we wzroscie swiadomosci marki, a
tym samym wzrostem liczby aktywnych klientéw.

Specjalizuje sie w tworzeniu efektywnych kampanii marketingowych, ktére nie tylko generujg zyski,
ale takze minimalizujg koszty dla firm.

Bogate doswiadczenie obejmuje analizowanie potrzeb przysztych klientéw, opracowywanie
spersonalizowanych rozwigzan oraz prowadzenie kurséw i szkolen, ktére wspierajg przedsiebiorcéow
na kazdym etapie realizacji zatozen.

Dazy do osiggniecia realnych wynikéw, obnizenia kosztéw pozyskania leadéw oraz realizaciji
zaktadanych wskaznikow. Jego szkolenia opieraja sie na szybkosci nauki i wyjatkowej skutecznosci,
aby przeksztatci¢ marketing w silng dzwignie dla wzrostu biznesu.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Kazdy z uczestnikéw otrzyma materiaty szkoleniowe.

Informacje dodatkowe

Zawarto umowe z WUP w Toruniu w ramach Projektu Kierunek — Rozwaj.
Kompetencja zwigzana z cyfrowa transformacja.

Zgodnie z regulaminem Ustuga Szkoleniowa w formie zdalnej jest rejestrowana/ nagrywana, a Uczestnicy po jej zakofczeniu majg
zapewniony dostep do utrwalonej ustugi, przez co uzyskujg mozliwosc¢ utrwalania efektéw uczenia. W zwigzku z konieczno$cig rejestraciji
informujemy o nagrywaniu ustugi tylko na potrzeby monitoringu, kontroli. Wizerunek Uczestnikdw w celu potwierdzania kwalifikowalnosci
moze by¢ przetwarzany w programowych zbiorach danych osobowych poszczegdélnych Programéw Operacyjnych. Zapisujac sie na
ustuge Uczestnik wyraza zgode na wykorzystanie nagrania do takiego celu. Dostep do wers;ji offline dla Uczestnikéw i Operatora jest
zapewnione przez okres 6 miesiecy od zakonczenia ustugi. W wersji elektronicznej autorskie prezentacje i nagrania wideo, podreczniki
prowadzacego.

Warunki techniczne

Szkolenie odbywa sie w czasie rzeczywistym oraz pozwala na aktywng komunikacje miedzy Prowadzacym a Uczestnikami. Zajecia
gwarantujg uzyskanie imiennego certyfikatu potwierdzajgcego ukoriczenie szkolenia w formie zdalnej. Kazda zgtoszona osoba musi
dysponowac¢ komputerem lub innym urzadzeniem mobilnym z wbudowang kamerg i mikrofonem oraz dostepem do Internetu. Minimalne
wymagania dotyczace parametréw tgcza sieciowego - nie mniejszego jak 3MB/s. Niezbedne oprogramowanie umozliwiajace
Uczestnikom dostep do prezentowanych tresci i materiatéw - przegladarka Internet Explorer, Chrome, Firefox ,Opera lub aplikacja
Microsoft Teams zainstalowana na komputerze z systemem Windows, Mac, Linux oraz na telefonie z systemem 10S lub Android
https://teams.microsoft.com/downloads#allDevicesSection Efekty ksztatcenia si¢ zostang zweryfikowane poprzez ankiete test online.



Kontakt

ﬁ E-mail kontakt4@szkoleniakreator.pl

Telefon (+48) 797 747 077

Ewa Malinowska



