Mozliwo$¢ dofinansowania

Jak metodycznie opracowac¢ pomyst na 3 677,70 PLN brutto
biznes, aby zwiekszy¢ jego szanse na 2990,00 PLN netto
JIN\ sukces? 408,63 PLN brutto/h

Numer ustugi 2024/06/08/132544/2175950 332,22 PLN netto/h

© zdalna w czasie rzeczywistym
Jacek Antczak y y

Sales Team & Ustuga szkoleniowa

® 9h
) 05.06.2025 do 13.06.2025

Brak ocen dla tego dostawcy

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Organizacja

Sposoéb dofinansowania wsparcie dla oséb indywidualnych

Odbiorca ustugi sg osoby planujace otworzy¢ dziatalnos¢ gospodarczg i

. poszukujagce skutecznych metod opisania swojego pomystu na biznes

Grupa docelowa ustugi ) S . . .
oraz zaplanowania najwazniejszych jego elementéw zwigzanych z

procesami, finansami, zasobami oraz dostawcami.

Minimalna liczba uczestnikow 1

Maksymalna liczba uczestnikow 4

Data zakornczenia rekrutacji 31-05-2025

Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym
Liczba godzin ustugi 9

Certyfikat systemu zarzadzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO

Podstawa uzyskania wpisu do BUR . .
9001:2015) - w zakresie ustug szkoleniowych

Cel

Cel edukacyjny

Uczestnik po ukonczeniu szkolenia zna metodyke Business Model Canvas i definicje 9 obszaréw modelu biznesowego.
Rozumie znaczenie kazdego z elementéw w konteks$cie planowania biznesu. Posiada wiedze na temat procesu
metodycznego planowania nowego przedsiewziecia biznesowego oraz powigzan miedzy elementami modelu.



Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia si¢ Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Udzielenie poprawnych odpowiedzi na

Wywiad ustrukturyzowan
pytania kontrolne podczas szkolenia y y y

Wiedza - znajomos$¢ metodyki Business
Model Canvas i 9 obszaréw modelu Wyjasnienie terminéw i zaleznosci
miedzy elementami modelu podczas Prezentacja

prezentacji zadania koricowego

Poprawnos¢, kompletnos$é i spéjnosé
wykonanego zadania koricowego (petny Prezentacja

Umiejetnosci - samodzielne model BMC)

projektowanie nowego modelu

biznesowego z uzyciem BMC Prezentacja i jasne uzasadnienie

samodzielnie zaprojektowanego Prezentacja
modelu biznesowego.

Prezentacja i jasne uzasadnienie
samodzielenie zaprojektowanego Prezentacja

modelu biznesowego.
Umiejetnosci - korzystanie z narzedzi

cyfrowych (Miro).
Poprawnos¢, kompletnos$é i spéjnosé

wykonanego zadania koricowego (petny Prezentacja
model BMC)

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajacy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sig?
Dokument (zaswiadczenie) zawiera¢ bedzie zapis o uzyskanych kompetencjach i efektach uczenia sie.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Dokument (zaswiadczenie) zawiera¢ bedzie zapis, ze efekty uczenia sie zostaty zweryfikowane zgodnie z okreslonymi
wczesniej kryteriami weryfikacji.

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

Proces walidacji zostanie zrealizowany niezaleznie od procesu ksztatcenia poprzez indywidualng ocene przygotowanego
przez uczestnika zadania koncowego. Weryfikacja kompetencji odbedzie sie po zakonczeniu szkolenia, przy uzyciu jasno
okreslonych, odrebnych kryteriow oceny.



Program

Cel szkolenia: rozwdj kompetencji uczestnikéw w zakresie projektowania biznesu metodg Business Model Canvas.

Tematyka: omoéwienie i praktyczne zastosowanie 9 elementéw modelu biznesowego (propozycja wartosci, segmenty klientow, kanaty
komunikacji, relacje z klientami, kluczowi partnerzy, dziatania i zasoby, struktura kosztéw i przychodéw).

Forma realizacji: zdalna (Google Meet + Miro), 8 godzin.
Metodyka: warsztatowa z indywidualnym zadaniem koricowym.

Rezultat: samodzielne stworzenie wtasnego modelu biznesowego i uzyskanie zaswiadczenia potwierdzajgcego zdobyte kompetencje.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajec: 6

Przedmiot / temat

Prowadzac
zajec acy

Wprowadzenie
do szkoleni
0 szko er.lla, Jacek Antczak
prezentacja
metody Business

Model Canvas

Oméwienie
9 elementéw
BMC - teoria i
przyktady
praktyczne

Jacek Antczak

Warsztat

praktyczny:

Definiowanie

propozycji

wartosci, Jacek Antczak
segmentow

klientéw,

kanatéw

komunikacji

Warsztat
praktyczny:
Budowanie
. Jacek Antczak
relacji, kluczowe
dziatania, zasoby,

partnerzy.

Data realizacji
zajeé

05-06-2025

05-06-2025

05-06-2025

05-06-2025

Godzina
rozpoczecia

09:00

09:40

11:20

13:40

Godzina
zakonczenia

09:40

11:10

13:00

15:30

Liczba godzin

00:40

01:30

01:40

01:50



Przedmiot / temat

iy Prowadzacy
zajeé

Planowanie
struktury
kosztow i
przychodéw -
praca
indywidualna nad

Jacek Antczak

zadaniem
koricowym

Prezentacja
projektow,

i . Jacek Antczak
informacja

zwrotna

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto
Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

121

Jacek Antczak

Data realizacji Godzina Godzina . .
" . , . Liczba godzin
zajeé rozpoczecia zakonczenia
05-06-2025 15:40 17:00 01:20
13-06-2025 09:00 11:00 02:00
Cena

3677,70 PLN

2990,00 PLN

408,63 PLN

332,22 PLN

https://www.linkedin.com/in/jacekantczak/

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnik otrzyma materiaty szkoleniowe i szablon metodyki Business Model Canvas



Warunki techniczne

Dostep do platformy Google Meet oraz Miro - wersja darmowa

Kontakt

Jacek Antczak

E-mail kontakt@jacekantczak.pl
Telefon (+48) 794115512




