Mozliwo$¢ dofinansowania

Akcja cold call! Prospecting bez tajemnic! 300,00 PLN brutto

Kursy i szkolenia 300,00 PLN netto
!Ei e noreasci  Numer ustugi 2024/06/07/162125/2174502 42,86 PLN brutto/h
LAdministraci 42,86 PLN netto/h

Lublin / mieszana (stacjonarna potaczona z ustugg zdalng

Wyzsza Szkota W czasie rzeczywistym)

Przedsiebiorczosci i
¢ & Ustuga szkoleniowa

® 7h
5 17.08.2024 do 17.08.2024

Administracji w
Lublinie

Brak ocen dla tego dostawcy

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Marketing
Identyfikator projektu Kierunek - Rozwdj

wsparcie dla oséb indywidualnych

Sposoéb dofinansowania . L o
wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

dla handlowcow
e dla osob, ktére chcg zatozyé swoj biznes
Grupa docelowa ustugi o dla manageréw i dyrektoréw sprzedazy
¢ dla wszystkich chcacych poszerzy¢ swoje umiejetnosci sprzedazowe

Minimalna liczba uczestnikéw 12
Maksymalna liczba uczestnikow 50
Data zakonczenia rekrutacji 16-08-2024

mieszana (stacjonarna potaczona z ustugg zdalng w czasie
rzeczywistym)

Forma prowadzenia ustugi

Liczba godzin ustugi 7

art. 163 ust. 1 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie

Podstawa uzyskania wpisu do BUR . . . .
wyzszym i nauce (t.j. Dz. U. z 2023 r. poz. 742, z pdzn. zm.)

Zakres uprawnien kursy i szkolenia



Cel

Cel edukacyjny

Celem kursu jest nauka aktywnego poszukiwania klientow przy wykorzystaniu réoznych narzedzi

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiaggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji

W trakcie szkolenia przygotujesz swoj

indywidualny PLAN rozwojowy, ktory Obserwacja w warunkach
bedziesz mégt/a wdrozyé¢ juz symulowanych
nastepnego dnia po szkoleniu.

Wiedza, umiejetnosci, kompetencje

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
Uczestnik otrzymuje Certyfikat z opisanym programem lub zawartym opisem efektéw uczenia sie.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikacji?

tak

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

tak

Program

e POZNANIE skutecznych metod prospectingu, ktére bedg dopasowane do twojej firmy i ciebie
¢ PRZYGOTOWANIE konkretnego planu swoich dziatan prospectingowych, ktéry bedzie dopasowany do twojego celu
» POROWNANIE narzedzi, dzieki ktérym dotrzesz do swoich profilowych klientéw

Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zaje¢: 0



Przedmiot / Data realizacji Godzina Godzina . . Forma
L, Prowadzacy o, . ; . Liczba godzin i
temat zajeé zajeé rozpoczecia zakonczenia stacjonarna

Brak wynikéw.

Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 300,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 300,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 42,86 PLN
Koszt osobogodziny netto 42,86 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

O mgr Kinga Rogala-Gutowska

‘ ' Pasjonatka i praktyk sprzedazy, ekspertka ds. rekrutaciji, trenerka i mentorka biznesowa — kobieta,
ktéra po 10 latach podjeta decyzje o odejsciu z korporacji i pracy w 100% na wtasne nazwisko.

"Jestem przedsiebiorczynig. Ucze jak sprzedawac i jak robi¢ to z przyjemnoscig. Wspieram w
rozwoju zaréwno indywidualne osoby jak i mikro, mate i Srednie przedsiebiorstwa. Jestem 100%
praktykiem biznesu, od ponad 15 lat pracuje w sprzedazy i rekrutacji. Na co dzien wspieram moich

klientow w rekrutacji na stanowiska sprzedazowe, administracyjne i HR. Prowadze réwniez
szkolenia dla firm z zakresu sprzedazy, rekrutacji i budowy dochodowych marek osobistych."

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Zgodne z tematyka szkolenia lub kursu.



Warunki techniczne

Platforma Zdalnego Nauczania

Adres

ul. Bursaki 12
20-150 Lublin

woj. lubelskie

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Klimatyzacja
o Wi
e Laboratorium komputerowe

e Udogodnienia dla oséb ze szczegdlnymi potrzebami

Kontakt

O Magdalena Prokopiuk - Wolak

ﬁ E-mail m.prokopiukwolak@wspa.pl

Telefon (+48) 814 529 476



