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Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Sprzedaz

Sposoéb dofinansowania wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Przedmiotowa ustuga szkoleniowa skierowana jest dla oséb dorostych,
ktére z wtasnej inicjatywy chca podniesé swoje kompetencje,
. umiejetnosci lub kwalifikacji w branzy nieruchomosci. Szkolenie
Grupa docelowa ustugi . , o .
adresowane jest do os6b chcacych rozpocza¢ kariere w tym zawodzie lub
rozwing¢ swoje umiejetnosci. Uczestnik nie musi posiada¢ wiedzy w

zakresie niniejszego szkolenia.

Minimalna liczba uczestnikow 5
Maksymalna liczba uczestnikow 20

Data zakonczenia rekrutacji 11-09-2024
Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 27

Znak Jakosci Matopolskich Standardéw Ustug Edukacyjno-Szkoleniowych

Podstawa uzyskania wpisu do BUR .
(MSUES) - wersja 2.0

Cel

Cel edukacyjny

Ustuga "Co o gruntach kazdy posrednik wiedzie¢ powinien?- szkolenie" prowadzi do samodzielnej realizacji zadan
zwigzanych z posrednictwem w obrocie nieruchomos$ciami m.in. poprzez nauke analizy rynku, pozyskiwania ofert,



negocjacji i obstugi klienta.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie

Rozpoznaje zagrozenia w obrocie
nieruchomosciami gruntowymi.

Wykorzystuje odpowiednie regulacje
dotyczace rynku nieruchomosci
gruntowych.

Szacuje optacalno$é wspétpracy z
klientem.

Szuka wiedzy o cenach transakcyjnych i
ofertowych.

Wykorzystuje pewnos¢ siebie i
kompetencje w komunikac;ji z klientem
sprzedajacym.

Postuguje sie narzedziami online
(geoportale, EKW, Systemy Informacji
Przestrzennej, mapy online).

Kryteria weryfikacji

identyfikuje potencjalne problemy
prawne zwigzane z nieruchomoscia
gruntowg

ocenia ryzyko zwigzane z inwestycjg w
nieruchomos$¢ gruntowa

doradza w zakresie minimalizacji ryzyka
zwigzanego z obrotem
nieruchomosciami gruntowymi

wskazuje odpowiednie podstawy
regulujgce rynek nieruchomosci
gruntowych w Polsce

interpretuje przepisy prawa dotyczace
obrotu nieruchomosciami gruntowymi

okresla koszty zwigzane z obstuga
klienta

ocenia potencjalne zyski z wspétpracy z
klientem

podejmuje decyzje o podjeciu
wspétpracy z klientem na podstawie
oceny optacalnosci

wskazuje zrédta informacji o cenach
transakcyjnych i ofertowych
nieruchomosci gruntowych

analizuje dane o cenach transakcyjnych
i ofertowych nieruchomosci gruntowych

nawigzuje kontakt z klientem
sprzedajacym i buduje z nim relacje
oparta na zaufaniu

skutecznie przedstawia klientowi oferte
wspotpracy

korzysta z geoportali i EKW w celu
uzyskania informacji o nieruchomosci
gruntowe;j

Metoda walidacji

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny

Wywiad swobodny



Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji
Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
Tak, dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Tak, dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach uczenia sie
kryteria ich weryfikacji.

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

Tak, dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajgcych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i szkolenia od
walidacji

Program

. Wprowadzenie i omdéwienie szkolenia.

. Wynik finansowy posrednika.

. Metody pozyskiwania ofert.

. Rola wiedzy i doswiadczenia.

. Analiza optacalnosci.

. Warsztat: problem z ustaleniem lokalizacji.

. Wstepna weryfikacja wtasnosci i wtasciciela.
. Warsztat: problem z droga dojazdowa.
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. Systemy Informaciji Przestrzennej i narzedzia online.

-
o

. Szacowanie potencjalnych sposobéw zagospodarowania nieruchomosci.
. Podstawowe dokumenty.
. Warsztat: wptyw lokalizacji na potencjat.
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. Wady oswiadczen woli.

. Warsztat: egzekucja w toku.

. Ceny ofertowe i transakcyjne.

. Warsztat: udziat i udziat ze wskazaniem.
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. Przeznaczenie i sposéb uzytkowania.
. Warsztat: wptyw zabudowy sasiedzkiej.
. Podstawy podziatéw geodezyjnych.
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. Warsztat: przewaga komunikacji nad wiedza.
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. Nowelizacja planowania przestrzennego.
. Warsztat: analiza tresci MPZP.
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. Obrét nieruchomosciami rolnymi.
. Warsztat: dziatka rolna na terenie miasta.

NN
[S2 N

. Niestandardowa praca na rzecz strony kupujace;.

Szkolenie trwa 27 godzin dydaktycznych (3 dni). Maksymalna ilo$¢ osdb w grupie wynosi 20. Realizacja zadan i
¢wiczen bedzie przeprowadzona w taki sposéb, aby stopniowo narastat ich stopien trudnosci, ale ich realizacja byta w zasiegu mozliwosci
uczestnikéw. Szkolenie przewiduje prace catej grupy, jak réwniez w podziale na grupy.



Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zaje¢: 13

Przedmiot / temat
zajec

Wprowadzenie i
omoéwienie
szkolenia. Wynik
finansowy
posrednika.

Metody
pozyskiwania
ofert. Rola
wiedzy i
doswiadczenia.

Analiza

optacalnosci.
Warsztat:
problem z
ustaleniem
lokalizaciji.

Wstepna

weryfikacja
wilasnosci i
wiasciciela.
Warsztat:
problem z droga
dojazdowa.

Systemy

Informac;ji
Przestrzennej i
narzedzia online.
Szacowanie
potencjalnych
sposobow
zagospodarowan
ia
nieruchomosci.

Podstawowe
dokumenty.
Warsztat: wplyw
lokalizacji na
potencjat.

Data realizacji

Prowadzacy .

zajeé
Krzysztof 12-09-2024
Derdzikowski
Krzysztof 12-09-2024
Derdzikowski
Krzysztof 12-09-2024
Derdzikowski
Krzysztof 12-09-2024
Derdzikowski
Krzysztof 13-09-2024
Derdzikowski
Krzysztof

13-09-2024

Derdzikowski

Godzina
rozpoczecia

08:00

10:15

13:00

14:30

08:00

10:15

Godzina
zakonczenia

10:00

12:30

14:30

15:30

10:00

12:30

Liczba godzin

02:00

02:15

01:30

01:00

02:00

02:15



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

" L, . 3 . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakorczenia

6D Wedy

oswiadczen woli.
Krzysztof
Warsztat: . X 13-09-2024 13:00 14:30 01:30
i Derdzikowski
egzekucjaw

toku.

@ cery

ofertowe i
transakcyjne.
Warsztat: udziat i

udziat ze Krzysztof

. . 13-09-2024 14:30 15:30 01:00
Derdzikowski

wskazaniem.
Przeznaczenie i
sposo6b
uzytkowania.

Warsztat:

wptyw zabudowy

sgsiedzkiej. Krzysztof
Podstawy Derdzikowski
podziatow

geodezyjnych.

14-09-2024 08:00 10:00 02:00

Warsztat:

przewaga
komunikac;ji nad
K Krzysztof
wiedza. . . 14-09-2024 10:15 12:30 02:15
T Derdzikowski
Nowelizacja
planowania
przestrzennego

Warsztat:

analiza tresci

MPZP. Obrét

nieruchomoscia Krzysztof

mi rolnymi. Derdzikowski
Warsztat: dziatka

rolna na terenie

14-09-2024 13:00 14:30 01:30

miasta.

Niestandardowa Krzysztof
. . 14-09-2024 14:30 15:00 00:30
praca narzecz Derdzikowski

strony kupujacej.

Walidacja
. - 14-09-2024 15:00 15:30 00:30
ustugi

Cennik

Cennik



Rodzaj ceny

Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 4700,00 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 4700,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 174,07 PLN
Koszt osobogodziny netto 174,07 PLN

Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 1
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Krzysztof Derdzikowski

Ekspert z wieloletnim do$wiadczeniem w inwestycjach w grunty, znany ze swojego unikalnego
podejscia do trudnych przypadkoéw i sytuacji uznawanych za niemozliwe do rozwigzania. Jego
kreatywnos¢ i umiejetnos$é przeksztatcania wyzwan w nieruchomosciowe przygody sprawiaja, ze
jest cenionym specjalistg w branzy. Krzysztof regularnie dzieli sie swojg wiedzg na prestizowych
branzowych wydarzeniach, takich jak kurs ASBIRO, Recamp, Potencjat Kamienic, Handel
Mieszkaniami Grzegorza Grabowskiego oraz szkolenia z pozyskiwania i obstugi trudnych
nieruchomosci prowadzone przez Jerzego Sempowicza i Dawida Dudka. Jego zaangazowanie i
pasja do branzy nieruchomosci sprawiajg, ze uczestnicy jego szkolen zdobywajg praktyczne i
aktualne umiejetnosci, ktére moga natychmiast wykorzysta¢ w swojej pracy. Dzieki doswiadczeniu i
innowacyjnemu podejsciu, Krzysztof Derdzikowski jest nie tylko mentorem, ale réwniez inspiracja
dla wielu profesjonalistéw w dziedzinie inwestycji gruntowych. Posiada co najmniej 120 godzinne
doswiadczenie w prowadzeniu szkolen o podobnej tematyce dla os6b dorostych w ostatnich 24
miesigcach wstecz od dnia rozpoczecia szkolenia. Email: kderdzikowski@strefa.pro.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Materiay szkoleniowe, testy, ankiety.

Informacje dodatkowe

¢ Po szkoleniu uczestnik otrzyma zaswiadczenie.

e Warunkiem uzyskania zaswiadczenia jest uczestnictwo w co najmniej 80% zaje¢ ustugi rozwojowej oraz zaliczenie zajec.

¢ 1 godzina rozliczeniowa = 45 minut.

e Szkolenie trwa 27 godzin dydaktycznych.

e Przerwy nie wliczaja sie do czasu trwania ustugi.

* Zapisujac sie na ustuge wyrazasz zgode na rejestrowanie/nagrywanie swojego wizerunku na potrzeby monitoringu, kontroli oraz w
celu utrwalenia efektéw uczenia sie.

¢ Cena ustugi rozwojowej nie obejmuje kosztéw niezwigzanych bezposrednio z ustugag rozwojowa, w szczegolnosci koszty srodkéw
trwatych przekazywanych przedsiebiorcom lub ich pracownikom, koszty dojazdu i zakwaterowania.



e Karta niniejszej ustugi rozwojowej zostata przygotowana zgodnie z obowigzujgcym Regulaminem Bazy Ustug Rozwojowych, w tym m
in. w zakresie powierzania ustug.

Adres

ul. 3 Maja 8
35-030 Rzeszéw

woj. podkarpackie

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Klimatyzacja
o Wi

Kontakt

o Ewa Wasowicz
ﬁ E-mail ewa.wasowicz@spatiumdg.pl

Telefon (+48) 733 250 350



