Mozliwo$¢ dofinansowania

Handel i zarzadzanie sprzedaza 6 100,00 PLN brutto

Wi 2024/2025. 6 100,00 PLN netto
ERONOMIcrNy | Numer ushugi 2024/05/14/8419/2148547 33,89 PLN brutto/h
- 33,89 PLN netto/h

Krakéw / mieszana (stacjonarna potgczona z ustuga zdalng

Uniwersytet W czasie rzeczywistym)
Ekonomiczny w & Studia podyplomowe
Krakowie

® 180h
¥k Kk ke ) 01.10.2024 do 31.07.2025

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Sprzedaz

wsparcie dla oséb indywidualnych

Sposoéb dofinansowania ) L o
wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Docelowym kandydatem na studenta kierunku studiéw podyplomowych
Handel i zarzadzanie sprzedaza jest osoba zawodowo zwigzana ze
sprzedazg i/lub handlem, poszukujgca nowej wiedzy, kompetencji i
umiejetnosci, ktérych wykorzystanie bedzie widoczne w codziennej
praktyce zawodowej. Tresci sktadajgce sie na kierunek zostaty
zaplanowane w sposéb odpowiadajacy na potrzeby przedstawicieli
réznych branz, zaréwno wytwérczych, jak i ustugowych (w tym
handlowych). Oferta jest adresowana w szczegélnosci do oséb
pracujacych w dziatach handlowych i dziatach marketingowych
przedsiebiorstw. Kierunek spetni rownoczesnie oczekiwania
przedsiebiorcéw, dla ktérych wiedza sprzedazowa jest niezbedna w
organizacji swojego biznesu i nadzorze nad pracownikami. Gwarancjg
uniwersalnosci i praktycznosci przekazywanej wiedzy jest tez dobor
wyktadowcdw, na ktérych sktadaja sie specjalisci z zakresu handlu i
marketingu, sprzedazy, merchandisingu, psychologii biznesu i prawa, w

Grupa docelowa ustugi

tym liczne grono treneréw i praktykéw.

Minimalna liczba uczestnikéw 1
Maksymalna liczba uczestnikow 35
Data zakonczenia rekrutacji 15-09-2024

mieszana (stacjonarna potaczona z ustugg zdalng w czasie

Forma prowadzenia ustugi .
rzeczywistym)

Liczba godzin ustugi 180



art. 163 ust. 1 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie

Podstawa uzyskania wpisu do BUR ) . . .
wyzszym i nauce (t.j. Dz. U. z 2023 r. poz. 742, z p6zn. zm.)

Zakres uprawnien Studia podyplomowe

Cel

Cel edukacyjny

Celem studiow jest wyksztatcenie ekspertéw w zakresie nowoczesnych metod sprzedazy, uwzgledniajgcych
wspotczesne tendencje w zarzadzaniu przedsiebiorstwem. Stanowig one odpowiedz na rosngce zapotrzebowanie
zgtaszane ze strony praktyki gospodarczej na profesjonalistéw posiadajgcych kwalifikacje i umiejetnosci dotyczace:
+ tworzenia od podstaw oraz reorganizacji dziatéw handlowych,

+ podnoszenia efektywnosci pracy handlowcow,

« wprowadzania nowoczesnych rozwigzan organizacyjnych.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidaciji
Opisane pod Programem Egzamin Test teoretyczny
Kwalifikacje
Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji
Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
Swiadectwo

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikacji?

Egzamin

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

ECTS

Program

Godzin ECT

Nazwa przedmiotu
y S



1 Organizacja i sztuka sprzedazy 10 2
2 Handel w gospodarce rynkowej 10 2
3 Wspoditczesne instrumenty marketingu 11 2
4 Zarzadzanie relacjami z klientem 14 2
5 Merchandising 10 2
6 Analiza i prognozowanie sprzedazy 14 2
7 Negocjacje handlowe i asertywnosc¢ 15 2
8 Cyfrowa transformacja w sprzedazy B2B 10 2
9 Twodrcze myslenie 10 2
0 Zarzadzanie dziatem sprzedazy — zapobieganie 15 5
stratom
11 Prawna ochrona konsumenta 10 2
12 Badania marketingowe w handlu 14 2
13 Projektowanie i organizacja stuzb sprzedazy 17 2
14 Wspotpraca z kluczowymi klientami 10 2
15 Przedmiot do wyboru 10 2
SUMA: 180 30

Symbol efektu uczenia sie dla kierunku

Opis efektéw uczenia sie

Odniesienie do charakterystyk efektéw uczenia sie P_W (WIEDZA) Absolwent zna i rozumie:

HZS_W1

w pogtebionym stopniu teorie i koncepcje oraz zaleznosci ekonomiczno—spoteczne stanowigce zaawansowang wiedze z zakresu handlu i
zarzadzania sprzedazg wtasciwg dla studiowanego kierunku studiéw podyplomowych.

P7S_WG

HZS_W2

w pogtebionym stopniu gtéwne tendencje i kierunki zmian oraz rozwoju w obszarze handlu i zarzadzania sprzedazg oraz otoczenia
gospodarczego majgcego wptyw na dziatalno$¢ organizacji funkcjonujacych na rynku.

P7S_WG

HZS_W3

w pogtebionym stopniu funkcjonowanie podmiotéw na rynku handlu i sprzedazy, transferu wiedzy i innowacji zaréwno w odniesieniu do
poziomu operacyjnego, jak i menedzerskiego, zwigzanego z funkcjonowaniem rynkéw krajowych i migdzynarodowych.

P7S_WG

HZS_wW4

w pogtebionym stopniu proces zmian zachodzgcy w handlu i zarzadzaniu sprzedazg m.in. w zakresie finanséw i inwestycji w kontekscie
ich przyczyn, przebiegu i konsekwencji.

P7S_WG

HZS_W5

w pogtebionym stopniu prawne, organizacyjne i etyczne uwarunkowania wykonywania dziatalnosci zawodowej w ramach studiowanego
kierunku studiéw podyplomowych.

P7S_WK

HZS_W6

w pogtebionym stopniu kluczowe zasady i reguty tworzenia oraz rozwoju réznych form przedsigbiorczosci w ramach dziatalnosci
handlowej i sprzedazowe;.

P7S_WK

HZS_W7

w pogtebionym stopniu zastosowanie praktyczne wiedzy z zakresu handlu i zarzadzania sprzedaza w dziatalnosci zawodowej zwigzanej z
kierunkiem studiéw podyplomowych.

P7S_WG

HZS_W8

w pogtebionym stopniu zasady ochrony wtasnosci przemystowej, intelektualnej i prawa autorskiego.

P7S_WK P_U (UMIEJETNOSCI) Absolwent potrafi:

HZS_U1

wykorzysta¢ posiadang wiedze do twérczego formutowania i rozwigzywania ztozonych oraz niestandardowych probleméw zwigzanych z
funkcjonowaniem handlu i zarzgdzania sprzedaza oraz do wdrazania innowacyjnych rozwigzan.

P7S_UW

HZS_u2

prawidtowo interpretowac i wyjasniac zjawiska oraz procesy w odniesieniu do zagadnien zwigzanych z funkcjonowaniem handlu i
zarzadzaniem sprzedaza.

P7S_UW



HZS_U3

dobiera¢ i stosowaé wtasciwe metody i narzedzia, w tym zaawansowane techniki informacyjno — komunikacyjne oraz informatyczne do
rozwigzywania pojawiajgcych sie problemoéw w zakresie realizowanego kierunku studiéw.

P7S_UW

HZS_u4

przystosowac istniejgce rozwigzania lub tworzy¢ nowe rozwigzania w odniesieniu do probleméw zwigzanych z handlem i zarzgdzaniem
sprzedaza.

P7S_UW

HZS_U5

komunikowa¢ sie na tematy zwigzane z funkcjonowaniem handlu i zarzgdzaniem sprzedazg ze zré6znicowanym kregiem odbiorcow.
P7S_UK

HZS_U6

kierowaé praca zespotu, wspétdziataé z innymi osobami w ramach prac zespotowych przyjmujac postawe lidera, motywowac i inspirowaé
cztonkdw zespotu do aktywnosci.

P7S_UO

HZS_U7

samodzielnie planowac i realizowa¢ wiasne uczenie sie przez cate zycie oraz ukierunkowywacé innych w tym zakresie.

P7S_UU P_K (KOMPETENCJE SPOLECZNE) Absolwent jest gotéw do:

HZS_K1

uznawania znaczenie wiedzy w rozwigzywaniu probleméw poznawczych i praktycznych dotyczacych zjawisk spoteczno-ekonomicznych w
obszarze handlu i zarzadzania sprzedaza.

P7S_KK

HZS_K2

wypetniania zobowigzan spotecznych oraz inspirowania i organizowania dziatalnosci na rzecz srodowiska spotecznego.

P7S_KO

HZS_K3

myslenia i dziatania w sposéb przedsiebiorczy, kreatywny, innowacyjny w zakresie handlu i zarzadzania sprzedaza.

P7S_KO

HZS_K4

krytycznej oceny posiadanej wiedzy i odbieranych tresci w szczegdlnosci z zakresu handlu i zarzadzania sprzedaza.

P7S_KK

HZS_K5

odpowiedzialnego petnienia rél zawodowych, z uwzglednieniem zmieniajgcych sie potrzeb spotecznych i organizacyjnych, w tym do
podtrzymywania odpowiedniego etosu zawodu.

P7S_KR

Objasnienia oznaczen w symbolach dotyczacych kierunku studiéw podyplomowych:

HZS- kierunek studiéw podyplomowych Handel i zarzadzanie sprzedaza

+ W - kategoria wiedzy

+ U - kategoria umiejetnosci

+ K — kategoria kompetencji spotecznych

+ 1,2, 3 i kolejne — numer efektu uczenia sie

Objasnienia oznaczen w odniesieniach do charakterystyk efektéw uczenia sie

« P — poziom Polskiej Ramy Kwalifikacji (PRK)

+ P7S - charakterystyka drugiego stopnia poziomu 7 PRK

P7U_W - charakterystyka uniwersalna (WIEDZA):

+ P7S_WG - charakterystyka drugiego stopnia (zakres i gtebia)

* P7S_WK - charakterystyka drugiego stopnia (kontekst)

P7U_U - charakterystyka uniwersalna (UMIEJETNOSCI):

+ P7S_UW - charakterystyka drugiego stopnia (wykorzystanie wiedzy)

+ P7S_UK - charakterystyka drugiego stopnia (komunikowanie sig)

+ P7S_UO - charakterystyka drugiego stopnia (organizacja pracy)

+ P7S_UU - charakterystyka drugiego stopnia (uczenie sig)

P7U_K - charakterystyka uniwersalna (KOMPETENCJE SPOLECZNE):

+ P7S_KK - charakterystyka drugiego stopnia (oceny/krytyczne podejscie)

+ P7S_KO - charakterystyka drugiego stopnia (odpowiedzialno$c¢)

+ P7S_KR - charakterystyka drugiego stopnia (rola zawodowa)



Harmonogram

Liczba przedmiotéw/zajec: 0

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
zajec zajeé rozpoczecia zakonczenia
Brak wynikéw.
Cennik

Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 6 100,00 PLN

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 6 100,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 33,89 PLN

Koszt osobogodziny netto 33,89 PLN

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

1z1

O dr Sebastian Branka

‘ ' Wyktadowca na programie Handel i zarzgdzanie sprzedaza.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Materiaty na stronie wewnetrznej Uczelni.

Warunki uczestnictwa

Ukoncozne studia wyzsze.

Liczba godzin

Forma
stacjonarna



Informacje dodatkowe

Szczegotowy opis kierunku dostepny na stronie: www.ksb.uek.krakow.pl

Warunki techniczne

Adres

ul. Rakowicka 27
31-510 Krakow

woj. matopolskie

Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Wifi

Kontakt

ﬁ E-mail lukasz.kos@uek.krakow.pl

Telefon (+48) 122 935974

tukasz Kos



