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Doradztwo w zakresie wykorzystania 13 284,00 PLN brutto
medioéw spotecznosciowych w prezentaciji 10 800,00 PLN  netto
produktéw i ustug 221,40 PLN brutto/h

Numer ustugi 2024/05/07/21381/2142506 180,00 PLN netto/h

© zdalna w czasie rzeczywistym
& Doradztwo biznesowe

® 60h

5 17.08.2025 do 23.08.2025

Informacje podstawowe

Kategoria

Grupa docelowa ustugi

Informatyka i telekomunikacja / Internet

Pracownicy dziatéw marketingu, pracownicy biurowi, kadra zarzadzajaca,

wiasciciel.
Data zakonczenia rekrutacji 15-08-2025
Forma prowadzenia ustugi zdalna w czasie rzeczywistym
Liczba godzin ustugi 60

Podstawa uzyskania wpisu do BUR

Cel

Cel biznesowy

Certyfikat systemu zarzadzania jakoscig wg. ISO 9001:2015 (PN-EN I1SO
9001:2015) - w zakresie ustug doradczych

Celem szkolenia jest podniesienie kompetenc;ji kadry zarzadzajgcej Akademii Ratownictwa Wojciecha Grzesika w
zakresie skutecznej promoc;ji szkolen i ustug poprzez media spotecznosciowe. Co najmniej 80% uczestnikow ma w
ciggu 30 dni od zakonczenia szkolenia opracowac i wdrozy¢ plan dziatan promocyjnych obejmujgcy minimum 3
platformy oraz przygotowaé zestaw angazujgcych tresci. Cel jest osiggalny dzieki praktycznej formule szkolenia i
dostosowaniu tresci do branzy ratowniczej. Realizacja celu ma zwiekszy¢é rozpoznawalnos$¢ marki, liczbe zapiséw na
szkolenia oraz zainteresowanie ofertg. Wdrozenie dziatarh ma nastgpi¢ w ciggu 2 tygodni po szkoleniu, a ich efekty
powinny by¢ widoczne w ciggu 3 miesiecy.

Efekt ustugi

1. Zwiekszenie kompetencji cyfrowych kadry zarzadzajacej — uczestnicy beda potrafili Swiadomie wykorzystywac¢ media

spotecznosciowe jako narzedzie promocji i komunikacji.



2. Opracowanie strategii obecnosci Akademii w social mediach — kazda osoba stworzy plan dziatan promocyjnych dostosowany do
oferty i odbiorcéw Akademii.

3. Umiejetnos¢ tworzenia angazujacych tresci — uczestnicy nauczg sie, jak przygotowywac skuteczne posty, grafiki i materiaty wideo
promujace produkty i ustugi.

4. Zwiekszenie widocznos$ci marki w internecie — wdrozenie dziatan po szkoleniu przetozy sie na lepszy zasieg, rozpoznawalnosc¢ i
zainteresowanie ofertg Akademii.

5. Lepsze dopasowanie komunikacji do odbiorcy — uczestnicy poznajg sposoby targetowania tresci i dziatan reklamowych do
konkretnych grup klientow.

6. Wzrost liczby zapytan i zapisow na szkolenia — dzieki lepszej prezentacji ustug w mediach spotecznosciowych zwiekszy sie
konwersja zainteresowania w realne zgtoszenia.

7. Wzmocnienie wizerunku profesjonalizmu i nowoczesnosci — spéjna i aktywna obecno$é w mediach spotecznos$ciowych bedzie
budowa¢ wiarygodno$é Akademii..

Metoda potwierdzenia osiggniecia efektu ustugi

Test

Program

1. Wprowadzenie — najwazniejsze media (Facebook, YouTube, Instagram, LinkedIn), ich rola i mozliwosci.
2. Dostosowanie przekazu do wybranej grupy spotecznej i wyznaczonych celéw.

3. Facebook jako narzedzie reklamowe.

4. Instagram jako narzedzie autoprezentaciji.

5. YouTube - jak powinien wygladac¢ dobry film reklamowy i jak go wypromowaé.

6. LinkedIn — najlepszy kanat dla profesjonalistéw.

7. Jak tworzyé kampanie wizerunkowe i informacyjne.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zaje¢: 7

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina . .
L. Prowadzacy L. . ) . Liczba godzin

zajec zajec rozpoczecia zakonczenia

Facebook

jako narzedzie tukasz Korczak 17-08-2025 08:00 16:30 08:30
reklamowe.

Instagram

jako narzedzie tukasz Korczak 18-08-2025 08:00 16:30 08:30
autoprezentaciji.

YouTube -
jak powinien
wyglada¢ dobry
film reklamowy i
jak go
wypromowag.

tukasz Korczak 19-08-2025 08:00 16:45 08:45



Przedmiot / temat
zajec

Linkedin -

najlepszy kanat
dla
profesjonalistow.

tukasz Korczak

Wprowadzenie —
najwazniejsze
media

(Facebook, tukasz Korczak

YouTube,
Instagram,
LinkedIn), ich
rola i mozliwosci.

Dostosowanie
przekazu do

wybranej grupy tukasz Korczak

spotecznej i
wyznaczonych
celéw.

Jak tworzy¢
kampanie
wizerunkowe i
informacyjne

tukasz Korczak

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Koszt ustugi brutto
Koszt ustugi netto
Koszt godziny brutto

Koszt godziny netto

Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 1

Prowadzacy

Data realizacji Godzina

rozpoczecia

20-08-2025 08:00

21-08-2025 08:00

22-08-2025 08:00

23-08-2025 08:00
Cena

13 284,00 PLN

10 800,00 PLN

221,40 PLN

180,00 PLN

Godzina
zakonczenia

16:45

16:30

16:30

16:30

Liczba godzin

08:45

08:30

08:30

08:30



1z1

o tukasz Korczak

‘ . Posiadam ponad 20 letnie doswiadczenia w sprzedazy na kazdym poziomie. Pracuje z
Handlowcami, Menadzerami, Wtascicielami Firm w zakresie usprawnienia sprzedazy, procesow
zarzadzania przedsiebiorstwami.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Webinary
Prezentacje VOD
Skrypt z instrukcja
Program szkolenia

Warunki uczestnictwa

Dostep do Internetu z zasiegiem,
Komputer, laptop

Warunki techniczne

Komputer z dostepem do Internetu z dostepem do Facebook, YouTube, Instagram, LinkedIn, z zainstalowanym pakietem Office 2007,
2010, 2013 lub 2016/365 lub réwnowaznym oraz programem Acrobat Reader. Poniewaz szkolenie prowadzone bedzie na platformie
opartej na przegladarce, wymagane jest korzystanie z ich najaktualniejszych oficjalnych wersji, takich jak Google Chrome, Mozilla Firefox,
Safari, Edge, Opera.

Szkolenie bedzie sie odbywaé za pomocg .... — przed szkoleniem Uczestnicy otrzymaja link.

Kontakt

0 Bozena Stolarczyk-Kozik

ﬁ E-mail biuro@doszkolimy.pl

Telefon (+48) 603 101 595



