
Informacje podstawowe

Cel
Cel edukacyjny
Szkolenie rozwija kompetencje kadry kierowniczej i właścicieli firm, niezbędne do skutecznego konkurowania w dobie
„nowej normalności".

Efekty uczenia się oraz kryteria weryfikacji ich osiągnięcia i Metody walidacji

Możliwość dofinansowania

Zakład
Doskonalenia
Zawodowego w
Kielcach

    

MBA w pigułce
Numer usługi 2024/03/19/9013/2100074

8 500,00 PLN brutto

8 500,00 PLN netto

170,00 PLN brutto/h

170,00 PLN netto/h

 Starachowice / stacjonarna

 Usługa szkoleniowa

 50 h

 03.10.2024 do 15.11.2024

Kategoria Biznes / Marketing

Sposób dofinansowania wsparcie dla pracodawców i ich pracowników

Grupa docelowa usługi Szkolenie skierowane dla kadry kierowniczej i właścicieli firm.

Minimalna liczba uczestników 10

Maksymalna liczba uczestników 20

Data zakończenia rekrutacji 02-10-2024

Forma prowadzenia usługi stacjonarna

Liczba godzin usługi 50

Podstawa uzyskania wpisu do BUR
Certyfikat systemu zarządzania jakością wg. ISO 9001:2015 (PN-EN ISO
9001:2015) - w zakresie usług szkoleniowych



Kwalifikacje
Kompetencje
Usługa prowadzi do nabycia kompetencji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzający uzyskanie kompetencji zawiera opis efektów uczenia się?

Dokument zawiera opis efektów uczenia się, których osiągnięcie zostało potwierdzone w wyniku przeprowadzonej
walidacji.

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, że walidacja została przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia się kryteria ich weryfikacji?

Dokument zawiera informację, że przeprowadzona walidacja została dokonana w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia się kryteria ich weryfikacji.

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwiązań zapewniających rozdzielenie procesów kształcenia i
szkolenia od walidacji?

Dokument zawiera informację, że została zachowana rozdzielność funkcji pomiędzy procesami kształcenia i szkolenia
od walidacji

Program

Efekty uczenia się Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

•wzmocnienie parametrów biznesowych
(marża/zysk/udział w rynku),
• uruchomienie pełnego potencjału ludzi
w zespole,
• zachowanie spokoju w czasach
turbulencji, w ekonomii chaosu,
• nauczenie się skutecznie zarządzać
sobą, zespołami i firmą,
• osiągnięcie wyższego poziomu
komfortu życia

Pozytywny wynik z egzaminu Test teoretyczny

Lp.                                    Blok tematyczny             liczba godzin

 1. Kreowanie wartości           7



Harmonogram
Liczba przedmiotów/zajęć: 12

 2. Marketing           7

 3. Dostarczenie wartości           7

 4. Ludzki umysł           7

 5. Praca ze sobą i innymi           7

 6. Analizowanie systemów           7

 7. Doskonalenie systemów           8

Przedmiot / temat
zajęć

Prowadzący
Data realizacji
zajęć

Godzina
rozpoczęcia

Godzina
zakończenia

Liczba godzin

1 z 12  Kreowanie
wartości

Renata
Kozłowska

03-10-2024 08:00 15:00 07:00

2 z 12  Marketing
Renata
Kozłowska

03-10-2024 15:00 16:00 01:00

3 z 12  Marketing
Renata
Kozłowska

04-10-2024 08:00 14:00 06:00

4 z 12

Dostarczenie
wartości

Renata
Kozłowska

04-10-2024 14:00 16:00 02:00



Cennik
Cennik

Przedmiot / temat
zajęć

Prowadzący
Data realizacji
zajęć

Godzina
rozpoczęcia

Godzina
zakończenia

Liczba godzin

5 z 12

Dostarczenie
wartości

Krzysztof
Sarnecki

24-10-2024 08:00 13:00 05:00

6 z 12  Ludzki
umysł

Krzysztof
Sarnecki

24-10-2024 13:00 16:00 03:00

7 z 12  Ludzki
umysł

Krzysztof
Sarnecki

25-10-2024 08:00 12:00 04:00

8 z 12  Praca ze
sobą i innymi

Krzysztof
Sarnecki

25-10-2024 12:00 16:00 04:00

9 z 12  Praca ze
sobą i innymi

Renata
Kozłowska

14-11-2024 08:00 11:00 03:00

10 z 12

Analizowanie
systemów

Renata
Kozłowska

14-11-2024 11:00 17:00 06:00

11 z 12

Analizowanie
systemów

Renata
Kozłowska

15-11-2024 08:00 09:00 01:00

12 z 12

Doskonalenie
systemów

Renata
Kozłowska

15-11-2024 09:00 17:00 08:00

Rodzaj ceny Cena

Koszt przypadający na 1 uczestnika brutto 8 500,00 PLN

Koszt przypadający na 1 uczestnika netto 8 500,00 PLN

Koszt osobogodziny brutto 170,00 PLN

Koszt osobogodziny netto 170,00 PLN



Prowadzący
Liczba prowadzących: 2


1 z 2

Krzysztof Sarnecki

Przedsiębiorca, konsultant strategiczny, zawodowy negocjator i trener biznesu. Ekspert w dziedzinie
marketingu, sprzedaży i efektywnego zarządzania.


2 z 2

Renata Kozłowska

Menedżer praktyk z 25 letnim doświadczeniem. Sprzedaż, marketing strategiczny i zarządzanie to
obszary jej specjalizacji

Informacje dodatkowe
Informacje o materiałach dla uczestników usługi

zeszyt
długopis
skrypt

Warunki uczestnictwa
ukończone 18 lat

Informacje dodatkowe

Absolwent kursu otrzymuje zaświadczenie o ukończeniu kursu " MBA w pigułce"

Budynek  posiada odpowiednią infrastrukturę, w tym sale wykładowe wyposażone w miejsca siedzące i stoliki, sprzęt audiowizualny,
flipchart.

Adres
ul. Eugeniusza Kwiatkowskiego 4

27-200 Starachowice

woj. świętokrzyskie

Zajęcia odbędą się w sali szkoleniowej wyposażonej w rzutnik.

Udogodnienia w miejscu realizacji usługi
Klimatyzacja

Laboratorium komputerowe

Udogodnienia dla osób ze szczególnymi potrzebami



Kontakt


Iwona Sitek

E-mail starachowice-kursy@zdz.kielce.pl

Telefon (+48) 412 743 691


