Prawo w sprzedazy - prawny niezbednik 2 189,40 PLN brutto

handlowca - ustuga zdalna 1780,00 PLN netto

®

&

Fundacia EdukaciiPrawnej  NUMer ustugi 2024/02/09/30533/2068935 273,68 PLN brutto/h
222,50 PLN netto/h

mieszana (zdalna potgczona z ustugg zdalng w czasie
Fundacja Edukacji rzeczywistym)

Prawnej & Ustuga szkoleniowa

3k ke k O 8h
8 22.05.2024 do 22.05.2024

Informacje podstawowe

Kategoria Prawo i administracja / Prawo pozostate

Ustuga dedykowana dla:

e przedstawicieli handlowych
. e agentow,
Grupa docelowa ustugi Ve
¢ key account manageréw
e sales manageréw

e 0s6b prowadzacych dziatalno$¢ gospodarczg w zakresie handlu i

ustug
Minimalna liczba uczestnikéw 6
Maksymalna liczba uczestnikow 16
Data zakornczenia rekrutacji 20-05-2024
Forma prowadzenia ustugi mieszana (zdalna potgczona z ustugg zdalng w czasie rzeczywistym)
Liczba godzin ustugi 8

Cel

Cel edukacyjny

Ustuga "Prawo w sprzedazy - prawny niezbednik handlowca - ustuga zdalna" pogtebig wiedze z zakresu prawa cywilnego,
handlowego i gospodarczego w zakresie niezbednym do swiadomego i skutecznego prowadzenia rozméw handlowych
oraz zawierania umow.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji



Efekty uczenia sie

Kryteria weryfikacji

Potrafi prowadzi¢ rozmowy handlowe i

Metoda walidacji

o Wywiad swobodny
Swiadomie i skutecznie zawiera umowy zawierac umowy.
i prowadzi rozmowy handlowe
wykorzystujac wiedze z zakresu prawa Wykorzystuje wiedze z zakresu prawa
cywilnego, handlowego i il handl :
gospodarczego cywilnego, handlowego i ' Wywiad swobodny
: gospodarczego do prowadzenia
rozméw handlowych.
Identyfikuje techniki zawierania uméw Zna technologie umozliwiajace .
> . . ) ., Wywiad swobodny
na odlegtosé zawieranie umow na odlegtosé.
Identyfikuje prawa i obowigzki stron Charakteryzuje prawa i obowiazki stron Wywiad swobodny

umowy sprzedazy i dostawy. umowy sprzedazy i dostawy.

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetenciji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
Tak

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikac;ji?

Tak

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidacji?

Tak

Program

Dzien 1:
1. Czy ten kontrahent jest wiarygodny? Jak to ocenié i nie wydaé na to ani ztotowki.

Podczas tej czes$ci warsztatu dowiesz sig, w jaki sposob sprawdzi¢, czy potencjalny kontrahent jest wiarygodny, czy posiada majatek, czy
ma dtugi, jak zabezpieczy¢ sie przed oszustem. Jak pozna¢ informacje na temat standingu finansowego przysztego kontrahenta i to
wszystko bez potrzeby zakupu ptatnych raportéw i analiz.

2. Osobiscie, czy przez petnomocnika? Kto moze reprezentowac kontrahenta, na jakich zasadach i dlaczego, to nie zawsze jest takie
proste.



Podczas tej czes$ci warsztatu dowiesz sie jakie sg zasady reprezentacji poszczegélnych kategorii podmiotéw funkcjonujgcych na rynku.
Na co zwrdci¢ uwage, gdy kontrahenta reprezentuje petnomocnik? Czy zawsze potrzebny jest odrebny dokument petnomocnictwa i czym
rézni sie petnomocnictwo od prokury.

3. W jaki sposob i w jakiej formie najlepiej zawrze¢ umowe?

Podczas tej czes$ci warsztatu dowiesz sie mnéstwa przydatnych rzeczy o trybach i formach zawierania uméw , a takze prawnych
uwarunkowaniach zwigzanych z r6znymi sytuacjami, w ktérych umowy sa zawierane. W jaki spos6b zawrze¢ umowe na odlegtos¢? W jaki
sposo6b wykorzysta¢ nowe technologie w procesie zawierania uméw? Czy twoja firma ma dodatkowe obowigzki zawierajgc umowe z
konsumentem lub jednoosobowym przedsiebiorca? Czy kontrahent moze rozwigza¢ umowe, ktérg zawart pod wptywem btedu? Na
wszystkie te pytania odpowiemy podczas tej sesji warsztatowe;.

4. Jak napisa¢ dobrag umowe lub jak ja zweryfikowaé, jesli napisat ja kto inny. Wybrane zagadnienia z zakresu zasad tworzenia,
redagowania i wyktadni umoéw.

W ramach tej czesci warsztatu dowiesz sig, w jaki sposéb napisa¢ dobrg umowe, jak analizowac tres¢ projektu umowy przygotowanego
przez kontrahenta, na co zwrdéci¢ uwage, na jakiego rodzaju przepisy i normy prawne lepiej uwazaé. Poznasz réwniez zasady interpretacji
postanowiert umownych i dowiesz sie co poza zapisami umowy wigze strony, ktére jg podpisaty.

5. Prawne i faktyczne formy zabezpieczenia prawidtowej realizacji zobowigzan umownych - czyli co zrobit zeby kontrahent miat
motywacje do wykonania umowy.

Podczas tej czesci warsztatu dowiesz sie mnostwa przydatnych rzeczy o zabezpieczeniach zobowigzan umownych i to zaréwno tych
pienieznych (weksel in blanco, poreczenie cywilne, gwarancja bankowa i ubezpieczeniowa), jak i niepienigznych (kara umowna, sankcyjne
odstgpienie od umowy, zadatek, kaucja gwarancyjna, wykonanie zastepcze). Z jakich zabezpieczert mozesz skorzystac, jak dobraé
odpowiednie zabezpieczenie do konkretnej sytuaciji, ile kosztujg te zabezpieczenia i na co pozwalaja.

6. Umowy sprzedazy i umowy dostawy bez tajemnic.

W ramach tej czesci warsztatu dowiesz sig, jakie sg prawa i obowigzki stron umowy sprzedazy i dostawy, jakie dodatkowe postanowienia
moga zalez¢ sie w tego rodzaju umowach, na co warto zwréci¢ uwage zawierajgc tego rodzaju umowe i czego unikaé. Poznasz réwniez te
postanowienia umowy sprzedazy i dostawy, na ktérych tle najczesciej dochodzi do sporéw miedzy stronami.

7. Tre$é umowy, a jej pozniejsza realizacja — putapki i btedy.

Co zrobi¢ jesli kontrahent nie wywigzuje sie z zawartej umowy? Dlaczego wadliwie skonstruowana umowa moze by¢ przyczyng sporéw?
Jak istnienie zabezpieczen faktycznych i prawnych wptywa na realizacje umowy? Na wszystkie te pytania odpowiemy podczas tej sesji
warsztatowe;j.

8. Nieuczciwa konkurencja - co to takiego i co za nig grozi.

Podczas tej czes$ci warsztatu dowiesz sie mnostwa przydatnych rzeczy o nieuczciwej konkurencji w réznych jej formach. Ktére informacje
pochodzace od kontrahenta podlegajg szczegdlnej ochronie, jako tajemnica przedsigbiorstwa. W jaki spos6b moge reklamowa¢ swoja
firme i jej produkty. Czy moge rozpowszechnia¢ informacje o moim konkurencie. Na czym polega niedozwolone nasladownictwo
produktéw i co to takiego ,ktusownictwo pracownicze ”. Wreszcie dowiesz sie co grozi tobie i twojej firmie w przypadku popetnienia czynu
nieuczciwej konkurenciji.

9. Niedozwolone porozumienia ograniczajace konkurencje.

W ramach tej czesci warsztatu dowiesz sig, czym sg niedozwolone porozumienia ograniczajgce konkurencje, czym charakteryzuja sie
porozumienia horyzontalne i wertykalne. Poznasz réwniez ryzyka zwigzane z zawieraniem tego rodzaju porozumien.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zajeé: 9



Przedmiot / temat

zajec

X)) 1. Czy ten

kontrahent jest
wiarygodny? Jak
to ocenié i nie
wydac¢ na to ani
ztotowki.

2.
Osobiscie, czy
przez
petnomocnika?
Kto moze
reprezentowac
kontrahenta, na
jakich zasadach i
dlaczego, to nie
zawsze jest takie
proste.

3. W jaki
sposob i w jakiej
formie najlepiej
zawrze¢ umowe?

4. Jak
napisac dobra
umowe lub jak ja
zweryfikowagé,
jesli napisat ja
kto inny. Wybrane
zagadnienia z
zakresu zasad
tworzenia,
redagowania i
wyktadni umow.

5. Prawne i
faktyczne formy
zabezpieczenia
prawidtowej
realizacji
zobowigzan
umownych -
czyli co zrobit
zeby kontrahent
miat motywacje
do wykonania
umowy.

6. Umowy

sprzedazy i
umowy dostawy
bez tajemnic.

Prowadzacy

Grzegorz
Dudczak

Grzegorz
Dudczak

Grzegorz
Dudczak

Grzegorz
Dudczak

Grzegorz
Dudczak

Grzegorz
Dudczak

Data realizacji
zajeé

22-05-2024

22-05-2024

22-05-2024

22-05-2024

22-05-2024

22-05-2024

Godzina
rozpoczecia

09:00

10:00

11:00

11:30

12:00

12:30

Godzina
zakonczenia

10:00

11:00

11:30

12:00

12:30

13:00

Liczba godzin

01:00

01:00

00:30

00:30

00:30

00:30



Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina

. Prowadzacy L, . ; . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakorczenia
7. Tresé
umowy, a jej
. Grzegorz
pozniejsza 22-05-2024 13:00 13:30 00:30
L Dudczak
realizacja —
putapki i btedy.
8.
Nieuczciwa
i Grzegorz
konkurencja - co 22-05-2024 13:30 14:30 01:00
i ! Dudczak
to takiego i co za
nig grozi.
9.
Niedozwolone
. Grzegorz
porozumienia 22-05-2024 14:30 15:00 00:30
L Dudczak
ograniczajace
konkurencje.
Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 2 189,40 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 1780,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 273,68 PLN
Koszt osobogodziny netto 222,50 PLN

Liczba prowadzacych: 1

121

o Grzegorz Dudczak

‘ ' Radca prawny, partner Philips & Garnuszewski Spoétka Partnerska Radcéw Prawnych z siedzibg w
Poznaniu. Fundator i cztonek zarzagdu Fundacji Edukacji Prawnej. Autor szkolen z zakresu prawa
cywilnego, gospodarczego, handlowego oraz prawa wtasnosci intelektualnej. Absolwent Kirkpatrick
Four Levels® Evaluation Certification Program.



Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Uczestnik otrzyma materiaty szkoleniowe w formacie pdf takie jak prezentacja, case study oraz ¢wiczenia praktyczne.

Informacje dodatkowe

Ustuga realizowana bedzie w godzinach od 9.00 do 15.00.

Ustuga zostanie przeprowadzona w wymiarze 8 godzin dydaktycznych (45 min) co daje 6 godzin zegarowych (60 min).

Warunki techniczne

TABELA MINIMALNYCH WYMOGOW SPRZETOWYCH DLA UCZESTNIKA SZKOLENIA

L
p Wymagany parametr Opis parametru
Platforma /rodzaj komunikatora, za posrednictwem ktérego prowadzona bedzie ustuga -
1 w przypadku ustug doradczych dopuszcza sie mozliwos¢ korzystania z komunikatoréw  Platforma wspierajgca szkolenie: Microsoft
dostepnych rynkowo, umozliwiajgcych kontakt face to face, przy zapewnieniu rozwigzann Teams
umozliwiajagcych monitoring realizowanej ustugi
1. Komputer/laptop: Procesor Intel Core i3
5gen, 2,3GHz, 8 GB RAM, HDD 300 MB
2 Minimalne wymagania sprzetowe, jakie musi spetnia¢ komputer Uczestnika lub inne 2. Tablet: 3. GB RAM
urzadzenie do zdalnej komunikacji 3. Kamera internetowa 360p
4. Mikrofon
5. Gtosniki ew. stuchawki
1. State tacze internetowe w dowolnej
technologii — $wiattowdd, GSM, Internet
3 Minimalne wymagania dotyczgce parametréw tgcza sieciowego, jakim musi dysponowac kablowy,
Uczestnik 2. Min. 10 Mb/s download, 10 Mb/s upload
per uzytkownik
System operacyjny Windows 7/8/10 w
przypadku PC/laptopéw, Android w wersji
4 Niezbedne oprogramowanie umozliwiajgce Uczestnikom dostep do prezentowanych 5.0 w przypadku tabletow,

tresci i materiaiow 1. Przegladarka stron internetowych:

Mozilla Firefox (+ Flash dla Win 7/9) lub
Chrome lub Edge lub Opera.

Link umozliwiajacy udziat w

s T . . . spotkaniu/szkoleniu bedzie dostgpny dla

5 Okres waznosci linku umozliwiajgcego uczestnictwo w spotkaniu on-line P IU/_ z I%J e_ “ _ep y
zgtoszonej uczestniczki w okresie

zaplanowanym na spotkanie/szkolenie



Kontakt

ﬁ E-mail klisowska@edukacjaprawna.pl

Telefon (+48) 793 792 883

Marta Klisowska



