Mozliwo$¢ dofinansowania

Strategiczne zarzadzanie kategorig 4 095,90 PLN brutto

zakupowa IT/IS 3330,00 PLN netto
255,99 PLN brutto/h

208,13 PLN netto/h

Numer ustugi 2024/02/08/12412/2068098

© Krakow / stacjonarna
Eveneum Sp. z 0.0.

& Ustuga szkoleniowa
Sp.K.

® 16h
Kok Kk ok 59 23.05.2024 do 24.05.2024

Informacje podstawowe

Kategoria Biznes / Zarzadzanie przedsigbiorstwem

Sposoéb dofinansowania wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Szkolenie dedykowane pracownikom dziatéw : zakupy i IT,
Grupa docelowa ustugi odpowiedzialnym za pozyskiwanie i utrzymywanie relacji z dostawcami z
sektora teleinformatycznego.

Minimalna liczba uczestnikow 4
Maksymalna liczba uczestnikéw 12

Forma prowadzenia ustugi stacjonarna
Liczba godzin ustugi 16

Znak Jakosci Matopolskich Standardéw Ustug Edukacyjno-Szkoleniowych

Podstawa uzyskania wpisu do BUR (MSUES) - wersja 2.0

Cel

Cel edukacyjny

Przyblizenie aktualnych trendéw rozwoju systemow teleinformatycznych. Nauka budowania kompleksowej strategii dla
kategorii IT/IS oraz planu jej realizacji. Przyblizenie pojecia ryzyka i metod ograniczania ryzyka w zakupach
technologicznych. Nauka skutecznego komunikowania strategii wewnatrz organizaciji.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji



Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

Na podstawie zdobytej wiedzy i ¢wiczen

W ramach szkolenia uczestnicy k
praktycznych uczestnicy stworza

ugruntujg swoja wiedze z zagadnien

otowe strategie dla wybranych Test teoretyczn
niezbednych w efektywnym zarzadzaniu g N g. y . y' yezny
L S . kategorii IT/IS i zaprezentuja je przed
kategorig i relacjami z dostawcami grupa

Cel biznesowy

Przyblizenie aktualnych trendéw rozwoju systeméw teleinformatycznych. Nauka budowania kompleksowej strategii dla
kategorii IT/IS oraz planu jej realizacji. Przyblizenie pojecia ryzyka i metod ograniczania ryzyka w zakupach
technologicznych. Nauka skutecznego komunikowania strategii wewnatrz organizacji.

Efekt ustugi

Szkolenie pozwoli na gruntowna analize dotychczasowego podejscia do zakupéw teleinformatycznych w organizacji. Na podstawie
zdobytej wiedzy i éwiczen praktycznych uczestnicy stworzg gotowe strategie dla wybranych kategorii IT/IS i zaprezentujg je

przed grupa. W ramach szkolenia uczestnicy ugruntujg swoja wiedze z zagadnien niezbednych w efektywnym zarzadzaniu kategoria i
relacjami z dostawcami.

Metoda potwierdzenia osiagniecia efektu ustugi

Ankieta

Kwalifikacje

Kompetencje

Ustuga prowadzi do nabycia kompetenciji.

Warunki uznania kompetencji

Pytanie 1. Czy dokument potwierdzajgcy uzyskanie kompetencji zawiera opis efektéw uczenia sie?
Tak

Pytanie 2. Czy dokument potwierdza, ze walidacja zostata przeprowadzona w oparciu o zdefiniowane w efektach
uczenia sie kryteria ich weryfikacji?

Tak

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza zastosowanie rozwigzan zapewniajacych rozdzielenie proceséw ksztatcenia i
szkolenia od walidac;ji?

Tak

Program

e Zmiany i mega trendy na rynku zakupow IT
¢ |dentyfikacja strategicznych obszaréw IT / IS dla naszej organizacji
e Pie¢ krokow procesu tworzenia skutecznej strategii pozyskiwania



¢ Narzedzia i metody wyboru najlepszych strategii
e Skuteczne planowanie zakupéw IT- wptyw na dtugoterminowe strategie firmy
e Jak skutecznie komunikowac strategie w organizacji by zostata przyjeta i wdrozona
e |dentyfikacja i zarzadzanie wtasciwymi interesariuszami w organizacji
* Potrzeby a wymagania (zarzadzanie oczekiwaniami klientow wewnetrznych i interesariuszy)
e Wewnetrzna analiza RFI — dobér kryteriow wyboru partnera zewnetrznego
e Wybdr wskaznikéw KPI i SLA dla strategii zakupowej
e Prawidtowe okreslenie istoty i celu TCO w IT/IS
¢ Analiza sit konkurencyjnych w segmencie rynkowym IT/IS
¢ Metody segmentac;ji klientéw i dostawcow — przenikanie sie macierzy tych segmentac;ji i wnioski do strategii
¢ Relacje z dostawcag monopolistycznym
¢ Rola Proof of Concept w podejmowaniu decyzji zakupowych
e Wizja i przyszty stan kategorii
¢ Planowanie strategii firmy i dtugoterminowe relacje z dostawcami
¢ Plan wyjscia, plan ciggtosci dziatania, plan zarzadzania ryzykiem
e Zarzadzanie realizacjg zadan (dziat IT vs. dziat zakupéw)
¢ Rodzaje umoéw najczesciej stosowanych w ramach zakupdéw
teleinformatycznych( time& material, fixed price performance based contract)
¢ Raportowanie oszczednosci, KPl i SLA
¢ Punkt widzenia dostawcy: najczestsze btedy przy zakupie produktéw i ustug teleinformatycznych

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zaje¢: 0

Przedmiot / temat Data realizacji Godzina Godzina
Prowadzacy

" L, . 3 . Liczba godzin
zajeé zajeé rozpoczecia zakorczenia

Brak wynikéw.

Cennik

Cennik
Rodzaj ceny Cena
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto 4 095,90 PLN
Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto 3330,00 PLN
Koszt osobogodziny brutto 255,99 PLN
Koszt osobogodziny netto 208,13 PLN

Prowadzgcy

Liczba prowadzacych: 0



Brak wynikow.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Metodologia wykorzystywana w trakcie warsztatu oparta jest na najlepszych praktykach zakupowych stosowanych przez firmy z
listy Fortune 500. Kazdy uczestnik wdrozy je dla swojego portfolio!

Adres

Krakéw
Krakéw

woj. matopolskie

Kontakt

o Szymon Tochowicz

ﬁ E-mail szymon.tochowicz@eveneum.com

Telefon (+48) 533 439 393



