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Referencje

W okresie od marca do czerwca 2014 Gdariska Akademia Umiejetnosci
Menedzerskich przeprowadzita w naszej firmie, dla catego dziatu sprzedazy, cykl szkolen
~Akademia Sprzedazy-Skuteczny handlowiec” ( 22 dni) w skfad, ktérego wchodzity
nastepujace szkolenia:

e Skuteczna sprzedaz doradcza 6 dni
¢ Zdobywanie klientow- 4 dni

e Perswazja w sprzedazy- 4 dni

e  Trudny klient — 4 dni

e Negocjacje handlowe- 4 dni

Celem tego projektu byto nauczyé pracownikdw jak poprzez doradzanie klientowi
sprzedawac wiecej niz konkurencja. Szkolenia poprzedzita gruntowna analiza potrzeb (
praca z handlowcami, wywiady, analiza dokumentéw) Szkolenia prowadzone przez treneréw
GAUM byty dopasowane do specyfiki branzy, opieraty sie na praktycznych éwiczeniach, ktére
pozwalaty nauczyC sie niezbednych umiejetnosci do skutecznej sprzedazy. Profesjonalne
szkolenia opieraly sie na aktywnych ¢wiczeniach, dzieki ktérym uczestnicy mogli nauczy¢ sie
nowych umiejetnosci pozwalajacych podnies¢ skutecznosé sprzedazy jednoczesnie dbajac o
wysoka marze firmy. Trenerzy GAUM byli bardzo zaangazowani w swojg prace, co
przektadato sie na aktywnosc¢ uczestnikow i ich rozwdj w umiejetnosciach sprzedazowych.

Polecamy szkolenia Gdariskiej Akademii Umiejetnosci Menedzerskich wszystkim firmom,
ktére mysla o szybkim rozwoju i podniesieniu wynikéw sprzedazy.
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