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Dawid Wolski, Wiasciciel
KoliberMedia Dawid Wolski
Matopanewska 1/6 54-212 Wroctaw

Poswiadczenie wykonania innowacyjnej ustugi
doradczej

Niniejszym informuje, iz Grupa Wspierania Biznesu sp. z 0.0. z siedzibg we
Wroctawiu w okresie lipca — sierpnia 2018 roku. zrealizowata innowacyjng ustuge
doradcza pod tytutem ,Strategia rozwoju firmy KoliberMedia Dawid Wolski do 2022
roku wraz ze strategig marketingowa na lata 2018 — 2019”. Osoba odpowiedzialng za
wykonanie catosci ustugi doradczej byt Pan dr Kamil Bromski (Trener biznesu
zatrudniony w Grupie Wspierania Biznesu), posiadajacy wysokie kwalifikacje i
doswiadczenie w doradztwie strategicznym i komercjalizacji innowacji. Doradztwo
zostato wykonane bardzo profesjonalnie 1 przyczynito sie do wzrostu
konkurencyjnosci i innowacyjnosci przedsiebiorstwa. Ustuga polegata na petnym
wsparciu firmy w zakresie komercjalizacji nowych aplikacji mobilnych, bedacych w
planach oferty Koliber Media, w tym ich sprzedazy, promocji na rynku, odpowiednim
dostosowaniu funkcjonalnosci aplikacji do zapotrzebowania klientdw.

Zakres Strategii rozwoju i w jej ramach strategii marketingowej obejmowat:

I. Geneza i koncepcja firmy (Zagadnienia: Koncepcja i obszar dziatalnoéci,
oferta ustug doradczych i eksperckich, Perspektywy i mozliwodci rozwoju oferty,
Potencjat firmy i partneréw w realizacji Strategii);

II. Analiza docelowych Kklientow dla firmy na obszarze wojewddztwa
dolno$laskiego i catej Polski (Zagadnienia: segmentacja i charakterystyka giéwnych
grup docelowych ustug spétki, analiza najpopularniejszych i najbardziej pozadanych
ustug IT, analiza konkurencji na obszarze woj. doino$laskiego);

III. Cel gtéwny i cele strategiczne dla rozwoju firmy | wdrozenia oferty
(Zagadnienia: Analiza SWOT dla spétki, Cel giéwny i cele strategiczne, Gléwne
problemy i potencjaine ryzyka (zagrozenia) oraz moziiwosci ich eliminowania);
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IV. Strategia marketingowa i innowacje marketingowe. Dzialania sprzedazowe
i marketingowe (Zagadnienia: Wykaz nowych ustug (tworzenie aplikacji mobilnych),
kanaty sprzedazowe i metody dotarcia do klientéw, Koncepcja marketingu i promocji
produktow / ustug bedacych w ofercie spéitki, dziatania promocyjne KoliberMedia,
najlepsze techniki sprzedazy w Internecie, aktywnoé¢ w mediach spot.,
harmonogram strategii);

V. Harmonogram rzeczowo - finansowy dla rozwoju firmy (Zagadnienia: Etapy
realizacji projektu rozwoju firmy i wdrozenia projektu, Potencjalne koszty z tytulu
dziatalnosci KoliberMedia, Stan przygotowan do realizacji przedsiewziecia. Obecne i
przyszte naktady inwestycyjne, harmonogram finansowy do 2022 roku).

Powyzszy dokument zostat przygotowany w oparciu o doradztwo, ktére objeto
pracg z Grupg Wspierania Biznesu sp. z 0.0. oraz nastepujgce warsztaty w Osobie dr
Kamila Bromskiego:

a) audyt firmy i jego potencjatu,

b) analiza SWOT;

¢) diagram celéw w perspektywie 2018 — 2022,

d) diagram problemdw i analiza ryzyka w 2018 — 2022,

e) model zarzadzania projektami i system realizacji marketingu w
KoliberMedia.

Ustuga objeta liczbe godzin doradczych niezbednych na przygotowanie
przedmiotu ustugi w wysokosci 275h (w tym ok. 125h na komponent marketingowy).

ol D



