Lublin 10.01.2013

Referencje

Firma Vet Agro pragnie ztozy¢ podziekowania Gdariskiej Akademii Umiejetnosci
Menedzerskich za cykl szkoleri w ramach Akademii Sprzedazy - System Biznes Know-How ©.

Szkolenie ,Skuteczne techniki sprzedazy” prowadzone przez Magdalene Suppan oraz
»Magnetyczna prezentacja sprzedazowa” prowadzona przez Josepha Wera przyniosty nam
wymierne efekty w zwigkszonejilosci sprzedanych produktéw jak i nowych klientéw.

Trenerzy Gdanskiej Akademii Umiejetnoici Menedzerskich to nie tylko dobrzy
trenerzy umiejetnosci handlowych , ale przede wszystkim doéwiadczeni praktycy biznesu co
wptywa na wysoka jako$é prowadzonych szkolen.

Zajecia byly prowadzone z pasj3, w sposéb warsztatowy, aby w krotkim czasie
nauczy¢ naszych pracownikéw konkretnych umiejetnoéci niezbednych w pracy nowoczesnej
firmy.

Umiejetnosci, ktérych uczyli si¢ nasi handlowcy i menedzerowie w tatwy sposob
zostaly zastosowane w codziennej pracy w rynku i przyniosty wymierne korzysci finansowe

firmie.

Planujemy dalszg wspétprace z Gdarskg Akademia Umiejetnosci Menedzerskich.
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