Mozliwo$¢ dofinansowania

(Certified Fundraiser) - zostan 14000,00 PLN netto

ﬁ Zawodowy Kurs Fundraisera CFR15 14 000,00 PLN brutto

w Numer ustugi 2024/04/26/135482/2136511

Warszawa / mieszana (stacjonarna potaczona z ustuga
zdalng w czasie rzeczywistym)

POLSKIE
STOWARZYSZENIE

FUNDRAISINGU & Ustuga szkoleniowa

h
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£ 03.06.2024 do 08.10.2024

Informacje podstawowe

Kategoria

Sposoéb dofinansowania

Grupa docelowa ustugi

Minimalna liczba uczestnikow

Maksymalna liczba uczestnikow

Data zakonczenia rekrutacji

Forma prowadzenia ustugi

Liczba godzin ustugi

profesjonalnym posrednikiem dobra 250,00 PLN  brutto/h

250,00 PLN netto/h

Inne / Edukacja

wsparcie dla oséb indywidualnych
wsparcie dla pracodawcoéw i ich pracownikéw

Fundraising to dynamicznie rozwijajgca sie dyscyplina. Obecnie dotyczy
wielu organizacji pozarzadowych, ale takze instytucji zajmujacych sie
kulturg, badaniami medycznymi, szkolnictwem, opiekag zdrowotng i
spoteczng, srodowiskiem lub pomocg humanitarng.W kontekscie
malejgcego finansowania publicznego pozyskiwanie funduszy jest nie
tylko zbiorem metod i narzedzi operacyjnych, ale takze niezbednym
ogniwem w strategii rozwoju tych organizac;ji.

Dla kogo przeznaczone jest kurs CFR?

- dla poczatkujagcych, jak i doswiadczonych fundraiseréw,

- dla wszystkich dziataczy trzeciego sektora i spotecznikdw,

- dla zarzadow i dziatéw marketingu fundacji i stowarzyszen,

- dla wszystkich, ktérzy myslg o przebranzowieniu sie,

— dla oséb, ktére chcg zapoznaé sie z nowa, dynamicznie rozwijajaca sie
dziedzing zycia spotecznego.

02-06-2024

mieszana (stacjonarna potaczona z ustugg zdalng w czasie
rzeczywistym)
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Podstawa uzyskania wpisu do BUR Znak Jakosci TGLS Quality Alliance

Cel

Cel edukacyjny

Absolwent bedzie przygotowany do samodzielnego planowania, realizowania i rozliczania kampanii fundraisingowych
oraz do prowadzenia fundraisingu dla organizacji w sposdéb ciggty. Bedzie potrafit ustalaé cele fundraisingowe, dobiera¢
do ich realizacji odpowiednie metody a takze raportowac¢ postepy i wspoétpracowac z zespotem w celu poprawienia
perspektyw finansowych instytucji. Absolwent pozna réwniez metody komunikowania wynikéw na zewnatrz, za
posrednictwem medidéw spotecznosciowych.

Efekty uczenia sie oraz kryteria weryfikacji ich osiggniecia i Metody walidacji

Efekty uczenia sie Kryteria weryfikacji Metoda walidacji

1. Zarzadzania organizacjq i jej

otoczeniem.
2. Planowania strategicznego i Kryterium weryfikacji jest zdany
budowania relacjji, egzamin po zakonczeniu kursu oraz
. . i X . K K Test teoretyczny
3. Narzedzi i metod pozyskiwania przeprowadzenie zbiorki na dziatania
funduszy, organizac;ji.

4. Komunikacji i wizerunku z
darczyncami.

Cel biznesowy

Cel biznesowy polega na zdobyciu kompetencji, dzieki ktérym absolwenci szkolenia bedg w stanie zaprojektowaé
dziatania fundraisingowe oraz kampanie crowdfundingowe przynoszgce mierzalne zyski. Pierwsza kampania zostaje
uruchomiona juz w trakcie trwania kursu, co pozwala uzyskiwaé organizacji realne przychody juz w czasie szkolenia.
Osoba lub organizacja inwestujgca w ten kurs uzyska, w przypadku aktywnego w nim uczestnictwa, wartosciowe i
cenione na rynku pracy umiejetnosci ktore bedg mogty zosta¢ wykorzystane po zakornczeniu kursu, a wiec okoto pot roku
od daty jego rozpoczecia. Kurs korficzy sie egzaminem, ktérego zaliczenia uprawnia do otrzymania Polskiego Certyfikatu
Fundraisera.

Efekt ustugi

Certified Fundraiser to kurs oparty na standardach miedzynarodowych, opracowany dla potrzeb profesjonalnego i efektywnego
ksztatcenia fundraiseréw. To 5-miesieczne szkolenie zawodowe, odpowiadajgce aktualnym potrzebom organizacji pozarzadowych. Wsréd
absolwentéw CFR mozna znalez¢ cztonkdw, treneréw, konsultantéw, a nawet osoby wchodzace w sktad Zarzadu Polskiego
Stowarzyszenia Fundraisingu.

Czego nauczysz sie dzieki Zawodowemu Kursowi Fundraisera CFR?

e Zarzadzania organizacja i jej otoczeniem,

¢ Planowania strategicznego i budowania relacji,
e Narzedzi i metod pozyskiwania funduszy,

e Komunikacji i wizerunku z darczyficami.

To nie wszystko! Uczestnicy podczas kursu CFR15 otrzymujg indywidualne wsparcie od trenera, z ktérym omawiane sg szczegéty
planowanej kampanii fundraisingowej. Oznacza to, ze po szkoleniu Zawodowy Fundraiser nie bgdzie miat watpliwosci, jak efektywnie
przeprowadza¢ kampanie fundraisingowe dopasowane do potrzeb wtasnej organizacji. Pierwszg z nich uruchomi juz w czasie trwania



kursu, a jej celem bedzie zebranie przynajmniej rownowartosci ceny kursu. Z naszego doswiadczenia wynika, ze kursanci sg w stanie
uzyskac wielokrotnosc¢ tej kwoty.

Nasz Zawodowy Kurs Fundraisera CFR zostat uznany przez European Fundraising Association EFA jako zgodny z wymaganymi

przez te organizacje najwyzszymi standardami w dziedzinie szkolen z fundraisingu. Certyfikat ten jest szeroko rozpoznawalnym w naszej
branzy gwarantem jakosci wiedzy, jaka przekazujemy na naszym kursie. Tym samym ukonczenie tego szkolenia pozwala na posiadanie
kwalifikacji potwierdzonych miedzynarodowo respektowanym certyfikatem.

Metoda potwierdzenia osiagniecia efektu ustugi

Zawodowy Kurs Fundraisera konczy sie egzaminem, ktérego zaliczenia uprawnia do otrzymania Polskiego Certyfikatu Fundraisera. W
trakcie Kursu prowadzony jest rowniez Dziennik Kursu, w ktérym na biezgco monitorowane sg efekty pracy i postepy uczestnikdw.

Kwalifikacje

Inne kwalifikacje

Uznane kwalifikacje
Pytanie 1. Czy wydany dokument jest potwierdzeniem uzyskania kwalifikacji w zawodzie?

Zawodowy Kurs Fundraisera konczy sie egzaminem, ktérego zaliczenia uprawnia do otrzymania Polskiego Certyfikatu
Fundraisera.

Pytanie 3. Czy dokument potwierdza uprawnienia do wykonywania zawodu na danym stanowisku (tzw. uprawnienia
stanowiskowe) i jest wydawany po przeprowadzeniu walidacji?

Zawodowy Kurs Fundraisera koniczy sie egzaminem, ktérego zaliczenia uprawnia do otrzymania Polskiego Certyfikatu
Fundraisera. W trakcie Kursu prowadzony jest réwniez Dziennik Kursu, w ktérym na biezgco monitorowane sg efekty
pracy i postepy uczestnikow.

Pytanie 5. Czy dokument jest certyfikatem, dla ktérego wypracowano system walidacji i certyfikowania efektéow uczenia
sie na poziomie miedzynarodowym?

Zawodowy Kurs Fundraisera CFR zostat uznany przez European Fundraising Association EFA jako zgodny z wymaganymi
przez te organizacje najwyzszymi standardami w dziedzinie szkolen z fundraisingu. Certyfikat ten jest szeroko
rozpoznawalnym w naszej branzy gwarantem jakosci wiedzy, jakg przekazujem

Informacje
Podstawa prawna dla Podmiotéw / kategorii uprawnionych do wydawania dokumentéw potwierdzajgcych uzyskanie
Podmiotow kwalifikacji, w tym w zawodzie

Nazwa/Kategoria Podmiotu prowadzacego

A Polskie Stowarzyszenie Fundraisingu
walidacje

Podmiot prowadzacy walidacje jest
zarejestrowany w BUR

Tak

Nazwa/Kategoria Podmiotu certyfikujagcego Polskie Stowarzyszenie Fundraisingu

Podmiot certyfikujacy jest zarejestrowany w BUR  Tak



Program

Program

1. Zarzadzania organizacja i jej otoczeniem.

2. Planowania strategicznego i budowania relaciji.

3. Narzedzi i metod pozyskiwania funduszy.

4. Komunikacji i wizerunku z darczyrnicami.

Harmonogram

Liczba przedmiotow/zaje¢: 0

Przedmiot /

Prowadzac
temat zajeé acy

Brak wynikéw.

Cennik

Cennik

Rodzaj ceny

Data realizacji
zajeé

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika brutto

Koszt przypadajacy na 1 uczestnika netto

Koszt osobogodziny brutto

Koszt osobogodziny netto

W tym koszt walidacji brutto

W tym koszt walidacji netto

W tym koszt certyfikowania brutto

W tym koszt certyfikowania netto

Godzina
zakonczenia

Godzina
rozpoczecia

Cena

14 000,00 PLN

14 000,00 PLN

250,00 PLN

250,00 PLN

0,00 PLN

0,00 PLN

0,00 PLN

0,00 PLN

Liczba godzin

Forma
stacjonarna



Prowadzacy

Liczba prowadzacych: 5

O
M

125

Jerzy Mika

Wyktadowca i trener. Zwigzany z organizacjami i instytucjami spotecznymi od wielu lat. Redaktor
podrecznika Fundraising. Teoria i praktyka. Wspétpracownik i organizator stowarzyszen
przedsiebiorcow. Wdrazat ksztatcenie naprzemienne w $rodowisku przemystowym oraz
akademickim w Polsce.

5z6

225

Maria Olszewska

Trenerka fundraisingu. Autorka wydanego przez NGO.PL e-booka ,Narzedzia fundraisingu w Polsce”
(2020). W praktyce doradczej w pierwszej kolejnosci wspiera polskie Spoteczniczki i Spotecznikdéw
w znalezieniu sposobu niezaleznego finansowania organizacji pozarzagdowych. Wspétpracuje
réwniez z fundacjami i stowarzyszeniami z Europy Wschodniej i Zachodniej w jezykach angielskim i
witoskim. Od 2013 r. prowadzi firme doradczg MjjO. Wraz z Zespotem specjalistéw projektuje
komunikacje fundraisingowa, w tym pomaga w tworzeniu stron zbiérkowych. W komunikacji misji
poszczegodlnych organizacji zawsze odnosi sie do wartosci istotnych dla ludzi, ktérzy je budujg. Od
2019 r. prowadzi autorskie spotkania FB Live pt. Fundraisingowy ekspres kawowy, podczas ktérych
dzieli sie doswiadczeniem i wiedzg z dziedziny fundraisingu.

3z

Piotr Czubaty

Piotr Czubaty to trener i wyktadowca, ekspert ds. zarzgdzania zgodnoscig w zakresie ochrony
danych osobowych. Cztonek Stowarzyszenia Praktykéw Ochrony Danych oraz Polskiego
Stowarzyszenia Fundraisingu. Jako doradca zapraszany przez liczne organizacje pozarzagdowe oraz
instytucje publiczne. Autor ksigzki ,RODO: obowigzki pracodawcy. Praktyczny poradnik ze wzorami”
oraz licznych publikacji w prasie branzowe;.

425

Paulina Kasperska

Certyfikowany trener fundraisingu, fundraiser, doradca organizacji pozarzadowych, cztonek PSF od
2007. Specjalizuje sie w profesjonalnym i etycznym pozyskiwaniu funduszy dla organizacji
pozarzadowych. Szkoli z technik marketingowych, komunikacyjnych, social media. Wspoétautorka
podrecznika Fundraising. Teoria i Praktyka, autorka publikacji branzowych.Obecnie pracuje na
stanowisku koordynatora ds. fundraisingu indywidualnego w Fundacji DKMS.W latach poprzednich
wspotpracowata jako fundraiser i doradca z Fundacjg Hospicjum Onkologiczne $w.
Krzysztofa.lnicjatorka wdrozenia systemu CRM w organizacjach pozarzadowych.

B4

Tomasz Chotast

Pomystodawca i wspétzatozyciel serwisu zrzutka.pl — jednego z najwiekszych serwiséw
crowdfundingowych w Polsce. Ma blisko 20-letnie doswiadczenie w zarzgdzaniu, e-commerce,
marketingu oraz fintech. Z powodzeniem budowat firmy od podstaw, wprowadzajac je na
zagraniczne rynki, miedzy innymi indonezyjski. Zatozyciel Stowarzyszenia Startup Founders.
Wspoéttwdreca agencji odpowiedzialnej za organizacje kilkuset imprez masowych, koncertow i



festiwali, a takze agencji marketingowej oraz interaktywnej. Twérca narzedzi utatwiajgcych prace w
obszarze digital oraz zatozyciel rozwojowych start-upéw. Zaangazowany w projekty spoteczne.
Studiowat na Uniwersytecie Ekonomicznym we Wroctawiu oraz w Szkole Gtéwnej Handlowej w
Warszawie.

Informacje dodatkowe

Informacje o materiatach dla uczestnikow ustugi

Cena udziatu w Zawodowym Kursie Fundraisera CFR15 zawiera:

- zajecia teoretyczne

- zajecia praktyczne (w grupie, z mentorem oraz pracy wtasnej)

- Pakiet Fundraisera, czyli zestaw materiatéw biurowych

- materiaty dydaktyczne z kazdej sesji

- zapis wideo sesji odbywajacych sie na platformie Zoom

- dodatkowe, nieujete w planie sesje Action Learning

- wyzywienie w trakcie trwania sesji stacjonarnych (obiady + przerwy kawowe)
- dla chetnych: wspodlne wyjscie kursantéw i treneréw na kolacje

To nie wszystko! Uczestnicy podczas kursu CFR15 otrzymujg indywidualne wsparcie od trenera, z ktérym omawiane sg szczegoty
planowanej kampanii fundraisingowej. Oznacza to, ze po szkoleniu Zawodowy Fundraiser nie bedzie miat watpliwosci, jak efektywnie
przeprowadza¢ kampanie fundraisingowe dopasowane do potrzeb wtasnej organizacji. Pierwszg z nich uruchomi juz w czasie trwania
kursu, a jej celem bedzie zebranie przynajmniej rownowartosci ceny kursu. Z naszego do$wiadczenia wynika, ze kursanci sg w stanie
uzyskac¢ wielokrotnos¢ tej kwoty.

Warunki uczestnictwa

Warunkiem uczestnictwa jest zgtoszenie sie oraz optacenie kursu.

Liczba miejsc ograniczona. Przy zapisie wazna jest kolejno$¢ zgtoszen.

Informacje dodatkowe

Wiecej informacji na https://fundraising.org.pl/cfr15/

W razie pytan, zapraszamy do kontaktu z Biurem Polskiego Stowarzyszenia Fundraisingu pod numerem +48 698 150 342

Warunki techniczne

0d strony technicznej wymagamy jedynie posiadania komputera z kamera, tacza internetowego i dyspozycyjnosci w podanych terminach.

Adres

ul. Okopowa 55
01-043 Warszawa

woj. mazowieckie

Stacjonarne sesje Zawodowego Kursu Fundraisera CFR15 bedg odbywac sie w Centrum Okopowa - Caritas Polska przy
ulicy Okopowej 55 w Warszawie. Ewentualne noclegi sg indywidualng kwestig uczestnikéw. Istnieje mozliwos¢
powotania sie na Polskie Stowarzyszenie Fundraisingu, aby uzyska¢ znizke na rezerwacje w Centrum Okopowa.



Udogodnienia w miejscu realizacji ustugi
o Klimatyzacja
o Wi

Kontakt

ﬁ E-mail b.motyka@fundraising.org.pl

Telefon (+48) 698 150 342

Beata Motyka



